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Presentacién

El presente nimero de la revista estd compuesto de ocho articulos de diversa indole,
asi como de un trabajo y una resefia, los cuales han sido revisados y dictaminados para
garantizar un nivel basico de calidad, como corresponde a la direccién que ha soste-
nido la propia revista.

Antes de relatar el contenido de cada articulo deseo hacer hincapié entre los
usuarios y lectores de la revista de la necesidad que sentimos, quienes colaboramos
directamente en ella, de conocer sus comentarios, criticas y propuestas para mejorar
tanto la produccion de los materiales aqui expuestos como la distribucion de la mis-
ma. Cierto es que una referencia de la calidad de una revista es el reconocimiento
institucional que obtenga, pero también consideramos de validez la referencia de los
usuarios a la par de la institucional. Para lo anterior, ponemos a su disposicion el
correo electrénico que aparece en el directorio de la revista para que envien sus co-
mentarios.

El primer articulo analiza otro fendmeno que por sus caracteristicas e implicacio-
nes resulta actual y oportuno de comprender: el tema de la emigracion de mexicanos
hacia Estados Unidos. El autor ubica su estudio en tres periodos que corresponden
a tres etapas de la economia nacional. Por otra parte, realiza su examen a partir del
estado de la economia nacional y su evolucion, por lo que deja de ser un anélisis de
caracter demografico para ampliarlo hacia caracteristicas y consecuencias laborales y
de desempleo.

El trabajo siguiente refiere la importancia de los mercados bursétiles en una eco-
nomia, el siguiente trabajo muestra las bondades que ofrecen los contratos de opcio-
nes financieras sobre divisas, en especial para las empresas que requieren importar
bienes o servicios del exterior. A su vez, describe las principales caracteristicas de los
contratos de opciones sobre divisas y sus ventajas respecto a otros derivados, asi como
los términos y condiciones de operacion establecidos por el mercado mexicano de
derivados conocido como MexDer. El trabajo termina con un ejercicio hipotético que
evidencia los beneficios que las partes involucradas en este mercado pueden obtener
por su participacion.

Dos condiciones relevantes distinguen al siguiente articulo, la primera relacionada
con los procesos de inversion en capital humano, tema al que las instancias a quienes
compete no le confieren la importancia debida; la segunda, al ubicar estos procesos en
el contexto de lo que acontece a nivel regional, para lo cual utiliza informacién sobre
la zona conurbada de Guadalajara, dado el nivel de integraciéon econdmica que pre-
senta esta zona. Asimismo, se mencionan los modelos econométricos uniecuacionales
de regresion directa, los cuales arrojan luz sobre el grado de discriminacion salarial
por género en los mercados de trabajo del drea metropolitana de Guadalajara. El
autor sugiere que las autoridades gubernamentales federales, estatales y municipales
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podrian tomar sus decisiones de politica econdmica municipal y metropolitana méas
orientadas hacia la consideracion de la acumulacion de capital humano como un bien
publico mixto.

Un tema vigente es la implicacién de la vida econdmica de una sociedad con la
utilizacion de los recursos no renovables. Es el tema del siguiente articulo, que toma
como referencia las relaciones comerciales de la Union Europea con México a partir
del impacto en el medio ambiente. La parte medular consiste en la contribucion de
exploraciones para que haya un comercio justo que considere un adecuado equilibrio
del uso de los recursos naturales, a los que el autor denomina utilizacion social del
comercio.

En el siguiente articulo se relatan en forma de revision las funciones centrales
del sistema financiero mexicano, con la parte bursatil como tema central. Se revisa el
mercado bursatil mexicano compardndolo con el estado que guardan los mercados de
otros paises, resaltando sus implicaciones en el crecimiento del propio mercado y de
la economia en su conjunto. Como se aprecia, €ste es un tema relevante por el signifi-
cado que han alcanzado las finanzas en general y en particular los mercados bursatiles
en el mundo de la economia.

El articulo siguiente, que corresponde a la propuesta para valorar los costos pri-
vados y sociales de la contaminacidn en la zona industrial de Guadalajara, lo consi-
deramos de gran pertinencia dados los severos problemas ambientales que afrontan
nuestras grandes urbes de México, y en especifico en la zona metropolitana de Guada-
lajara. Dos elementos hacen significativo este trabajo; primero, que utiliza una estruc-
tura econométrica para relacionar las diferentes variables que, desde la perspectiva de
la autora, constituyen los costos de dicha contaminacion. Por otra parte, utiliza el ins-
trumental ubicado en la teoria de la economia ambiental, lo que garantiza un estudio
especializado para abordar este tipo de problemas vigentes en nuestras sociedades.

El dltimo trabajo presenta una revision de las nuevas formas de valorar, desde la
perspectiva capitalista, los aspectos epistémicos, tecnoldgicos y alimentarios del con-
trol trasnacional que se tiene sobre los cultivos como el maiz. Se trata de una vision
estrictamente critica que utiliza la incursion de la nanotecnologia en el anélisis eco-
nomico.

A continuacién se presenta un articulo referente al fendmeno inflacionario; el
autor explica el concepto de inflacidn, asi como sus efectos en diversas variables eco-
nomicas y el impacto en el poder adquisitivo de la poblacidn, especialmente la de
bajos ingresos. Se presentan algunos indicadores producto de una investigacion per-
manente realizada en el Centro de Investigacion de Teoria Econdmica (cItec) del
Departamento de Métodos Cuantitativos, cUCEA, de la UdeG. Los resultados que se
presentan se refieren a la inflacion registrada en la zona metropolitana de Guadalaja-
ra, correspondiente al cuarto bimestre de 2006.

Al final de la revista se encuentra, en “Contextos econdmicos”, una resefa biblio-
grafica sobre los métodos fundamentales de economia matematica y un analisis sobre
el trabajo e interaccion en Jiirgen Habermas.
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Quienes participamos en la elaboracion de esta revista reiteramos nuestro com-
promiso para mantener un nivel de calidad que los lectores nos demandan, asi como
poner los canales de comunicacion, que se sefialan en el directorio, para conocer sus
opiniones, criticas y sugerencias.

Jaime Lopez Delgadillo






La movilidad internacional

del trabajo de México a Estados
Unidos. Una visién desde la
globalizacién e integracion
econdmica entre ambos paises

Joaouin Bravo PEREZ!

Resumen

En contraste con la libre circulacion internacional de capitales, de mercancias y de
servicios, para el caso del factor trabajo siguen existiendo fuertes restricciones a su
movilidad entre un pais y otros. Ahi tenemos precisamente la experiencia directa de
las medidas extremadamente restrictivas que Estados Unidos ha venido adoptando
hacia los trabajadores indocumentados mexicanos.

De alguna manera esto es lo que me indujo a incursionar en esta temadtica, por
demas interesante: esclarecer un poco acerca de la dimensién de la problemética mi-
gratoria de nuestro pais, y lo que esta detrds de ello. Es decir, el problema de insu-
ficiencia por parte del gobierno de México para implementar politicas mas exitosas
en la reactivacion de nuestra economia, y por ende en la generacion de empleos. Asi
de importante es el reto, sobre todo por los montos cada vez mas crecientes de flujos
migratorios de mexicanos que estan ingresando en Estados Unidos anualmente.

Introduccion

Las tendencias actuales de la economia mundial, ademas de manifestarse a través de
una liberalizacion comercial comparativamente mayor que en tiempos pasados, se
expresan también mediante una presencia mas significativa de la integracion de los
sistemas mundiales de produccion y la descentralizacion de procesos productivos. En

1. Profesor del Departamento de Economia, Centro Universitario de Ciencias Econdmico Administrati-
vas, Universidad de Guadalajara. Correo electrénico: joaquinbravo_udg@hotmail.com.
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estrecha relacion con lo anterior estd la cobertura territorial cada vez mas amplia de
las diferentes modalidades de asociacion econdmica y comercial entre paises. Es de-
cir, estamos hablando de una mayor competencia e interdependencia de los mercados
mundiales entre si, a la vez que estd practicindose una movilidad internacional de
capitales mucho menos restrictiva que antafio; de tal manera que al conjunto de todo
lo anterior es a lo que se conoce como la globalizacion en su més amplio sentido.

Por consiguiente, dada la circulacion mas libre y creciente de capitales, las inver-
siones extranjeras directas (IED) e indirectas estan siendo casi tan importantes como
el propio intercambio internacional de mercancias y servicios. Es decir, estd cobrando
relevancia el fendmeno de la complementariedad entre la 1ED y el comercio de mer-
cancias y servicios para atender los mercados internacionales. Lo comprueba el hecho
de que hoy en dia (a partir del comercio intra e interfirma que las trasnacionales
realizan entre si) las dos terceras partes del comercio mundial estan vinculadas con la
IED, en tanto que la parte restante se relaciona con el comercio que efectiian todas las
firmas distintas de las trasnacionales.?

Las primeras elaboraciones tedricas enaltecedoras de los beneficios del libre co-
mercio —ubicadas hacia finales del siglo xvin y principios del xix— se respaldaron en
determinados supuestos fundamentales. Entre otros, esta por ejemplo el de la movi-
lidad perfecta de los factores de la produccidn al interior de cada pais, e imperfecta
entre paises; esto significa en la practica que los capitales (aunque con ciertas restric-
ciones) tuvieron algunas posibilidades de circular entre paises, pero sin que al factor
trabajo se le haya concedido algun tipo de facilidades.

Han transcurrido poco mas de dos siglos desde entonces y apenas hace unos cuan-
tos afnos (desde las dos ultimas décadas del siglo xx a la fecha) es que los capitales
estan circulando mds libremente. Esto es asi por la recomposicion econdmica interna-
cional de la que venimos hablando en los parrafos anteriores (con la integracion de los
sistemas mundiales de produccion, a la vez que de los mercados mundiales de mercan-
cias, etcétera). El caso es que dicha recomposicion sin embargo no se ha manifestado
en el mercado laboral, sino que las restricciones que hoy existen para la movilizacion
del factor trabajo entre paises son cada vez mayores.

Lo que ha venido sucediendo es que con todo y los mayores obstaculos al libre
transito de trabajadores por parte de los paises desarrollados (dada la insuficiente
capacidad generadora de empleos en los menos desarrollados), en la practica simple-
mente los flujos ilegales de trabajadores migrantes se han acrecentado atin més.

Significa entonces que las complicaciones para esa clase de flujos migratorios son
cada vez mayores, en grado tal que hoy en dia estdn constituyendo uno de los princi-
pales motivos de tension social internacional. Lo vemos en algunos paises de la Union

2. Segun datos de la Organizacion Mundial del Comercio (omc) estamos hablando de 9.6 billones de
dolares estadounidenses, como la cifra representativa del comercio mundial de mercancias en 2004;
en tanto que para ese mismo afio la 1ED es de 650 mil millones de ddlares.

Realmente, este ultimo dato es una cantidad apenas conservadora, puesto que en los tres afos ante-
riores se registraron descensos muy drasticos, en tanto que unos cuantos afnos atras (en 1998 y 2000)
se alcanzaron los 2.5 billones y 1.5 billones de ddlares, respectivamente.
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Europea con los descendientes de trabajadores extracomunitarios provenientes de
naciones africanas, pero que inclusive se manifiesta crudamente en el caso concreto
de la relaciéon de nuestro pais con Estados Unidos (dadas las medidas extremada-
mente restrictivas que estdn adoptdndose para los flujos de inmigrantes mexicanos
indocumentados).

Este tipo de problemadtica es lo que me indujo a la realizacion del presente traba-
jo, pero también por considerar que los elementos inherentes al proceso de globali-
zacion, en lugar de constituir oportunidades para que la gente se arraigue en sus pro-
pios paises termina siendo un fenémeno que alienta la emigracion de los trabajadores
hacia otros paises. Para otra ocasion se hardn las comparaciones con la experiencia
europea (intra y extracomunitariamente) en materia de migraciéon. Por ahora, sim-
plemente nos concentraremos en las relaciones que al respecto de lo migratorio se
establecen entre México y Estados Unidos.

Ambos paises, junto con Canadd, suscribieron un tratado de libre comercio hace
14 afos. Estamos hablando del Tratado de Libre Comercio de América del Norte
(TLcaN) firmado en 1993 y que inici6 el primero de enero de 1994. Dicho tratado
constituye una modalidad de integracion cuya insuficiencia ha quedado muy pronto
al descubierto, porque no incluye la movilidad del factor trabajo entre los paises sus-
criptores, pero ademads porque se omitieron otro tipo de medidas tendentes a eliminar
las asimetrias en los procesos de desarrollo de los paises y las desigualdades en el
bienestar de sus respectivas poblaciones, principalmente referido esto ultimo al caso
de nuestro pais.

Por consiguiente, lo que se pretende con este trabajo es identificar algunas dife-
rencias (si es que éstas existen en la intensidad con que han evolucionado los flujos
migratorios de mexicanos hacia Estados Unidos en tres periodos distintos: 1940-1980,
1980-1996 y 1996-2004). El mencionado acotamiento cronoldgico se relaciona, inten-
cionalmente, con etapas muy bien definidas en la vida econdmica de nuestro pais y
su respectiva evolucion. Pero més concretamente, con una determinada circunstancia
migratoria; sobre todo porque (desde los comienzos de los ochentas y hasta la fecha) la
emigracion de mexicanos hacia Estados Unidos en lugar de disminuir aceler6 se creci-
miento, no obstante haberse adoptado un nuevo modelo econdmico en nuestro pais.

Vision conjunta de Estados Unidos y México en materia de migracion laboral

La tradicion migratoria desde México hacia Estados Unidos se remonta al siglo xix,
toda vez que los actuales territorios de Texas, Arizona, Nuevo México, California,
etc., que antes habian pertenecido a nuestro pais, de pronto quedaron incorporados
a Estados Unidos. En aquellos afnos los nicleos poblacionales de mexicanos que de-
cidieron quedarse de aquel lado ejercieron alguna atraccion para que algunos de sus
anteriormente connacionales mostrasen interés en residir en aquella nacion.

Segtin otra explicacion, hacia mediados del siglo xix la “fiebre de oro” en Cali-
fornia moviliz6 a miles de mexicanos en busca de fortuna. Se mantuvo asi entre 1870
y 1890, dado que los estados fronterizos del sur de Estados Unidos incrementaron su
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demanda de mano de obra mexicana para trabajos agricolas, pero inclusive para las
obras ferroviarias del suroeste estadounidense. El caso es que si en 1850 ya vivian en
Estados Unidos, a decir de Pew Hispanic Center (2005), unos 13 mil mexicanos, para
1870 y 1890 las cantidades alcanzadas eran de 42 mil y 78 mil personas, respectiva-
mente.

Después, en el transcurso de la Primera Guerra Mundial, pero sobre todo durante
la Segunda, el flujo migratorio se reforz6. Concretamente, entre 1941y 1948 con mo-
tivo de un acuerdo bilateral suscrito por los gobiernos de Estados Unidos y México.
A éste se le denomind Programa Bracero, y consistid en una contratacién masiva de
trabajo, dirigida especialmente a trabajadores agricolas, y si bien es cierto que en prin-
cipio era por sélo cuatro anos, realmente subsistid después de varias renovaciones,
hasta concluir en 1964. Mediante este compromiso nuestro pais estuvo proveyendo
a Estados Unidos de la fuerza de trabajo, a cambio de lo cual nuestro pafs vecino se
obligd a concederle legalidad a las estancias de nuestros compatriotas por seis meses,
prorrogables.

De esta forma fue como durante casi 25 anos (1941-1964) obtuvieron permiso
temporal de trabajo aproximadamente entre cuatro y seis millones de mexicanos, para
ocuparse en actividades del campo. Muy al principio esto se hizo para suplir la ausen-
cia de la propia fuerza de trabajo estadounidense, cuyos habitantes estaban partici-
pando en el conflicto bélico de Europa. Pero el que se haya mantenido mads alla de
1948 se debe a las significativas ventajas economicas que a Estados Unidos le repre-
sentaba esa mano de obra barata. En una de esas renovaciones del Programa Bracero
(con la anuencia del gobierno mexicano) Estados Unidos puso en practica medidas
para controlar la entrada de indocumentados, a la vez que se decretd una legislacion
al respecto. Lo cierto es que en los hechos dicha ley se nulificaba, ya que generalmente
a los empleadores estadounidenses se les eximia de culpabilidad.

Mientras tanto, fueron consoliddndose las redes de inmigrantes mexicanos en
Estados como California, Illinois y Texas, y son realmente las que han hecho posible
mantener el flujo continuo por muchos afios y hasta la fecha. Ocurre también que en
Estados Unidos ya se habia producido la necesidad de utilizar fuerza de trabajo mexi-
cana por su laboriosidad, pero también por convenir a los intereses de los empresarios
agricolas estadounidenses, mds aun si se trataba de indocumentados, ya que entonces
podrian pagarles salarios menores.

Mucho mas recientemente, en el transcurso de los ochenta irrumpid una nueva
ola de inmigrantes. Especificamente empezéd a manifestarse a partir de la crisis de
principios de esa década, cuando nuestro pais afrontd serios problemas por la dréstica
caida de los precios internacionales del petrdleo, pero también por endeudamiento
externo. Vendria inmediatamente el cambio de modelo econdmico en nuestro pais,
con todo lo que esto ha significado (en términos de la modificacion de la politica eco-
némica, con una mayor orientacion hacia el libre mercado).

Hacia 1986 el gobierno de Estados Unidos, en su afdn de “recuperar el control de
sus fronteras” implement6 la Ley de Reforma y Control de la Inmigracién (irca). Di-
cha ley consistié en restringir la inmigracion ilegal, considerando explicitamente para
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ello la imposicidn de sanciones a los empleadores que, aun sabiendo esto, estuviesen
contratando trabajadores ilegales. A pesar de lo anterior ese mismo afio se autorizo la
legalizacion de cientos de miles de indocumentados mexicanos residentes en aquella
nacion.

A principios de los afios noventa se vislumbraba la posibilidad de que habria dia-
logo bilateral sobre migracion. Sin embargo en 1993, cuando se suscribi6 el TLCAN para
iniciarse el primero de enero de 1994, el tema de la migracion nunca se abordé en di-
cho acuerdo.? Antes bien, en ese mismo afio el Congreso de Estados Unidos introdujo
reforzamientos a su legislacion para controles fronterizos, pero también restringiendo
el acceso a las prestaciones de asistencia social, en cuya situacion quedaban los pro-
pios inmigrantes autorizados (concretamente: negandoles los servicios sociales tales
como educacion, salud y vivienda, por ejemplo).

Lo anterior llegé a ser conocido como la Propuesta 187 (promovida por los votan-
tes de las entidades del sur de Estados Unidos en el otofio de 1994). Aquello consti-
tuyd una muestra fehaciente de oposicidn politica hacia los inmigrantes ilegales y sus
descendientes, pero incluso respecto a los migrantes autorizados que todavia en ese
entonces no habian adquirido la nacionalidad estadounidense. Lo cierto es que muy
pronto se pusieron de manifiesto las opiniones contrarias a estas medidas, razon por
la cual formalmente fueron puestas en practica.

El marco juridico de la relacién migratoria entre ambos paises

Al respecto de los temas migratorios, existe un marco legal por demdas amplio. Estan
por ejemplo los diversos tratados internacionales, y desde luego las propias leyes so-
bre la materia decretadas en Estados Unidos. Sin embargo, como en seguida podre-
mos constatar, son casi nulos los compromisos en ese &mbito de asuntos entre México
y nuestro vecino pais del norte (a pesar de su intensa relacion bilateral de siempre,
pero sobre todo desde el TLcaN a la fecha).

Instrumentos juridicos aplicables a los migrantes en el mundo

Como podremos apreciar a continuacion, a lo largo de casi 70 anos y en distintos foros
se ha impulsado la defensa de los derechos de las personas. Entre otras cuestiones,
planteamientos a favor de la no discriminacion de los inmigrantes y de su igualdad
ante la ley (en la Declaracion de los derechos humanos de 1948), asi como la declara-
cion de los derechos humanos de las personas que no son nacionales del lugar donde
viven (1985), etc. Mas detenidamente, hay algunos compromisos que Estados Unidos
ha suscrito en materia de leyes de aplicacion multilateral, como la Declaracion univer-

3. Ossi, pero mas bien refiriéndose a los procedimientos facilitadores del ingreso temporal de profesio-
nistas y personal involucrado en el comercio de bienes y servicios, asi como en materia de inversiones
en el exterior.
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sal de los derechos humanos, que data de 1948,y que en lo que se refiere a las personas

constituye la fuente basica del derecho internacional. En dicho documento estan re-

presentados los derechos de los migrantes y sus familias. Por ejemplo: mientras en el
articulo segundo se habla en contra de la discriminacion, en el tercero esta hablandose
del respeto a la vida. Por su parte, en el articulo cuarto se incluyen también referencias
contrarias a la situacion de servidumbre. A su vez, en el articulo quinto en contra de
la tortura y el castigo degradante. Por ultimo, en el articulo sexto se habla también del
reconocimiento a la personalidad juridica y en el séptimo de la igualdad ante la ley,
etcétera.

Otros instrumentos juridicos multilaterales se relacionan a continuacion:

*  En 1965 se adopta la Convencion Internacional sobre la Eliminacion de todas las
Formas de Discriminacién Racial (para entrar en vigor en 1969). En ese mismo
afo también se instituye la Convencién Americana sobre Derechos Humanos en
Costa Rica, lo cual daria lugar en 1988 al protocolo adicional de San Salvador.

* En 1966, el Pacto Internacional de los Derechos Civiles y Politicos (que entré en
vigor en 1976).

* En 1979, la adopcidn de la Convencion sobre la Eliminacion de todas las formas
de Discriminacion en contra de la Mujer (que entré en vigor en 1980).

* En 1985, la Declaracion sobre los derechos humanos de las personas que no son
nacionales del lugar donde viven.

e En 1990, la Convencién Internacional sobre la Proteccion de los Derechos de
todos los Trabajadores Migratorios y de sus Familiares. Evento celebrado a ins-
tancias de la oNu (donde por primera vez se abordé el tema de la migracién a
efectos de establecer normas minimas de aplicacion universal para la proteccion
de los trabajadores migrantes documentados e indocumentados, asi como de sus
familias). Se trata de una resolucidn aprobada en el seno de la Asamblea General
de las Naciones Unidas.

Un recuento de las propias leyes migratorias estadounidenses

En este apartado nos daremos cuenta de las posturas por demds cambiantes, por parte
de Estados Unidos, en su politica migratoria a través del tiempo, concretamente con
medidas muy permisibles hacia finales del siglo xvii. Posteriormente, otras mds res-
trictivas entre la parte final del siglo xix y el primer cuarto del xx, hasta llegar a la ac-
tualidad (primera década del siglo xx1), en que de nueva cuenta estan aplicindose me-
didas muy estrictas, fundamentalmente con el objeto de controlar el desbordamiento
de los flujos migratorios provenientes de muchos otros paises, pero principalemente
de México. A continuacidon haremos un repaso cronoldgico al respecto.

* En 1790, el Acta de Naturalizacion segtn la cual “[...] cualquier extranjero, siendo
una persona blanca libre, puede ser admitido para volverse un ciudadano de Esta-
dos Unidos”.

* En 1875, la Resolucion de la Suprema Corte de Justicia de los Estados Unidos,
confiriéndole al gobierno federal de su pais la responsabilidad regulatoria de la
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inmigracion. Mas adelante, en 1891, el gobierno federal asume la tarea de inspec-
cionar, procesar y aceptar o negar las solicitudes de inmigrantes para entrar en su
territorio.

En 1887 son decretadas las leyes laborales para contratacion de extranjeros, que-
dando prohibido en ellas (para ciertos trabajadores) el derecho a ingresar a Esta-
dos Unidos.

En 1907 se decret6 una ley en materia de inmigracion, la cual constituyd un com-
promiso por parte de los estados fronterizos con México (Arizona, Nuevo México
y una gran parte de Texas). Consistia en quedar organizados en un distrito fron-
terizo con la principal finalidad de contener el trafico de inmigrantes a Estados
Unidos.

Entre 1917 y 1924 se promulgaron varias leyes tendentes a limitar el nimero de
nuevos inmigrantes (se establecieron limites, ademas del requisito de las visas).
Al respecto de estas tltimas se redujo su autorizacion y comenzaron a practicarse
criterios diferenciados segin la nacionalidad de los solicitantes.

En 1940 la promulgacion de la Primera Ley de Inmigracion en Estados Unidos,
que trajo consigo la entrada en vigor del Acta de Registro de Extranjeros radi-
cando en Estados Unidos. Al registrarlos el gobierno les otorgaba una cédula de
registro (antecedente de la tarjeta verde).

En 1952 (en sustitucion de la de 1940) la Nueva Ley de Inmigracion y Naciona-
lidad. Por su conducto se establecid un sistema moderno de inmigracion, en el
cual se consideran limites por pais de procedencia, pero inclusive concediendo
prioridades para los miembros de una misma familia, asi como para personas con
habilidades especiales.

En 1968 y 1976 las leyes con el objeto de abolir la discriminacion hacia inmigran-
tes por cuestiones raciales.

En 1986 entr6 en vigor la denominada nueva Ley de Reforma y Control de la In-
migracion (Inmigration Reform and Control Act, IRcA), conocida también como
la Ley Simpson Rodino. En ella se explica la ilegalidad de la contratacion de aque-
llas personas que no tuviesen documentos oficiales de migracion, pero también
se considera la posibilidad de legalizacion de los cientos de miles de inmigrantes
indocumentados.

Cabe aclarar que en realidad desde 1982 ya se habia intentado la recuperacion del
control de sus fronteras mediante un proyecto de reforma que se llegdé a denominar
Simpson Mazzoli, en el cual se incluian multas para los empleadores que estuviesen
contratando indocumentados.

En 1990 se instituye una ley donde se establece un limite anual de inmigrantes
para determinadas categorias de los mismos. Alli se hace explicita la intencion de
favorecer determinados estratos especificos de interés: sea por sus contribuciones
educativas, profesionales, financieras, etc., ademds de que incluye el Programa
Inversionista Inmigrante.
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* En Septiembre de 1993 se suscribieron entre Estados Unidos y México los Acuer-
dos de Cooperacion Ambiental y Laboral de América del Norte (los cuales entra-
ron en accioén después de iniciado el TLCAN).

Entre los variados aspectos contenidos en ese decreto, uno de ellos es el que mas

se relaciona con la temdtica del presente trabajo: concretamente alli se habla de las

actividades de cooperacion en materia de trabajadores migratorios de las tres partes,

y més especificamente se afirma que a los trabajadores migratorios “[...] se les propor-

cionaré la misma proteccion legal que reciben los propios ciudadanos estadouniden-

ses, desde el punto de vista de las condiciones de trabajo, en territorio de cualquiera
de las partes”.

e En 1995 se introdujeron importantes enmiendas a la Ley de Inmigracion y Nacio-
nalidad. Especificamente, aboliendo las cuotas de inmigracion por paises, ademas
de que “[...] se abrid la inmigracién procedente del Pacifico, al mismo tiempo que
se privilegid a la reunificacion familiar como base para autorizar la residencia
legal”.

e En 1996 se desplegd una gran actividad en materia de legislacion migratoria. Es
asi como se decretaron leyes como la de Reforma de la Inmigracion Ilegal y de
Responsabilidad del Inmigrante (el més nuevo Irca), y la de Conciliacion de la
Responsabilidad Personal y las Oportunidades de Trabajo, o Ley de Bienestar
Social. Sobresalen del contenido de éstas, por ejemplo:

- Laautorizacion para la deportacion expedita y sin audiencia a los inmigrantes
no autorizados en Estados Unidos.

- Laconstruccion de una barda triple entre San Diego y Tijuana, y el aumento en
la penalizacion por violaciones a las leyes de inmigracion de Estados Unidos.

- Exclusion a los inmigrantes autorizados del acceso a la seguridad social (ssi),
pero también de los cupones para compra de alimentos, hasta que hayan ob-
tenido la naturalizacion.

- Laimposibilidad de que los indocumentados puedan ser elegibles en Estados
Unidos para los beneficios de seguridad social o para la educacion postsecun-
daria.

¢ Como consecuencia de los actos terroristas en contra de Estados Unidos del 11
de septiembre de 2001, han venido aplicindose de manera mds enérgica todas las
medidas de seguridad fronteriza. A partir de ese afio rige en aquel pais la “Ley
que une y fortalece América por medio de la prevision de las herramientas apro-
piadas para interceptar y obstruir el terrorismo”, también llamada Ley Patriota de
Estados Unidos.

Como consecuencia derivada de lo anterior se ha triplicado el nimero de agentes que
patrullan en las dos fronteras de Estados Unidos, principalmente en la que comparte
con México. Hoy en dia existe una nueva Ley de Seguridad en Aviacidon, de tal manera
que todas las aerolineas estdn utilizando transmision electrénica de las listas de los
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pasajeros que se dirigen a Estados Unidos. Al hacerlo asi, corroboran informacion
con la que se encuentra disponible en sus diversas bases de datos. Precisamente en
mayo de 2002 entr6 en accion la Ley de Seguridad Fronteriza Reforzada, asi como la
Reforma al Ingreso con Visa.

Las tentativas recientes de reforma migratoria en Estados Unidos

En los primeros dias de 2005 se retomé el tema de la politica migratoria estadouni-
dense y de algunos cambios previsibles, a partir de una iniciativa de ley enviada por
el presidente George Bush a la Camara de Representantes para su presentacion a
debate. Ahora ya han pasado dos afos y medio sin que al final de cuentas la iniciativa
haya prosperado. Expresamente, la finalidad mas evidente en dicha iniciativa seria:
reforzar la seguridad nacional del espacio territorial de Estados Unidos, a la vez que
disminuir las presiones sobre sus dos fronteras, principalmente la que comparten con
Meéxico. Concretamente en el caso de esto ultimo, aplicando con mucho mayor ri-
gor las leyes migratorias estadounidenses, con lo cual se reduciran los cruzamientos
ilegales de inmigrantes mexicanos. Ademas, la decision incluye la edificacion de un
doble muro de proteccion a lo largo de la frontera entre México y el vecino pais, en
diferentes tramos.

Entre los términos de la propuesta Bush también se hablaba acerca de la depor-
tacion y la repatriacion de los ilegales mexicanos, pero incluso del reforzamiento de
las sanciones a los empleadores estadounidenses cuando éstos fuesen descubiertos
contratando ilegales (es decir, que estaria aplicandose la nueva ley en los centros de
trabajo, tal como ya se habia decretado desde 1982). Al mismo tiempo se consideraba
la posibilidad de legalizar a los indocumentados que ya hubiesen acumulado un deter-
minado tiempo de estar trabajando ilegalmente en Estados Unidos.

La propuesta presentada ante la Cdmara de Representantes contenia incluso un
nuevo programa de trabajadores temporales (a la manera de aquel Programa Bracero
que tuvo vigencia entre 1941y 1964 por acuerdo suscrito entre los dos paises). Esta
vez consistia, al igual que en aquella otra ocasidn, en que los trabajadores inscritos es-
tardn residiendo legalmente por un tiempo determinado en Estados Unidos pero sin
ningin compromiso por parte del gobierno estadounidense acerca de concederles la
ciudadania. Simplemente, ya una vez transcurrido el plazo del contrato el trabajador
inmigrante tendrd que regresar a México.

Con modificaciones, pero habia sido aprobada la iniciativa Bush, en primera ins-
tancia por la Camara de Representantes el 16 de diciembre de 2005.* Se transformaria
en la Ley Sensenbrenner (si tenemos en cuenta que el nombre del congresista repu-
blicano que la impulsé es James Sensenbrenner). Sin embargo, los cambios que se le
hicieron més bien resultaron desfavorables, ya que en esa nueva version se incrementd
el énfasis antiinmigrante, ubicando a los indocumentados y a los criminales casi en

4. Con 182 votos en contra y 239 a favor. En dicha ocasion unos 30 congresistas demdcratas apoyaron la
iniciativa, en tanto que 20 congresistas republicanos desertaron.
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el mismo nivel, ademds de haberse omitido lo que se planteaba acerca del trabajo
temporal.

Posteriormente fueron acumuldndose fechas sin que en el Senado estadouniden-
se concluyera las deliberaciones respectivas. Al mismo tiempo, en multiples foros iban
en aumento las expresiones de desaprobacion hacia el mayor rigor contenido en la
nueva ley migratoria, junto con lo cual comenzaron a manifestarse las muestras de
simpatia por parte de los propios empleadores estadounidenses hacia los trabajado-
res inmigrantes. Se aunaba a todo ello el trabajo que los senadores John McCain y
Edward Kennedy venian haciendo por alcanzar ciertos ajustes en la Sensenbrenner.
Concretamente, reincluir la creacion de un programa para trabajadores indocumen-
tados, asi como abogar por la obtencidn de residencia y la reunificacion familiar de los
inmigrantes no autorizados que laboraban en Estados Unidos, etcétera.

En sintesis, se trataria de una nueva ley que, ademds de velar por la seguridad na-
cional de Estados Unidos, consideraria verdaderamente el interés de los inmigrantes
mexicanos y de los provenientes de otros paises. Sin embargo, apenas en los ultimos
dias de junio de 2007 se determiné en el senado de Estados Unidos posponer los de-
bates para terminar de analizar la nueva ley, sin que se prevea alguna fecha probable
para su reanudacion.

Pareciera como si en la decision de posponer estuviera implicito algun propdsito
de presionar al gobierno de México. Concretamente, para que determinadas reformas
estructurales terminen finalmente promoviéndose en nuestro pais, tal como asi lo han
venido sugiriendo con insistencia ciertos organismos internacionales. Lo cierto es que,
desde mi punto de vista, un asunto de esta naturaleza amerita ser trabajado mediante
un acuerdo bilateral entre ambos paises. Si hemos tenido la capacidad de negociar
sobre cuestiones comerciales y de inversiones extranjeras directas, deberiamos tenerla
para atender este importante asunto, por ser también de mutuo interés.

Existe precisamente un acuerdo al que se llegd en las Cadmaras de Senadores y de
Diputados (Congreso de la Unioén en México) el 16 de febrero de 2006, para realizar
un esfuerzo y crear una politica nacional sobre migracion basada en diagnodsticos y
plataformas comunes a México y Estados Unidos. Desafortunademente dicha inten-
cion se desvanece frente a las evidencias. Nada menos, el 23 de marzo de 2005 los tres
paises miembros del TLCAN suscribieron —por conducto de sus respectivos mandata-
rios— una nueva alianza trilateral denominada Alianza para la Seguridad y Prosperi-
dad de América del Norte (aspaN). Desafortunadamente el tema migratorio-laboral
no esta considerado (como tampoco estuvo incluido en el TLCAN).

Evolucion de la movilidad internacional del trabajo México-Estados Unidos

Intencionalmente el andlisis respectivo se desarrollard delimitando tres periodos es-
pecificos: 1940-1980, 1980-1996 y 1996-2004. El primero de ellos porque incluye el
tiempo en que estuvo vigente el Programa Bracero (1941-1964), pero también porque
simultidneamente a ello en esos mismos afios se puso en practica el modelo sustitutivo
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de importaciones en México y una estrategia caracterizada por la fuerte presencia
economica del Estado.

La justificacion del segundo de los periodos mencionados se debe a que en sus
inicios coincidid con la puesta en préactica del actual modelo econdmico en México
(el nuevo de aquellos afios). Pero también porque contiene la apertura comercial y la
desregulacion en materia de inversion extranjera en nuestro pais, ademds de incluir
(va en sus postrimerias) los primeros dos afios del Tratado de Libre Comercio de
México con Estados Unidos y Canada, TLcan. Y finalmente, la inclusion del perio-
do mas reciente (1996-2004) porque de algiin modo contiene la vigencia plena del
mencionado TLcAN. Para cada uno de estos periodos en materia migratoria las cosas
fueron ocurriendo de manera distinta. Del comparativo que haremos esperariamos
mejores cuentas de los dos dltimos periodos; sin embargo, la realidad se ha encargado
de presentarnos situaciones menos favorables.

Los arios del modelo de sustitucion de importaciones (ms1)’ en México (1940-1980)

Segtin se desprende de las estadisticas oficiales estadounidenses y mexicanas, segin
Pew Hispanic Center (2005) entre 1940 y 1970 la inmigracién mexicana en Estados
Unidos crecid a una tasa de 2.36% anual. Esto mismo se mantuvo, ya que el total de
inmigrantes mexicanos viviendo en nuestro vecino pais pasé de 377 mil en 1940 a 760
mil en 1970. Es decir, en 30 anos casi se duplicaron.

En los anos intermedios, 1950y 1960, la variable en cuestion alcanzé los 454 mil y
576 mil inmigrantes mexicanos, respectivamente. Considérese que muy posiblemente
en estos totales estdn contabilizados los connacionales que temporalmente trabajaron
en Estados Unidos con base en el Programa Bracero ya mencionado.S

Posteriormente (1970-1980) se registré un incremento extraordinario en el ni-
mero de inmigrantes mexicanos en Estados Unidos. Concretamente, con una tasa de
variacion anual de 11.21%. En esos 10 afos el numero de connacionales que residian

5. Siendo mas precisos, el MsI se ubica entre finales de los cuarenta y el comienzo de los ochenta, y se

desarroll6 en tres etapas (tal como lo sefiala Hernandez Laos, 1992: 29). La primera de ellas incluye
integramente los afios cincuenta, en donde se impulsé decisivamente la produccién doméstica de bie-
nes de consumo final no duraderos y de algunos bienes intermedios de tecnologia sencilla.
Por su parte, en los afos sesenta la segunda etapa introdujo en nuestro pais la produccion doméstica
de bienes de consumo duradero, asi como de algunos bienes intermedios y de capital. En ambos
casos, utilizando tecnologia relativamente mas compleja que en la fase previa. En la tercera etapa, la
de los anos setenta, el proteccionismo comercial con que se caracterizé el MsI trajo consigo una gran
debilidad competitiva en las empresas mexicanas. Por ello es que, dado el agravamiento de los déficit
comerciales en México, se instrumentaron algunas medidas iniciales para la revisiéon del modelo en
cuestion (con una idea muy clara de mayor impulso a la exportacién desde entonces, pero que no pudo
ser cabalmente puesta en practica debido al desplazamiento de que fueron objeto esas intenciones
como consecuencia del estratégico papel que las exportaciones petroleras estaban teniendo en el de-
sarrollo nacional de aquellos afos).

6.  Dicho programa significé (entre 1942y 1964) un promedio anual aproximado de 200 mil mexicanos
trabajando con permiso en aquel pais. Sin embargo, cabe suponer que esos contingentes realmente
fueron muy renovables, dado que su vigencia temporal era de seis meses, prorrogables.
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en el vecino pais pasd de 760 mil a 2.2 millones. Este Gltimo valor representa casi tres
veces la cifra de 1970.

Para el periodo 1940-1980 (en segmentos de 10 afios cada uno) los incrementos
netos de los inmigrantes mexicanos en Estados Unidos aparecen en el siguiente cua-
dro.

Cuadro 1

Emigracion mexicana hacia Estados Unidos, 1940-1980
Ario Total de emigrantes mexicanos Variacion neta en cifras absolutas
1940 377,000
1950 454,000 77,000 entre 1940 y 1950
1960 576,000 122,000 entre 1950 y 1960
1970 760,000 184,000 entre 1960y 1970
1980 27200,000 1°440,000 entre 1970 y 1980

Fuente: Pew Hispanic Center, 2005.

Si sumamos las cantidades netas de nuevos inmigrantes mexicanos en Estados Uni-
dos tanto entre 1960 y 1970 como entre 1970 y 1980, resultan 1’624,000 inmigrantes
mexicanos viviendo en aquel pais (entre 1960 y 1980). Mientras tanto, el global de
inmigrantes de todas las nacionalidades en igual circunstancia alcanz6 los 7.8 millones
de personas, lo cual significa que en esos afios los mexicanos representaron aproxima-
damente la quinta parte del total de inmigrantes extranjeros en el vecino pais (20.8%
para ser mas exactos).

Antes nos hemos referido a que todos éstos fueron los afios del ms1. Desafortuna-
damente dicho modelo como generador de empleos resultd claramente insuficiente,
0 mas bien dicho funcion6 en parte como la causa de esa considerable expulsion de
mano de obra mexicana (nada menos que un promedio anual de 144,000 trabajadores
mexicanos estableciéndose en Estados Unidos entre 1970 y 1980). Por este conducto
se privilegiaron las actividades industriales (en tanto que el campo empezaba a ser
relegado), de tal manera que en buena parte los inmigrantes provinieron del medio
rural; sin embargo, ya en los afios setenta provenian incluso del medio urbano.

Desde los comienzos del nuevo modelo economico mexicano hasta
los primeros arios del TL.caN (1980-1996)

Entre los elementos mas caracteristicos del nuevo modelo aparecen la politica mone-
taria altamente restrictiva, las finanzas publicas sanas o el déficit cero, ademaés de la
apertura comercial y la desregulacion en materia de inversiones extranjeras. En sus
inicios la nueva estrategia econdmica se concentro preferentemente en el control de la
inflacioén, donde uno de sus principales instrumentos fue el de los controles salariales,
al mismo tiempo que las altas tasas de interés.
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En cifras relativas, para el periodo 1980-1996 la tendencia de crecimiento dismi-
nuyd6. Se registraron crecimientos anuales del 7.21% anual en el total de inmigrantes
mexicanos viviendo en Estados Unidos en lugar del 11.21% anual de 1970 a 1980.
Mas particularmente, la tasa fue de 7.42% anual entre 1980 y 1990, y de 6.86% anual
entre 1990 y 1996. Ahora bien, si nos enfocamos en la revision de las cifras absolutas
entonces tendremos que, en comparacion con el total de 2.2 millones de inmigrantes
mexicanos a los que se habia llegado en 1980, en los 10 afos siguientes se agregaron
2.3 millones de connacionales residentes en Estados Unidos, en tanto que entre 1990
y 1996 ingresaron a ese vecino pais otros 2.2 millones de compatriotas nuestros.

En concreto, ese ultimo dato equivale a que en el lapso de esos 16 afios (1980-
1996) se adicionaron unos cuatro millones y medio de inmigrantes mexicanos frente al
millén 440 mil del periodo 1970-1980. Significa también que en 26 afnos, es decir entre
1970 y 1996, se agregaron 5.94 millones de compatriotas, es decir casi seis millones
para vivir en Estados Unidos. Estos nimeros dan un promedio anual aproximado de
228 mil nuevos inmigrantes mexicanos en aquel vecino pais entre 1970 y 1996, frente
al promedio anual de 144,000 para 1970-1980. A continuacién se presenta el concen-
trado de los incrementos netos de los inmigrantes mexicanos en cifras absolutas.

Cuadro 2
Emigracién mexicana hacia Estados Unidos 1970-1996
Ano Total de emigrantes mexicanos Variacion neta en cifras absolutas
1980 2.2 millones 1.440 millones 1970-1980
1990 4.5 millones 2.300 millones 1980-1990
1996 6.7 millones 2.200 millones 1990-1996

4.500 millones 1980-1996
5.940 millones 1970-1996

Fuente: Pew Hispanic Center, 2005.

Como podemos darnos cuenta, no obstante el replanteamiento de la estrategia mexi-
cana de crecimiento econémico (acontecido en los primeros anos de la década de los
ochenta, junto con la apertura comercial desde 1986, el TLcaN a partir de enero de
1994 y una mayor entrada de inversion extranjera productiva en todos esos afos) el
aparato productivo de México se mantuvo débil en su capacidad de generar los em-
pleos suficientes. Lo demuestran, de manera por demds contundente, esos cuatro y
medio millones de emigrantes mexicanos que se asentaron en Estados Unidos en el
lapso de 16 anos (1980-1996).

Cabe hacer notar que tanto la politica de estabilizacion como la apertura comer-
cial trajeron consigo el desmantelamiento de cadenas productivas y mucha desocu-
pacion de fuerza de trabajo. Fue tal el impacto acumulativo de ambas, que las inver-
siones productivas que llegaron posteriormente jamds han podido traducirse en las
plazas de trabajo suficientes como para reintegrarles la oportunidad perdida a cientos
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de miles de mexicanos anualmente. Es por ello que, mientras tanto, en esos 16 afios se
trasladaron hacia Estados Unidos 4.5 millones de compatriotas nuestros.

En plena vigencia del TLcan (1996-2004)

Para este otro periodo de alguna manera se conservo la tendencia de desaceleracion,
en términos de variaciones relativas en el crecimiento de los inmigrantes mexicanos
hacia Estados Unidos. Concretamente, éstos en lugar de crecer al 7.21% anual, de
1980-1996 lo hicieron al 5.96% anual, entre 1996 y 2004 (correspondiéndole un 8.25%
anual en promedio al periodo 1996-2000; en tanto que s6lo 3.72% anual entre 2000
y 2004).

Una vez mas, si se analiza desde el punto de vista de las cifras absolutas estamos
hablando de 3.95 millones de nuevos inmigrantes mexicanos en Estados Unidos en un
lapso de s6lo ocho afios, es decir, entre 1996 y 2004. De éstos, dos millones y medio
llegaron en tan s6lo cuatro afos (1996-2000), en tanto que para el periodo 2000-2004
los nuevos inmigrantes representaron un milléon 450 mil connacionales nuestros. Esto
se aprecia en el siguiente cuadro.

Cuadro 3
Emigracién mexicana hacia Estados Unidos 1996-2004
Ario Total de emigrantes mexicanos Variacion neta en cifras absolutas
1996 6.7 millones
2000 9.2 millones 2.50 millones 1996-2000
2004 10.65 millones 1.45 millones 2000-2004

3.95 millones 1996-2004
8.45 millones 1980-2004

Fuente: Pew Hispanic Center, 2005.

Como puede apreciarse, actualmente habitan en Estados Unidos 10.65 millones de in-
migrantes mexicanos, aproximadamente. Es decir, en los tltimos 24 afos (entre 1980 y
marzo de 2004) se agregaron 8.45 millones de compatriotas para trabajar en aquel pais.

Para ser ain maés precisos, en marzo de 2004, de un total de 37.5 millones de ex-
tranjeros que habitan en Estados Unidos, 10.65 millones son mexicanos, de los cuales
5.9 millones son indocumentados; es decir, 55.4%. Ademas, recordemos que ante-
riormente habiamos hablado de que entre 1960 y 1980 los mexicanos representaban
alrededor de una quinta parte del total de inmigrantes extranjeros en Estados Unidos,
mientras que ahora dicha proporcion aument6 a 28.4%, ademas de que hoy en dia los
inmigrantes mexicanos representan 3.7% del total de la poblacion de aquel pais (296.4
millones en julio de 2005).”

7. Segutn datos de la Oficina del Censo de Poblacién en Estados Unidos, al primero de julio de 2005.
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En todos estos anos las cantidades antes mencionadas significan flujos anuales
promedio de: 230 mil mexicanos que emigran al extranjero (entre 1980 y 1990), asi
como de 367 mil anuales en promedio, entre 1990y 1996, a la vez que 625 mil anuales
entre 1996y 2000; en tanto que de 2000 a 2004 estamos hablando de 362.5 mil anuales,
de tal manera que el promedio para 1996-2004 es de 494 mil inmigrantes anuales.

De nuevo vuelve a ser motivo de comentario que los resultados del cambio de
modelo econdémico (en materia laboral), en conjunto con los del TLcAN, han sido muy
desalentadores. No se ha resuelto el déficit de empleos en plena vigencia del TLCAN,
es decir, en estos dltimos 13 afios. Esto parece indicarnos que no ha sido tan correcto
el énfasis tan considerable con que se orientd la economia mexicana hacia el exterior,
para dinamizarla via la mayor presencia de empresas extranjeras con escaso grado de
integracion a la economia nacional. Ha resultado que ni es tanta la capacidad gene-
radora de empleos por parte de estas empresas y si en cambio junto con la apertu-
ra comercial han contribuido al desmantelamiento de ramas productivas nacionales
cuya desocupacion laboral resultante nunca se ha podido contrarrestar a cabalidad.
Estamos entonces, con todo lo anterior, frente a una de las explicaciones posibles del
crecimiento desmedido de los flujos migratorios de mexicanos hacia Estados Unidos
en los ultimos 26 afos.

Conclusiones

Definitivamente si es confirmable que las intensidades en los flujos migratorios de
mexicanos a Estados Unidos son distintas en los tres periodos deliberadamente espe-
cificados de nuestra parte.

Inmediatamente llama la atencidn que con la nueva estrategia econdmica —des-
de los comienzos de los ochenta a la fecha— las cosas no mejoraron en materia de
emigracion de mexicanos al extranjero. Antes bien, lo que se observa es que la situa-
cién empeora. Concretamente, porque entre 1980 y 2004 se asentaron en Estados
Unidos 8.45 millones de inmigrantes mexicanos. Es decir, en 24 afios nuestro pais no
ha estado en posibilidad de brindarles ocupacion aceptablemente remunerada a tal
cantidad de personas; con todo y apertura comercial, con todo y mayores inversiones
extranjeras directas, y como consecuencia tuvieron que emigrar.

En comparacion con esos anos, estan los del modelo sustitutivo de importaciones.
Nos referimos al periodo 1940-1980 en el cual se asentaron en Estados Unidos aproxi-
madamente 2.2 millones de inmigrantes mexicanos. Significa entonces que aquel otro
modelo econémico (por lo menos en lo que a emigraciéon de mano de obra mexicana
se refiere) sale mejor librado que el modelo neoliberal, y que por lo tanto algunas
medidas tendrian que tomarse de manera mds decisiva para cambiar lo que no ha
funcionado bien.

Los nimeros hablan por si solos; asi tenemos por ejemplo que entre 1980 y 1990
se registraron flujos anuales promedio de 230 mil mexicanos emigrando al extranje-
ro, asi como de 367 mil anuales en promedio entre 1990 y 1996, a la vez que 625 mil
anuales entre 1996 y 2000. Por su parte, para 2000-2004 estamos hablando de 362.5
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mil anuales (lo cual significa que el promedio para 1996-2004 es de 494 mil anuales).
Es decir, que generalmente han ido en aumento dichos flujos, pero particularmente
en los ultimos 25 afios con mucha mayor intensidad.

Con todo esto que hemos podido observar acerca de los flujos migratorios, sim-
plemente estamos constatando que en efecto la movilizacion de la fuerza de trabajo
de unos paises a otros tiene semejanzas con la explicacion de las inversiones directas,
préstamos y movimientos internacionales de capital en general, entre naciones; pero
inclusive respecto al propio comercio internacional de mercancias y sevicios. Sencilla-
mente, asi como hay un afdn de permanente bisqueda de rentabilidades econdmicas
mas altas por parte de los agentes econdmicos inversionistas y/o productores, existe
también lo propio en cuanto a la lucha por mejores salarios y mejores perspectivas de
vida por parte de los trabajadores del mundo en general. Sobre todo, en el caso de
esto ultimo referido a los nacionales de los paises en desarrollo.

El asunto es que, a diferencia de la relativa libertad con que se trasladan entre
paises los capitales internacionales, o las mercancias y servicios, al factor trabajo his-
téricamente se le han aplicado muchas més restricciones para su movilidad.

En términos estrictamente econdmicos la movilizacion de factores productivos se
origina por las mismas razones que el intercambio de bienes y servicios, puesto que
ante todo lo que se busca es ganar. Generar mejores condiciones de vida para quienes
emprenden este tipo de aventuras ocasionara motivaciones para que los trabajado-
res de un pais decidan emigrar a otros paises. Indiscutiblemente la migracion es un
fendmeno de implicaciones econdmicas, dado que siempre que haya requerimientos
de trabajadores en algunos paises, en tanto que en otros exista una reserva disponible
de trabajadores, se producird el desplazamiento de éstos hacia donde las condiciones
de vida prometen ser mejores. Esto es precisamente lo que estd determinando, en el
caso de la relacion de México con Estados Unidos, el traslado de fuerza de trabajo
mexicana hacia aquel pais en virtud de que la apertura comercial y el TLCAN, junto con
las IED y en general la globalizacion, no han conseguido ser los mejores sustitutos para
evitar dicha movilizacion internacional.

En los dos anos y medio recientes la nueva ley migratoria de Estados Unidos hizo
alentar grandes esperanzas, en el sentido de asignarles el estatus de residentes legales
a los millones de indocumentados mexicanos que trabajan y viven en aquel pais. Des-
afortunadamente no se concretd dicha reforma pero, en todo caso, esa dilacion debie-
ra servir para procurar una intervencion mds decisiva por parte del propio gobierno
de México respecto a la busqueda de llevar a cabo negociaciones bilaterales con Es-
tados Unidos. Es decir, que asi como se han conseguido acuerdos en lo comercial y
en materia de movimientos de capital, asi también debe intentarse en el caso de los
trabajadores migratorios mexicanos. Esto ultimo desde luego sin dejar de considerar
el mayor (mucho mayor) esfuerzo que nuestro gobierno nacional tendrd que hacer
en lo interno para reactivar nuestra economia y apoyar la generacion de mucho mas
empleos en México.
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Las opciones sobre divisas.
Instrumentos financieros
derivados, utilizados

COmo un seguro contra

el riesgo de tipo de cambio
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Resumen

En el presente trabajo se intenta mostrar las bondades que ofrecen los contratos de
opciones financieras sobre divisas, especialmente para las empresas importadoras
porque les sirve para cubrir los riesgos de tipo de cambio que asumen al tener deudas
en dolares. También se describen las principales caracteristicas de los contratos de op-
ciones sobre divisas, sus ventajas en relacion con otros derivados, asi como los térmi-
nos y condiciones de operacién que dio a conocer el Mercado Mexicano de Derivados
(MexDer)? el 27 de julio de 2006, fecha en que empez6 a hacer este tipo de operacio-
nes sobre el ddlar de Estados Unidos. Ademas se presenta un estudio empirico en el
cual se muestran los beneficios netos (ganancias menos costos) que se obtienen al uti-
lizar estos instrumentos financieros como cobertura de riesgo de tipo de cambio por
empresas importadoras. Por dltimo se presentan graficas que muestran los volimenes
operados en el MexDer durante el afio 2006.
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Introduccion

A pesar de que el tipo de cambio del délar durante los ultimos seis afnos ha tenido un
aumento poco significativo en relacion con el peso mexicano, no ha dejado de ser un
riesgo para las empresas que realizan operaciones en este tipo de divisas, debido a que
las constantes alzas y bajas de la paridad, especialmente para las empresas importa-
doras que tienen posiciones cortas en ddlares (mayor pasivo que activo en dodlares),
tienen que pagar deudas en ddlares en un futuro a corto plazo. El punto de vista de la
empresa tendra como objetivo principal cuantificar su riesgo de tipo de cambio cons-
tantemente para poder adoptar determinadas posiciones estratégicas. Hay que recor-
dar que no solamente las empresas que llevan a cabo operaciones internacionales y
que realizan transacciones en distintas monedas son las que estdn expuestas al riesgo
de tipo de cambio, sino que también las empresas cuyo dmbito de actividad se limita
al mercado doméstico o nacional. En este caso hay que pensar en aquellas companias
cuyos inputs u ouputs forman parte de una cadena de valor conectada a una red inter-
nacional, o que su competencia directa si estd internacionalizada (Haro Pérez, 1995:
19, citando a Durén Herrera, 1991: 116).

Las empresas se encuentran expuestas al riesgo de las divisas si tienen activos y
pasivos en moneda extranjera y los mismos no se neutralizan entre si de manera que
compensen los resultados positivos con los negativos que provengan de las variaciones
de los tipos de cambio. La exposicion al riesgo de cambio en un momento determina-
do viene dada por la diferencia entre los activos y los pasivos en moneda extranjera no
neutralizadas entre si, ni cubiertos mediante contratos (por ejemplo de futuros sobre
divisas, opciones sobre tipos de cambio, etcétera).

Una empresa que tenga activos y pasivos en moneda extranjera podra conocer su
situacién econdmico-financiera en una fecha determinada homogenizando la infor-
macion a esa fecha. Para ello habrd que convertir las partidas en moneda extranjera
a una moneda comun. Aqui es donde surge la distincién entre el concepto de exposi-
cion contable al riesgo de cambio o riesgo de conversion, y la exposicion econdmica
al riesgo de cambio. Esta dltima se da en funcion del efecto que tienen las variaciones
futuras del tipo de cambio en el valor econdmico de la empresa.

Por lo tanto el punto de vista empresarial, que puede ir desde no hacer nada res-
pecto de sus operaciones en moneda extranjera hasta cubrir con futuros sobre divisas
todas esas transacciones, se demuestra en dos politicas extremas:

1. Comprar la moneda extranjera al tipo de cambio vigente en el momento en que
se requiera o venderla cuando se disponga de ella, también al tipo de cambio vi-
gente.

2. Celebrar contratos de futuros sobre divisas en el momento en que se tenga la
certeza de que una operacion derivard en otra transaccion de tipos de cambio.

Al no tomar las medidas de prevencion del riesgo de cambio se estara corriendo el pe-
ligro de sufrir pérdidas cambiarias en las operaciones en moneda extranjera, ademds
de que los costos operativos no podran ser determinados con exactitud. Mediante la
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cobertura cambiaria se obtiene la ventaja de que los costos cambiarios son conocidos
con anticipaciény, por ende, suponiendo que los otros elementos del costo se encuen-
tran razonablemente bajo control, los precios de venta reflejardn con cierta exactitud
las expectativas de beneficio del empresario.
Las opciones sobre de tipos de cambio proporcionan a las empresas:
e Proteccion ante fluctuaciones adversas en los tipos de cambio de la moneda, que
podrian derivar en una pérdida.
e Informacion previa de los costos de operacion, lo que les permite fijar sus precios
y, por consiguiente, planificar sus operaciones.

Las opciones financieras

Las opciones son acuerdos contractuales® que otorgan al tenedor o comprador el de-
recho de comprar (opcién de compra o call) o de vender (opcioén de venta o put) un
bien denominado subyacente (acciones, divisas, indices, commodities y otros instru-
mentos financieros) a un precio determinado en una fecha preestablecida a cambio
del pago de una prima. Segtin el MexDer, el contrato de opcion

[...] es un contrato estandarizado en el cual el comprador, mediante el pago de una prima,
adquiere del vendedor el derecho, pero no la obligacién, de comprar (call) o de vender
(put) un activo subyacente a un precio pactado en una fecha futura y el vendedor se obliga
avender o a comprar segun corresponda, el activo subyacente al precio convenido. Si en el
contrato de opcion se pacta el pago de diferencias de precio no se realizard la entrega del
activo subyacente.

Existen dos tipos basicos de opciones: call y put. Una opcion call es la que otorga al
tenedor el derecho de comprar un activo subyacente a un precio especifico llamado
precio de ejercicio, antes o en la fecha de su vencimiento.* Opcion put es la que otorga
al tenedor el derecho de vender (antes o en la fecha de su vencimiento) un bien o acti-
vo subyacente a un precio especifico llamado también precio de ejercicio. El ejercicio
de la opcién es la compra o venta del activo subyacente por medio del contrato de
opcion, y el precio de ejercicio es el que se establece en el contrato de la opcién al que
el tenedor puede comprar o vender el activo implicito.

Atendiendo al tiempo en que se puede ejercer el derecho que en el contrato se
otorga, las opciones se clasifican en europeas y americanas. La opcién americana per-
mite al tenedor (comprador) ejercer el derecho de comprar (call) o de vender (put) el
bien subyacente en cualquier momento durante el periodo de vigencia del contrato, y
por lo tanto puede ser antes o en la fecha de su vencimiento, mientras que la opcion

3. Las opciones son un tipo de contrato financiero tnico porque confieren al comprador el derecho pero
no la obligacion de llevar a cabo la accién especifica.

4. Este tipo de opcion es la americana, ya que la europea sdlo se permite ejercer en la fecha de venci-
miento.
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europea es la que permite al tenedor (comprador) el ejercicio de la opcién Gnicamen-

te en la fecha de vencimiento.

Otro elemento importante en los contratos de opciones es el precio de la opcidn,
al que se le denomina prima y representa la compensacién que el comprador del call
debe pagar por el beneficio de poder ejercer la opcion, si ésta es rentable. Por su
parte, el vendedor recibe la prima como pago contra la posibilidad de que en una
fecha futura sea forzado a entregar el activo a un precio de ejercicio menor al precio
de mercado del bien. En caso de que la opcidn se deje expirar® porque el precio de
ejercicio permanece mas alto que el precio de mercado, el vendedor del call obtiene
una ganancia igual a la prima inicial por la venta de la opcion. Conviene recalcar que,
como lo menciona Anaya de la Rosa (2000: 39): “Una opcién da al tenedor o compra-
dor el derecho, mas no la obligacion de vender una accidn o valor”. Las contrapartes
no tienen que ejercer ese derecho; en cambio, en los contratos de futuros, forwards o
swaps constituyen una obligacion entre las dos partes.

Una vez establecida la necesidad de contratar opciones sobre divisas debemos
determinar: ¢qué se debe hacer para planificar y controlar las opciones sobre tipos
de cambio?, y {cudndo y en qué importe deben ser adquiridos? Ambos aspectos de-
penden del grado en que la empresa esté expuesta al riesgo de tipo de cambio. De-
pendiendo del grado de exposicidn al riesgo de tipo de cambio, toda empresa que de
alguna manera realiza operaciones en moneda distinta a la del pais donde opera, en
mayor o menor medida debe:

1. Con o sin ayuda de asesores externos, establecer mecanismos dentro de la em-
presa que le permitan determinar su exposicion al riesgo de cambio y proyectar la
intensidad con que dicho riesgo puede influir en los resultados de la compania.

2. Designar a la persona o departamento responsable para que dentro de la organi-
zacion o coordinando la accion de asesores externos, instrumente, controle y valo-
re las acciones necesarias para proteger a la compaiia de los resultados negativos
que pudieran derivarse del riesgo de cambio.

3. Establecer politicas claras respecto de las operaciones en moneda extranjera.

Con esto en cierta medida se da contestacion a la pregunta de ¢qué se debe hacer?
Una vez implementadas las politicas relativas al riesgo de tipo de cambio y coordina-
das las acciones, la respuesta a la pregunta (cudndo y en qué importe debe adquirirse
la proteccidon cambiaria? solo puede ser satisfecha en funcion de la transaccion y de
la moneda utilizada. El tratar de determinar con exactitud el tipo de cambio futuro es
un trabajo infructifero, ya que antes que una proyeccion pueda estar determinada, las
bases que le dieron origen pueden haber cambiado radicalmente en virtud de que los
tipos de cambio modifican su direccion sin previo aviso. (Por ejemplo, la cotizacion
del ddlar spot o futura obtenida hace una hora puede variar en la siguiente.)
Como lo comenta Haro Pérez (1995: 22):

5. Dejar expirar una opcion es no ejercer el derecho de comprar el activo subyacente.
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Antes de ver la luz de los futuros y las opciones sobre tipos de cambio, en las grandes

empresas se planteaban diversas alternativas de cobertura en funcion de dos situaciones:

1. Se tiene efectivo o cuentas por cobrar (posicion larga) en una divisa. El riesgo que se
plantea es que baje el tipo de cambio antes de realizar el cobro o cambiar la divisa.
Para cubrir el riesgo, serian posibles las siguientes estrategias:

Vender la divisa en el mercado spot.

Enajenar la divisa en el mercado forward, con vencimiento al dia en que debere-
mos recibirla.

Pedir prestada hoy la divisa que recibiremos, con vencimiento del préstamo a la
fecha en que se recibira el cobro correspondiente. Convertir la divisa recibida en
préstamo en el mercado spot. Invertir la moneda obtenida. Al realizar la gestion
de cobro en divisa reintegramos el préstamo.

Ofrecer un descuento por pronto pago a la empresa que nos debe la divisa vy,
cuando nos paga anticipadamente, convertimos la divisa en moneda nacional en
el mercado spot y la empleamos o la invertimos.

La empresa que nos debe por instrucciones nuestras o por solicitud de ella, acuer-
da pagarnos después, con un interés desde el vencimiento inicial al nuevo acorda-
do: a) venderemos forward principal mas interés a nueva fecha, o b) solicitamos
prestada la divisa, con vencimiento a la nueva fecha de cobro y la convertimos a
moneda nacional.

Si por el contrario la tendencia es que la divisa a recibir se aprecia con el tiempo,
puede adoptarse la decision de no hacer nada para cubrir el riesgo.

2. Se tiene una obligacion de pago en una divisa (posicion corta). El riesgo es que suba
el tipo de cambio antes de cumplir el compromiso. La cobertura del riesgo es posible
mediante las siguientes estrategias:

Comprar la divisa mediante un forward con vencimiento a la fecha en que debe-
mos efectuar el pago.

Adquirir hoy la moneda extranjera e invertirla hasta el vencimiento de la obliga-
cién contraida; al vencer la inversion efectuar el pago.

Solicitar un descuento por pronto pago y si nos resulta rentable, pedir un présta-
mo en nuestra moneda, comprar en el mercado spot la divisa y efectuar el pago
anticipado.

Si la compania tiene problemas de liquidez al vencimiento, solicitar autorizacion
para pagar en otra fecha posterior, con intereses desde el vencimiento inicial
hasta el nuevo. Hacer un forward para adquirir la divisa necesaria para pagar el
principal més intereses, con entrega al nuevo vencimiento.

Si son altas las probabilidades de que la divisa a pagar se deprecie con el tiempo,
se puede tomar la decision de no hacer nada para cubrir el riesgo.

Una manera 6ptima de cubrir los riesgos derivados de operaciones con moneda ex-
tranjera, es operar con posiciones balanceadas de cada divisa, es decir tener los mis-
mos importes de activos y de pasivos de cada moneda. En la actualidad hay multiples
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posibilidades debido al auge de la denominada ingenieria financiera® (swaps, futuros,
opciones, etcétera).

Anaya (2000) menciona que ya en 1973 surgid la opcion fungible en el Chicago
Board Option (cBOE), la cual inici6 su expansion en 1985. En la actualidad el mercado
mads grande para negociar opciones en moneda extranjera es el Philadelphia Exchange,
el cual ofrece contratos americanos y europeos sobre el dolar australiano, libra esterlina,
ddlar canadiense, marco alemdn, marco francés, yen japonés y marco suizo.

Caracteristicas de los contratos de opciones

En un contrato de opciones podemos distinguir, de acuerdo con Pérez (2001: 294), los

siguientes elementos bésicos:

e El emisor de la opcion: llamado también vendedor de la opcidn, es quien se com-
promete con el comprador a cambio de recibir la prima.

e El comprador: quien tiene el derecho que otorga la opcion a cambio de pagar la
prima.

e Elprecio de ejercicio: es el precio al que el comprador de la opcion tiene derecho
a comprar o vender el activo subyacente.

e El activo subyacente: es el activo que el vendedor de la opcidn se compromete a
comprar o vender.

En los contratos de opciones, a diferencia de los contratos de futuro, de permutas
financieras y de operaciones a plazo en las que las partes asumen la obligacion (de
comprar o vender), el comprador de una opcidn tiene el derecho pero no la obliga-
cion. De tal forma que si en una opcion de compra el precio de ejercicio es mas bajo
que el precio de mercado del activo subyacente, generalmente la opcion sera ejerci-
da por el comprador. En las opciones vendidas se producira la situacion opuesta, es
decir, el comprador de una opcién de venta sdlo ejerceré su opcion cuando el precio
de ejercicio esté por encima del precio de mercado del activo subyacente. En cambio
el vendedor de opciones no tiene la oportunidad de elegir; de hecho el vendedor de
una opcion en todo momento tiene una obligacidon contingente que se producird en
funcién de la decision del comprador. Si el comprador de la opcién decide ejercer su
opcion, entonces el vendedor de ésta debera vender (en las opciones de compra) o
comprar (en las opciones de venta) el activo subyacente al precio de ejercicio pactado
en el contrato.

En el mercado mexicano de derivados (MexDer) se introdujeron los contratos de
opciones en 2004, y concretamente las opciones sobre divisas del dolar americano se

6.  Se denomina ingenieria financiera al conjunto de instrumentos bésicos al servicio de la administra-
cién de riesgos y optimizacion de operaciones internacionales; éstos se combinan para disefiar trajes
a la medida de cada empresa, que se han venido bautizando con una lista interminable de nombres
(Haro Pérez, 1995: 23). “Los contratos de futuros, gestion financiera y tratamiento contable” (Alme-
ria, 1995).
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listaron el 27 de julio de 2006, cuando se dieron a conocer las reglas de operacion de
dichos contratos, las cuales fueron modificadas, didndose a conocer, mediante oficio
de fecha 2 de octubre de 2006, por oficio del director general del MexDer, las modifi-
caciones a los términos y condiciones generales de contratacion de las opciones sobre
el délar de Estados Unidos, que fueron consideradas en este trabajo para el desarrollo
del caso préctico.

La utilizacién de los contratos de opciones como cobertura de riesgo de tipo de
cambio en México atin es muy escasa o casi nula debido a su reciente incorporacion en
el mercado mexicano de derivados, pero es indudable que con el tiempo aumentard el
volumen de operacion como sucedid con los contratos de futuros en el MexDer, que
actualmente es uno de los principales mercados de futuros mundiales.

Opciones sobre tipos de cambio

Las opciones sobre el tipo de cambio, llamadas también “contratos de opciones sobre
divisas”, otorgan el derecho de comprar o vender cierta cantidad de moneda extranje-
ra por una suma especifica de moneda doméstica y, segiin Anaya de la Rosa:

[...] el mercado mas grande para negociar opciones en moneda extranjera es el Philadel-
phia Exchange, el cual ofrece contratos americanos y europeos, en dolar australiano, libra
esterlina, délar canadiense, marco alemén, marco francés, yen japonés y franco suizo. El
Chicago Board Option Exchange (cBoE) y el Chicago Mercantil Exchange (cME) listan op-
ciones sobre tipos de cambio, aunque en menor cantidad (Anaya de la Rosa, 2000: 40).

En el Mercado Mexicano de Derivados se listaron opciones sobre el dolar americano
el 27 de julio de 2006.

El MexDer recientemente ha puesto en operacion y a disposicion del publico en
general las opciones sobre el ddlar de Estados Unidos. Lo anterior debido al incre-
mento en el volumen de operaciones de contratos de futuros del délar estadouni-
dense. Las opciones brindan alternativas adicionales de cobertura a personas fisicas,
inversionistas independientes y empresas que deseen cubrir el riesgo o tomar ventaja
(obtener ganancias) por las fluctuaciones en el tipo de cambio.

Las opciones sobre el dolar de Estados Unidos de América (pEua) de acuerdo
con el MexDer son contratos estandarizados (en tamano, fecha y forma de liquida-
cién) en los que el comprador, a cambio de pagar una prima el dia de hoy, adquiere
el derecho pero no la obligacién de comprar (call) o de vender (put) ddlares a un
precio pactado para ser pagados en una fecha futura (vencimiento) si es que decide
ejercer su derecho. Por su parte el vendedor queda obligado a cumplir el compromiso
del contrato, es decir a comprar (call) o a vender (put) en caso de que el comprador
ejerza su derecho.

Las opciones sobre divisas, concretamente sobre el dolar de Estados Unidos,
constituyen un seguro contra el riesgo cambiario. Precisamente una de las grandes ven-
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tajas de este producto es que su funcionamiento es facil de entender y utilizar, pues
son muy similares a un seguro.

Ejemplo de opcion de compra (call) sobre divisas

Una empresa importadora tiene una deuda en dolares estadounidenses y decide com-
prar una cobertura de riesgo sobre el tipo de cambio (contrato de opciones) que le
proteja ante una eventual subida de precio de la divisa (ddlares) frente al peso mexica-
no. Con un contrato de opcidén de compra, mediante el pago de una prima, adquiere el
derecho de comprar ddlares. Una vez que ha llegado la fecha de vencimiento de esta
opcidn, la empresa podra ejercer su derecho en caso de que el tipo de cambio peso/
ddlar se encuentre arriba de lo pactado (precio de ejercicio). Esto quiere decir que
ha establecido un precio maximo al cual se encuentra dispuesto a comprar los délares
que necesita para pagar su deuda. En caso de que el precio del délar spot (en el merca-
do de contado) se encuentre por debajo del precio pactado en el acuerdo de opcidn de
compra, la empresa importadora no ejercerd su derecho, ya que le serd mas favorable
adquirir los dolares directamente en el mercado spot. Sin embargo, ha limitado su
pérdida al pago de la prima de opcion, ante un aumento del precio de la divisa.

Ejemplo de opcion de venta (put) sobre divisas

Una empresa exportadora tiene cuentas por cobrar en ddlares estadounidenses al 31
de marzo de 2007 por la venta de sus productos y pretende eliminar el riesgo de depre-
ciacion del ddlar frente al peso, en virtud de que tiene que comprar y pagar sus insu-
mos en pesos. Suscribe un contrato de opcion de venta mediante el cual a cambio del
pago de una prima adquiere el derecho de vender los ddlares que reciba en marzo. A
la fecha de vencimiento del contrato de opcion, la empresa exportadora podra ejercer
su derecho, en caso de que la paridad peso ddlar se encuentre por debajo del precio
pactado. Esto quiere decir que ha establecido un precio minimo al cual se encuentra
dispuesto a vender los ddlares que recibira en la fecha del cobro de sus ventas de ex-
portacién. En caso de que la cotizacion del ddlar spot (en el mercado de contado) se
encuentre por arriba del precio pactado en el contrato de opcion de venta, la empresa
exportadora no ejercerd su derecho puesto que le serd més conveniente venderlos
directamente en el mercado spot.

El comprador de una opcién (de compra o de venta) adquiere el derecho de ele-
gir. En cambio el vendedor de las opciones sobre ddlares siempre estard obligado a
vender en el caso del call (opcion de compra), o a comprar en el caso del put (opcién
de venta) los ddlares en caso de que sea ejercido por el comprador de la opcion. El
beneficio para el vendedor de las opciones de compra (call) o de venta (put) es que
siempre se quedaré con la prima pagada por el comprador.
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Principales beneficios de las opciones sobre divisas

1. Conocer con anticipacion la pérdida méaxima (costo de la cobertura).

2. Ante variabilidad en los tipos de cambio, limitar las pérdidas.

3. Dar certidumbre a los flujos de efectivo futuros, tanto por obligaciones de pagos
que se tengan que hacer en délares como de recibir de cuentas por cobrar en la
misma divisa.

4. Permiten crear estrategias y sintéticos de cobertura que s6lo son posibles median-
te la utilizacion de opciones.

5. Facilitan la cobertura en puntos o intervalos especificos de la paridad cambiaria.

El MexDer es un mercado organizado en el que se negocian futuros y opciones sobre
diferentes subyacentes. Como en todo mercado organizado los contratos se estandari-
zan para cada tipo de subyacente; para el caso que nos ocupa (opciones de divisas) las
caracteristicas son las que a continuacion se describen:

Caracteristicas del contrato

Subyacente: Délar de Estados Unidos de América (DEUA).
Liquidacion: En especie al vencimiento de la opcidon.
Tamario del contrato: usp 10,000 (diez mil délares 00/100).

Tipos de contrato

de opcion: Opcién de compra (call) y opcion de venta (put).
Estilo: Europeo (ejercicio al vencimiento).
Series: Periodos trimestrales (marzo, junio, septiembre y

diciembre hasta por un afio).

Precios de ejercicio:  Inicialmente se listard un precio de ejercicio “en el dinero”
(at™m), redondeado al multiplo de 0.05 pesos més proximo al
nivel de cierre spot, registrado el dia habil inmediato anterior, y
al menos dos precios de ejercicio superiores y dos inferiores al
ATM, los cuales seran en multiplos de 0.05 pesos por ddlar.
Cuando las condiciones del mercado lo requieran, el MexDer
podré listar una mayor cantidad de precios de ejercicio para
proveer los contratos adecuados en esas condiciones.

Puja: $0.001 (un milésimo de peso).

Caso prdctico

La Tapatia, S. A. es una empresa importadora de ropa y tiene una deuda en ddlares
estadounidenses por la cantidad de $600,000 en enero de 2007 y pactd hacer cuatro
pagos trimestrales de $150,000 para liquidar dicho adeudo. Para eliminar el riesgo
cambiario la empresa ha decidido adquirir contratos de opciones. La cotizacion del
tipo de cambio es de 11.25 pesos por dolar.
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En el mismo mes de enero realiza la compra de 60 contratos call (opcion de com-
pra) listadas en el MexDer, con las cuales equivale a obtener un “seguro cambiario”,
pagando una prima con lo que garantiza su derecho a comprar y recibir los ddlares
al precio que pacta hoy para las fechas que necesita pagar su deuda. De esta manera
establece por anticipado el precio maximo al que adquiriré los do6lares. Su desembolso
hoy se reduce al pago de la prima.

En el cuadro 1 se muestra la estrategia de la empresa en la utilizacion de contratos
de opciones; se puede observar que adquiere 60 contratos call (opcién de compra) con
vencimientos diferentes, 15 contratos con un importe de usp150,000 vencen en marzo,
15 en junio, 15 en septiembre y 15 en diciembre, de los cuales se paga una prima que
va aumentando debido a que a mayor plazo el riesgo de tipo de cambio aumenta.

Cuadro 1

Estrategia de cobertura de riesgo de cambio mediante contratos de opciones
Vencimientos de Monto Precio de ejercicio Niimerode  Prima a pagar  Monto total por
opcion a comprar a cubrir (Usp) pactado contratos por délar* prima a pagar

(strike price) requeridos (pesos)

Mar 150,000 11.40 15 0.20 30,000
Jun 150,000 11.40 15 0.30 45,000
Sep 150,000 11.40 15 0.38 57,000
Dic 150,000 11.40 15 0.44 66,000
Total 600,000 60 198,000

Costo total de la cobertura (prima pagada): $198,000**

* Estos precios son sdlo informativos, ya que en el mercado de opciones lo que se negocia es
la prima.

** A esta cantidad se deberan adicionar las comisiones y tarifas por operacién y liquidacion.

Fuente: elaboracion propia.

De acuerdo con el cuadro 1 la empresa fijé un precio maximo de (11.40 pesos por
ddlar) por anticipado; desembolsando 198 mil pesos obtiene cobertura para 600,000
dolares ante posibles aumentos de la divisa estadounidense y por tanto ha eliminado
el riesgo de tipo de cambio al que se encontraba expuesto. Como se menciond antes,
las opciones sobre divisas, especificamente sobre el ddlar, se pueden comparar con un
“seguro cambiario” que cubre el riesgo de aumento o disminucién del tipo de cam-
bio del délar mediante el pago de una prima que garantiza del derecho de ejercer la
opcion.

Continuando con el ejemplo anterior, la empresa ejercera su derecho de comprar
los dolares a la fecha de vencimiento de cada uno de los contratos de opciones si el
precio del dolar al vencimiento se encuentra a un precio superior al que se pactd
(11.40 pesos/ddlar). En caso de que a la fecha de vencimiento el tipo de cambio se
encontrara por abajo del precio de ejercicio, la empresa no ejercera su derecho y su
costo total se limitara al pago de la prima por la cantidad de 198,000 pesos.
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Suponiendo una apreciacion del ddlar sobre el peso del 3% trimestral a partir
del tipo de cambio de $11.25 que tenia en la fecha de contratacion (enero de 2007),
durante el periodo de la cobertura contratada mediante opciones se tendrian los si-
guientes resultados:

Cuadro 2
Resultado neto por la utilizacion de contratos de opciones de tipo de cambio

Vencimientos de Monto Precio de ejercicio  Precio del dolar spot Beneficio por diferencia
contratos de opciones Cubierto (usp) pactado (strike price) al vencimiento en tipo de cambio
Mar 150,000 11.40 11.59 $28,500

Jun 150,000 11.40 11.94 $81,000

Sep 150,000 11.40 12.29 $133,500

Dic 150,000 11.40 12.66 $189,000

Fuente: elaboracion propia.

Total de beneficios $432,000
Menos pago de prima $198.000
Beneficio neto $234,000

En el cuadro 2 se muestra que por haber contratado opciones de compra de délares
a un precio especifico, la empresa ha tenido un beneficio neto de 234,000 pesos ya
que al ejercer la opcién la compafiia comprd los délares a strike price $11.40 (precio
de ejercicio), que es menor al precio del mercado spot (de contado) al que tenia que
haber comprado si no hubiese adquirido contratos de opciones para cubrir el riesgo
en el tipo de cambio.

Graéfica 1
Volumen de operaciones de contratos de opciones sobre el dolar
de Estados Unidos (DEUA)’

25,000,000.00 -
20,000,000.00 -
B Ago-06
Volumen de  15,000,000.00 -
. W Sep-06
operaciones en
pesos 10,000,000.00 O0ct-06
ONov-06
5,000,000.00 - W Dic-06
Asigna compensacion y liquidacion. 1
Fuente: elaboracién propia. Periodos

7. El contrato de opcion sobre el délar de Estados Unidos fue listado el 27 de julio de 2006.
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La grafica 1 muestra el volumen de operaciones de contratos de opciones de
tipo de cambio sobre divisas, en los cuales el activo subyacente es el dolar de Estados
Unidos, desde que el MexDer inicié operaciones con este tipo de contratos y hasta
diciembre de 2006. También puede observarse en esta grifica que en los meses de
agosto y noviembre se realizaron mdas operaciones, ya que en los otros meses no se
negociaron contratos.

Gréfica 2
Volumen de operaciones de contratos de opciones sobre el 1pc
y el tipo de cambio del délar (DEUA)

8,000,000,000.00 -

7,000,000,000.00

6,000,000,000.00

Volumen de  5:000,000,000.00 |
operaciones en 4,000,000,000.00 -
pesos 3,000,000,000.00 -
2,000,000,000.00

1,000,000,000.00 -

@ Opciones sobre IPC
B Opciones sobre DEUA

1
Periodos

La grafica 2 muestra el volumen operado de opciones con los subyacentes, el indi-
ce de precios y cotizaciones de la Bolsa Mexicana de Valores (1pC) y el tipo de cambio
del ddlar de Estados Unidos (DEUA). Se observa que los contratos operados sobre el
DEUA con importe nocional® en pesos (33°580,000) son minimos en comparacion con
los operados en el mismo periodo (7,665°160,000) de importe nocional en pesos sobre
el ipc.

Valoracion de los contratos de opciones financieras

De acuerdo con Pérez (2001: 295) el valor de una opcién es el valor actualizado de
la liquidacién esperada de la opcidn al vencimiento. Cuando las opciones cotizan en
un mercado organizado, para estimar su valor debe acudirse a métodos de valoracion
interna de la entidad. EI método de valoracion cominmente empleado en las opcio-
nes de tipo europeo, es decir, con fecha de ejercicio al vencimiento de la opcidn, es el

8. Elimporte nocional se determina multiplicando el nimero de contratos operados por el tamafo del
contrato (usp$ 10,000) segiin caracteristicas en el MexDer.
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modelo de Black-Sholes. Segtin este modelo, el valor esperado de liquidacion de una
opcion viene dado por las expresiones:

e Valor esperado de una opcion de compra:
C=SXeMXN()-Exe-TXN(d,)
e Valor esperado de una opcién de venta:
P=-SXe-"XN(-d)+EXeTXN(-d,)

Para el resto de las opciones (americanas, exéticas, etc.), debido a que en muchos de
estos casos no existen modelos de valoracion cerrados debe acudirse a métodos numé-
ricos de simulacidn, como por ejemplo los métodos de simulacién Montecarlo.’

Conclusiones

Las opciones financieras sobre divisas que recientemente fueron listadas en el MexDer
(27 de julio de 2006) representan una oportunidad para las empresas mexicanas, es-
pecialmente para las importadoras, las cuales por tener operaciones en moneda ex-
tranjera, especificamente ddlares, tienen pasivos (deudas) en dicha divisa. Mediante
contratos de opciones sobre tipos de cambio las empresas podran cubrir los riesgos
que se presentan por el aumento en la paridad peso/ddlar.

Una compaiia puede conocer de antemano los términos y condiciones de los
contratos de opciones negociados en MexDer, porque se encuentran publicados en su
pagina Web; de esta manera podré establecer una politica de administracion de ries-
gos financieros sobre divisas al realizar su planeacion financiera y evitar asi pérdidas
ocasionadas por las variaciones en el tipo de cambio, particularmente cuando baja el
tipo de cambio peso/dolar.

En sintesis, las principales aplicaciones de los contratos de las opciones sobre
divisas son:

e Cobertura del riesgo de cambio en operaciones de exportacion e importacion.
e Establecimiento de medidas correctivas en situaciones de desequilibrio entre ac-
tivos y pasivos en divisas.

Cobertura del riesgo de cambio en operaciones de cartera.

Operaciones especulativas debido a su alto apalancamiento. Menos de 1% de los

contratos llegan al intercambio de divisas.

9. En relacion con el uso de los métodos Montecarlo en la valoracién de opciones, puede consultarse
Vilarifo, 2001: 242 y ss.
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Para determinar su exposicion al riesgo, una empresa importadora debera revisar su
posiciéon en moneda extranjera (ddlares estadounidenses), es decir qué cantidad de
activos (cuentas por cobrar) y qué cantidad de pasivos (cuentas por pagar) tiene en
dicha moneda. Cuando las cantidades son similares y también coinciden las fechas de
vencimiento, entonces hay un equilibrio y no serd necesario adquirir una cobertura de
riesgo cambiario. Si la compaiiia tiene posicion larga, es decir mas activos que pasivos
en dolares, el riesgo es que el ddlar baje de valor en relacion con el peso, y en este
caso tendria que adquirir contratos de opcion de venta de ddlares. Si por el contrario
se tienen mas pasivos que activos (posicion corta) en dolares, el riesgo es que suba el
dolar en relacidn con el peso antes de cumplir el compromiso, y por lo tanto se tie-
nen que adquirir contratos de opcidn de compra de ddlares para cubrir el riesgo. En
los cuadros 1y 2 se observan los beneficios que se obtienen al adquirir contratos de
opcion de compra para cubrir riesgos de tipo de cambio sobre el ddlar, que de no ha-
berse realizado la empresa hubiera tenido que pagar mds pesos por ddlar y por tanto
tendria pérdidas cambiarias que afectarian sus utilidades. Los beneficios que tendrian
las empresas importadoras por la utilizaciéon de contratos de opciones sobre tipos de
cambio son los siguientes:
e Determinar con exactitud los flujos futuros por obligaciones o pagos que se tienen
en dolares.
e Conocer la pérdida maxima, que seria el costo de la cobertura (monto de la prima
pagada).
Limitar las pérdidas por fluctuaciones cambiarias.
Es posible obtener cobertura en puntos o intervalos especificos de la paridad
cambiaria.
e Permiten disenar estrategias y sintéticos de cobertura cuya realizacion so6lo es po-
sible mediante el uso de opciones.

En la grafica 1 se muestran los volimenes operados de contratos de opciones sobre di-
visas (d6lar de Estados Unidos) durante los meses de agosto a diciembre de 2006. En
la gréfica 2 se muestra un andlisis comparativo de volimenes operados de contratos
de opciones sobre divisas (délar de Estados Unidos) vs. contratos de opciones sobre el
indice de precios y cotizaciones (1pc) de la Bolsa Mexicana de Valores por el periodo
de agosto a diciembre de 2006. En dicha grafica se puede observar que el volumen de
opciones sobre tipos de cambio es muy bajo en relacion con el volumen operado sobre
el irc, debido a que las primeras se listaron recientemente (jul/27/2006).

La principal ventaja de las opciones sobre divisas (DEUA) consiste en que un con-
trato de opcidn da al tenedor o comprador el derecho, mas no la obligacion de vender
una accion o valor. Por tanto las contrapartes no tienen que ejercer ese derecho si no
les es favorable; en cambio los contratos de futuros, forwards o swaps constituyen una
obligacion entre las dos partes.
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Resumen

El ultimo medio siglo le ha permitido a la teoria del capital humano conocer mas
a fondo las caracteristicas personales que mas influyen el nivel de productividad de
los individuos econdmicamente activos. El postulado de racionalidad optimadora que
supone la teoria del capital humano facilita el analisis del comportamiento individual
en la toma de decisiones privadas, poniendo énfasis en sus caracteristicas personales,
como ingreso por trabajo, escolaridad, experiencia laboral potencial y género, entre
otras.

El andlisis comparativo de las funciones mincerianas de ingreso personal nos
dan a saber, empiricamente, las tasas puras y no puras del rendimiento a la inversion
escolar y la postescolar en espacios econdmicos diferentes. Asimismo, los modelos
econométricos uniecuacionales de regresion directa arrojan luz sobre el grado de dis-
criminacidn salarial por género en los mercados de trabajo del 4rea metropolitana de
Guadalajara, al analizar la situacion que guardan los coeficientes correspondientes en
tres municipios conurbados: Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan.

1. Doctor en Economia y en Educacion (C. a D.). Profesor-investigador titular de tiempo completo de
los Departamentos de Economia y de Métodos Cuantitativos de la Divisiéon de Economia y Sociedad,
Centro Universitario de Ciencias Econémico Administrativas (cucea) de la Universidad de Guada-
lajara. Trabajo presentado en ocasion del foro “La economia jalisciense: retos de politica econdmica
para el periodo 2007-2013”, convocado por el Colegio de Economistas de Jalisco, A. C., el Colegio de
Economistas Jaliscienses y el cucea de la UdeG por conducto de la Division de Economia y Sociedad,
octubre 11 de 2006. Correo electrénico: cortesfregoso@hotmail.com.
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Los estudios que se han llevado a cabo sobre la rentabilidad de la inversion en
capital humano han estado orientados hacia el espacio econdmico nacional, en su ma-
yor parte. Sin embargo, a nivel regional, metropolitano o urbano son practicamente
nulos los esfuerzos que han realizado los economistas mexicanos. Esta investigacion
se distingue, precisamente, por tener como objeto de estudio y anélisis el espacio
econdmico de una gran concentracion urbana dividida politicamente pero integrada
econdmicamente, asi como sus mecanismos de inversion en capital humano.

A partir de los resultados obtenidos, las autoridades gubernamentales federales,
estatales y municipales podrian tomar sus decisiones de politica econémica municipal
y metropolitana mds orientadas hacia la consideracién de la acumulacion de capital
humano como un bien publico mixto, el cual a través del tiempo conserva las carac-
teristicas pronosticadas por la teoria del capital humano e impacta positivamente el
crecimiento y desarrollo econdmicos de los espacios estudiados.

Introduccion

En la discusion tedrica y empirica del comportamiento maximizador del individuo
econdmicamente activo en mercados laborales en un contexto metropolitano, parece
adecuado hacer resaltar la funcion desempefada por las caracteristicas particulares
de la persona econdmicamente activa. Una de las hipdtesis tedricas que apuntan en
este sentido es la teoria del capital humano (Tch), la cual nos permite averiguar la
eficiencia econdmica de la inversion escolar y postescolar mediante el empleo de ver-
siones econométricas uniecuacionales simples y ampliadas de la estructura tedrica. La
TCH posee, ademds, otras potencialidades que posibilitan, por ejemplo, el andlisis de
la segregacion salarial por género en los mercados de trabajo y el examen de cdmo
los componentes del capital humano (cu) afectan la distribucién personal del ingreso
por trabajo.

Este trabajo se propone desarrollar algunos aspectos para mejorar la compren-
sion de un mercado laboral metropolitano, apoydndose en las funciones de ingreso
personal clasicas de la TcH para analizar los rendimientos econdmicos privados de
la inversion escolar y postescolar, asi como la discriminacion salarial por género en
dicho mercado. No obstante que se reconocen las limitaciones y deficiencias concep-
tuales e instrumentales del modelo del cH al tratar de explicar los rendimientos eco-
némicos de la inversién en acumulacién de cH,” también se acepta una gran habilidad
para esclarecer las estructura del ingreso personal con la ayuda de lo que la persona
invierte en ella misma, con base en la hipdtesis de la maximizacion del ingreso por
trabajo durante el periodo de vida econdmica activa.

2. De manera muy resumida, Psacharopoulos (1992) discute los supuestos bésicos que apoyan la estruc-
tura tedrica del modelo del capital humano (véanse las paginas 124y 125, en especial). De igual forma,
Blaug (1992) expone, en la primera parte, la teoria del capital humano, y en la segunda plantea las
criticas a la TcH desde la perspectiva del credencialismo y la sefializacion (véanse las paginas 3-276).
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En el 4ambito de la economia nacional los andlisis sobre los rendimientos de la
IcH se han enfocado en analizar diferentes aspectos de la poblacion econdmicamente
activa, tanto la correspondiente al género masculino como al femenino. Asi, autores
como Barceinas (1999), Cortez Yactayo (2001), Montemayor Martinez (1980), Rios
Almodévar (2005), Rojas et al. (2000), Urciaga Garcia (1999) y Zamudio Carrillo
(2001 y 1995), entre otras aportaciones importantes fundamentan sus funciones de
ingreso personal, o ampliaciones y profundizaciones de las mismas, en la TcH. Préc-
ticamente en todos los trabajos mencionados se utilizan las diferentes bases de datos
proporcionadas por la Encuesta Nacional de Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH),
la cual cubre el territorio nacional, como lo indica su nombre. Los resultados obteni-
dos en estas investigaciones corroboran una y otra vez los principios derivados de la
TCH, tomando en consideracion las particularidades de espacio y tiempo expuestas en
dichos estudios.

Sin embargo, relativamente son todavia muy escasas las investigaciones econo-
micas que concentran sus objetivos en zonas metropolitanas mexicanas, y cuya ela-
boracidn y desarrollo se basen en la informacién proporcionada por muestras repre-
sentativas, algunas veces conjuntadas ad hoc, en otras ocasiones originadas para otros
fines, pero aprovechadas para el anélisis empirico de la TcH en tales espacios eco-
némicos. En este sentido, los estudios de Carnoy (1964), Cortés Fregoso y Aguilar
Morales (2002), Cortés Fregoso (1998, 1989, 1983), Silos Martinez (1983) y Stinson
Ortiz (1983) tienen su fundamento empirico en bases de datos muestrales de las areas
urbanas de México, Guadalajara y Monterrey. Se persigue en este estudio no llevar
a cabo un andlisis comparativo de los diversos resultados obtenidos por los autores
antes sefnalados, sino analizar la forma en que se han generado los coeficientes de los
modelos uniecuacionales para el caso del espacio econdmico metropolitano formado
por los municipios de Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan, tanto en términos del
rendimiento de la escolaridad como de la experiencia potencial en el trabajo, asi como
del enfoque que corresponde a la discriminacion salarial por género con base en mo-
delos de regresion directa e inversa.

En la segunda parte del trabajo se exponen sucintamente los modelos uniecuacio-
nales de regresion tedricos de ingreso personal, tanto la version uniecuacional simple
como la ampliada. En la tercera seccion se discute la instrumentacion empirica de
los modelos uniecuacionales del cH. Se toman como base sendas muestras represen-
tativas para 1997 en el caso de Guadalajara; para 2003 en el de Tlaquepaque y, para
Zapopan, la muestra considerada corresponde al ano 2001. En la cuarta se hacen los
sefalamientos mas importantes de las bases de datos empleadas. En la quinta parte
se analizan comparativamente los resultados de los modelos uniecuacionales de re-
gresion para 1997, 2003 y 2001, y se concluye que éstos son congruentes con la nocion
de que el logaritmo neperiano del ingreso personal se halla relacionado linealmente
y en forma cuadratica con la escolaridad y la experiencia en el trabajo, o sea, con
la inversion en cH escolar y postescolar. Ademads, en la sexta parte se emplean las
técnicas de regresion directa y regresion inversa para estudiar mas ampliamente la
segregacion salarial por género y la comparacion de los coeficientes para las muestras
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empleadas de los tres espacios econdmicos municipales. Finalmente, la Gltima seccion
concluye con algunas consideraciones de politica econdmica con base en los hallazgos
encontrados al aplicar el modelo del cH a los mercados laborales metropolitanos de
Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan.® El estudio se cierra con los cuadros de los
modelos uniecuacionales y sus pardmetros estimados, asi como con las acostumbradas
referencias bibliohemerogréficas.

Modelos funcionales uniecuacionales de ingreso personal

En el trabajo clasico de Mincer (1974), uno de los economistas tedricos que mas ha
contribuido al desarrollo empirico del modelo de la TcH, el ingreso personal por tra-
bajo es el componente mas importante del ingreso individual, lo que convierte su ana-
lisis econdmico en una tarea prioritaria, idea bésica que queda plasmada en lo que se
conoce como funciones mincerianas de ingreso personal (Fmip), las cuales en su forma
modelistica de regresion simple de la escolaridad relacionan los ingresos personales
de los individuos obtenidos por trabajo durante el periodo de inversion postescolar
(ING) con los afios de formacion (inversion) escolar cursados durante el periodo de
inversion (Esc), en otras palabras,*

[1] ING,=f(ESC)+n i=12,..,N

en donde f,,. > 0y n es la variable tipica de perturbacion con los supuestos clésicos
del método minimocuadratico del modelo de regresion lineal, o sea, n ~ N(0, 0?).

Planteado el modelo uniecuacional simple, el argumento de la funcidn [1] se tiene que
ampliar para introducir la variable de control que represente el periodo de la inver-
sion postescolar. En este aspecto surgen algunas de las criticas més interesantes a la
TCH. Algunos autores sugieren que sea la variable habilidad la que se considere para
medir el proceso de 1cH postescolar.’ Sin embargo, en este estudio se prefiere el uso
de la variable explicativa equivalente a los afios de experiencia potencial (x14) de los
individuos, la cual, dada la dificultad para medir directamente los afos de experien-

3. Para una fundamentacion analitica de la derivacion tedrica de la funcién minceriana, véase Cortés
Fregoso (1983), pp. 30-44. Para la informacion utilizada en la investigacién original constltese el apén-
dice A de la misma obra, pp. 154-156. Los datos muestrales se refieren a 1974.

4. Lavariable n es la tipica perturbacion estocastica que cumple con todas las propiedades conocidas del
modelo clasico de regresion lineal (cf. Maddala, 1988, pp. 27-73).

5. Véase, por ejemplo, Boissiere et al., p. 1017, para quienes la variable habilidad desempefia un papel
sobresaliente en su modelo de medicion de los rendimientos de la 1cH. Siguiendo esta linea de argu-
mentacion, actualmente algunos economistas sugieren integrar la variable “competencias”, de alguna
forma especificada y medida, a los modelos de capital humano. Véase Levy, y Murnane (2004), en
donde se desarrollan los aspectos tedricos de las competencias para el trabajo con base en los funda-
mentos de la TcH.
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cia laboral de las personas, se define como igual a la edad menos los afios de escuela
menos seis, o sea,

2] XIA = (EDAD,-ESC,-6)  i=1,2,..,N

Con base en la ecuacidn [2], la version ampliada del modelo del cu queda expre-
sada de la siguiente forma:

[3] ING, = f(ESC, XIA) + n, i=12..,N

relacion funcional minceriana que muestra su naturaleza expandible, ya que la inclu-
sion de la variable explicativa xi4 pudo haberse acompafado con la consideracion de
mas variables de control, ficticias o no ficticias, como género, sector de empleo, region
bajo control de investigacion, empleo informal, situacién de autoempleo, etc.® Si, por
ejemplo, se pretende conocer el grado de desnivelacion de los ingresos personales
masculinos y femeninos, se introduce la variable dicotémica (GnE), que significa géne-
ro, y se obtiene la relacion funcional en cuyo argumento aparecen ahora tres variables
de control:

[4] ING, = f(ESC, XIA, GNE) + n.i=1,2,..,N

modelo uniecuacional que se estima paramétricamente en la seccion de la segregacion
salarial por género.

En términos del modelo [3], que incluye el nivel de escolaridad y los afios de expe-
riencia potencial en el lugar de trabajo, se supone que a variaciones de estas variables
explicativas corresponde un cambio de la variable dependiente en la misma direccidn,
lo que nos permite replantear la relacion funcional [3] de la forma siguiente:

[5] ING, = f(ESC, XIA)) + n, i=12,..,N
endondef..>0yf, > 0.

El sello distintivo de la TcH consiste en postular un comportamiento microecondmico
optimador de parte de los individuos, tanto al decidirse a invertir en capital humano
mediante la asistencia a la escuela como cuando son econdmicamente activos en los
mercados de trabajo. Esto significa que la inversidn que se haga en uno mismo es
resultado de decisiones racionales optimadoras, tomadas por los individuos o por sus

6.  Cortés Fregoso, 1983. El capitulo 2 de este trabajo contiene una amplia revision de los trabajos que se
han realizado para analizar las consecuencias de la inversion en acumulacion de capital humano para
el caso de ciudades como México, Guadalajara y Monterrey, observandose cdmo los diversos autores
han ampliado el argumento de sus funciones de ingreso con la inclusion de variables como las aqui
citadas (véanse pp. 8-29).
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padres, y hechas con base en las estimaciones del valor presente probable de los flujos
alternativos del ingreso personal durante el ciclo de vida econdmica, descontados a
una tasa apropiada. Asimismo, el modelo del cH implica dos periodos temporales:
el de inversion y el de postinversion. El primero comprende la distancia maxima de
edad a lo largo de la cual la mayoria de las personas asiste a instituciones educativas
de cualquier nivel escolar; el segundo se refiere a los afios restantes dedicados a la
participacion en los mercados de trabajo hasta el momento de la jubilacién. Tanto un
periodo como el otro son importantes componentes de la TCH, y ambos se consideran
al incluir las dos variables explicativas en una ecuacion de ingreso personal como la
[5], o sea, Esc y xi4.

Instrumentacion empirica con base en los modelos uniecuacionales
tedricos de las funciones de ingreso

Con base en los modelos uniecuacionales simples como el [1] y los ampliados referi-
dos en las ecuaciones [4] y [5], en este apartado el interés gira en torno de la manipu-
lacion y aplicacién de la Fmip, mediante el uso explicito de los postulados de la TcH y
de la instrumentacion econométrica de modelos uniecuacionales de ingreso personal
de buen comportamiento.

Se reconoce que la distribucion empirica que presentan los ingresos personales
es asimétrica con sesgo positivo. Desde el punto de vista aplicado, la transformacion
logaritmica de la variable dependiente ivG permite la consideracion de la normalidad
estadistica de dicha variable, lo cual facilita el manejo de modelos de ecuaciones de
regresion lineales y no lineales aproximadas, que sustentan la estimacion de pardme-
tros reales para ambas versiones del modelo del cH, la simple y la ampliada, asi como
la interpretacion en términos relativos de los coeficientes estimados para las variables
de control.

De acuerdo con lo propuesto por Mincer, la asimetria positiva que casi siempre
exhiben las distribuciones observadas de los ingresos personales se puede normali-
zar, en parte, mediante el efecto de la transformacion logaritmica, la que convierte
las diferencias absolutas de la escolaridad y la experiencia potencial en diferencias
porcentuales de los ingresos personales. Queda claro, asi, que una distribucion simé-
trica de la escolaridad implica una distribucidn positivamente sesgada de los ingresos
personales observados. Ademds, entre mds grande sea la varianza de la distribucion
de probabilidad de la escolaridad, mayor serdn la dispersion relativa y el sesgo en la
distribucién del ingreso personal. Finalmente, el mismo Mincer asegura que entre
mas alta sea la tasa de rendimiento de la escolaridad, mayor es la desigualdad y el
sesgo de los ingresos por trabajo.’

7. Este trabajo no tiene como objetivo analizar, sustentado en el modelo del cH, la distribucion personal
del ingreso haciendo uso del analisis de varianza. Para un estudio con estas caracteristicas y en el am-
bito de la problematica urbana, véase Cortés Fregoso, op. cit., pp. 44-52, 72-73 y 130-142.
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Congruente con el modelo tedrico del cHy su formulacién econométrica aplicada,
el andlisis empirico se basa, en un primer acercamiento, en los siguientes modelos
uniecuacionales simples del ingreso por trabajo:

[6] LnING, = f(ESC) +n, i=1,2,..,N
[7] LnING, = f(XIA) +n, i=1,2,..,N

en donde f,,.> 0 para el modelo [6] y f,,, > 0 para el modelo [7]. LnING representa el
logaritmo natural o neperiano del ingreso personal.

Al estimar los pardmetros mediante el método minimocuadrético clasico mante-
niendo la escolaridad constante en cero anos de educacion,® el modelo uniecuacional
[7] se convierte en la ecuacidn de regresion aproximada. En tanto que el modelo [6]
permite la estimacion de una tasa pura de rendimiento a la escolaridad, la ecuacion
[7] ofrece una tasa pura de rendimiento a la experiencia potencial en el trabajo. Si los
programas de capacitacion en la empresa tienen algin rendimiento econdmico que
maximice la inversion realizada en cH, es interesante saber qué tasa de rendimiento
de la experiencia laboral se tiene en circunstancias parecidas.

Principales caracteristicas de las bases de datos de 1997, 2003 y 2001

Los datos utilizados en la instrumentacion empirica de los modelos uniecuacionales
para 1997, 2003 y 2001 corresponden a procesos de investigacion diferentes. Para la
informacion correspondiente a 1997, Cortés Fregoso (1998) detalla las caracteristi-
cas de la base de datos socioeconOmica para Guadalajara y explica los aspectos méas
sobresalientes de la muestra cuyos datos se utilizan para los modelos uniecuaciona-
les de 1997.° Esta base de datos se utiliza para llevar a cabo el analisis empirico del
comportamiento de las tasas de inversion escolar y postescolar para el municipio de
Guadalajara.

El cuadro 1 presenta las caracteristicas estadisticas descriptivas de las bases de
datos a nivel global que corresponden a cada uno de los tres municipios metropolita-
nos: Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan. Este cuadro se refiere a los indicadores
estadisticos de las variables basicas de cH para las muestras globales de 1997, 2003 y
2001.

8. Los modelos uniecuacionales o funciones mincerianas de ingreso por trabajo se suponen con una
estructura funcional lineal, por ejemplo LnING, = a,, + o, ESC, + n,, en donde a,, se interpreta como
la tasa de rendimiento a la escolaridad y 1 se refiere al término de perturbacion aleatoria ya mencio-
nado anteriormente. Mas adelante, con el objeto de responder al comportamiento del ciclo de vida
econdmica, se trabajan modelos uniecuacionales no lineales, como LnING, = o, + o, ESC, + o, XIA
+ o, XIA? + n,en donde o, se interpreta como la tasa de rendimiento a la escolaridad, o, como el ren-
dimiento de la inversion postescolar, a., < 0, como la pendiente decreciente del perfil vital de ingreso,
y m se refiere al término de perturbacion aleatoria ya mencionado.

9. Véase Cortés Fregoso, 1998, p. 18.
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Cuadro 1
Indicadores estadisticos de las variables basicas de cH
Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan (1997, 2003 y 2001)

Variables bdsicas de cH Media Desviacion tipica Num. de casos
1997G* 2003T 2001Z 1997G 2003T 2001Z 1997G 2003T 2001Z
LnING 8.101 8131 7.905 0.819 1.107 049 324 161 204
EDAD 37.407 36.689 28.716 12.578 11.721 11.292 324 161 204
ESC 12.621 10.466 8.167 4.009 5110 3.538 324 161 204
XIA 19.781 20.224 14.550 13.526 14.134 12475 324 161 204

* G, Ty Z agregadas a los diferentes anos de base corresponden a Guadalajara, Tlaquepaque
y Zapopan, respectivamente.
Fuente: elaboracion propia del autor con base en las muestras originales.

Unos breves comentarios respecto de las estadisticas mostradas en el cuadro 1 per-
miten una mayor sensibilizacién en relacion con los resultados que generen las Fmip
simples y ampliadas en secciones posteriores. De los tres municipios metropolitanos
considerados, la cabecera municipal de Tlaquepaque muestra una media del logarit-
mo del ingreso personal (8.131) mayor que en los dos municipios restantes, aunque
con la mayor desviacion tipica (1.107). Esto podria explicarse por la existencia de cH
en dicha cabecera municipal de una poblacion con la mayor experiencia potencial o
inversion postescolar (20.224) en la zona metropolitana, aunque nuevamente mani-
fiesta la més alta desviacion estdndar (14.134). La relacién del m4s alto promedio de
la experiencia potencial con la edad media en el municipio hace pensar en su posible
efecto en la correspondiente desviacion tipica.

Por su parte, desde la perspectiva de la TcH via inversion escolar el municipio de
Guadalajara posee el valor medio mas alto medido en anos de escolaridad (12.621).
Este valor promedio es 20.59% mas alto que el que muestra Tlaquepaque y 54.54%
mayor que el que corresponde a Zapopan. Las explicaciones de tales disparidades
pueden tener diferentes fundamentos. Por ejemplo, una de las caracteristicas de la
muestra de Zapopan se refiere al hecho de que se recab6 informacién sobre las va-
riables analizadas en su mayor parte en colonias populares; quiza este rasgo de la
muestra incida en el relativo bajo promedio de la inversion escolar. Sin embargo, la
inversion escolar zapopana manifiesta la menor desviacion tipica de las tres dreas
comparadas (3.538).

La descripcion estadistica ayuda a tener una primera aproximacion a la naturale-
za de las diversas bases de datos de los municipios metropolitanos. Las relaciones que
se dan son sencillas comparaciones que no profundizan en las posibles causas o rela-
ciones sistematicas entre las diferentes variables. Las rmip facilitan, en gran medida,
la medicion de las magnitudes de los pardmetros pertinentes, asi como las relaciones
causales que pudieran surgir entre los ingresos personales de los miembros econémi-
camente activos y sus caracteristicas individuales en términos de inversion escolar y
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postescolar, asi como los ingresos producto del trabajo y la posicion de los trabajado-
res segun su género.

Analisis de resultados: funciones mincerianas simples

Los dos modelos uniecuacionales de ingreso [6] y [7] se estiman para la muestra glo-
bal, es decir, para los hombres y para las mujeres. El cuadro A-1 del anexo presenta
las estimaciones pertinentes para los periodos considerados de 1997, 2003 y 2001. Los
grupos de ecuaciones del cuadro A-1 son las estimaciones minimocuadraticas recipro-
cas de los modelos [6] y [7], al tomar en cuenta los datos globales para los afios 1997,
2003 y 2001. Las primeras tres ecuaciones se refieren al modelo [6] de la escolaridad
para los periodos mencionados, y muestran una tasa pura de rendimiento a la inver-
sion escolar. Todas las estimaciones de las tres funciones mincerianas son sumamente
significativas al nivel de significacion del 5 por ciento.

Cuadro 2
Estimacion de las tasas de rendimiento puro de la inversion escolar
y postescolar (1997, 2003 y 2001)

Aro Tasas (%) R (%) F
1997G 9.5 21.5 88.00
2003T 8.6 18.59 36.30
20017 6.7 23.2 61.05
1997G 0.2 (NS)* 0.1 0.394
2003T -0.3 (NS) 0.2 0.294
2001Z -0.3 (NS) 0.7 1.442

* Ns: No significativo.
Fuente: elaboracion propia del autor con base en el cuadro A-1.

Como lo pronostica el modelo del cH especificado en la ecuacion [6], el logaritmo
de los ingresos personales por trabajo depende positivamente y en forma significativa
de los afios de escuela. Para los afios de 1997, 2003 y 2001 las tasas puras promedios de
rendimiento de la inversion escolar son relativamente aceptables, dada su compara-
bilidad con los rendimientos del sistema financiero. Todas ellas son estadisticamente
significativas'’ y sus correspondientes capacidades de explicacion, evaluadas por los
coeficientes de determinacién RZ si bien no son altas, son también aceptables ya que
se trata de una muestra de corte transversal. Los coeficientes de determinaciéon miden
la proporcion de las variaciones de los ingresos personales en el drea de Guadalajara
que pueden explicarse por la diferencia en los afios de escuela, dadas las tasas puras

10.  Véase el cuadro A-1 en el anexo.
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de rendimiento estimadas. Ademas, de acuerdo con los valores del estadistico F, se ha
logrado una significatividad estadistica global de primera linea.

Por su parte, la dindmica de inversidn postescolar, con base en la ecuacion [7],
arroja realmente resultados totalmente desalentadores. La otra cara de la moneda se
presenta al tratar de analizar la incidencia de la inversion postescolar en la productivi-
dad de los trabajadores de la zona metropolitana de Guadalajara mediante el modelo
[7], ya que, en general, los resultados no se apegan de manera estadistica significativa
a lo pronosticado por la TcH. Es evidente, por otra parte, que de manera aislada no
es posible obtener resultados satisfactorios cuando se considera la variable de control
x14. Se espera que dicha variable explicativa tenga un impacto relativo aceptable en
la productividad de los individuos. Sin embargo, ninguna de las tasas puras estimadas
de inversion postescolar es estadisticamente significativa; su capacidad explicativa es
totalmente nula y la significatividad estadistica del modelo como un todo también es
nula. Es un hecho que, en primer lugar, tanto la inversion escolar via ecuacion o esco-
laridad, como la inversion postescolar via experiencia potencial, son caracteristicas de
cH que deben considerarse de manera conjunta; de lo contrario, la especificacion de
las ecuaciones puede resultar insuficiente. Esto puede explicar, hasta cierto punto, la
falta de significatividad estadistica de la Fmip representada por la ecuacion [7]. De aqui
surge la importancia de los modelos de Fmip ampliados, con el propdsito de interrela-
cionar més caracteristicas del cH de los individuos que impacten su productividad por
medio de salarios altos en funcion de mds inversion escolar y postescolar.

Por ultimo, como lo muestra el cuadro 2, al tomar en cuenta el modelo [6] el
municipio de Guadalajara manifiesta la tasa de rendimiento privada mas alta de la
inversion escolar; Tlaquepaque ocupa el segundo lugar con una tasa privada de rendi-
miento a la inversién en cH de 8.6%. Finalmente, Zapopan genera un rendimiento de
6.7% para ocupar el tercer lugar en la zona metropolitana de Guadalajara. Obsérvese
que los anos de las encuestas son diferentes; sin embargo, los mecanismos de inver-
sidn en cH, sea ésta en educacidn, salud, capacitacion o migracidn, son generalmente
lentos para producir rendimientos positivos y altos. De aqui que se considera que no
diferirfan mucho los resultados obtenidos si se aplicaran los modelos de Fmip [6] y
[7] a periodos que correspondieran al mismo afo. En general, con la excepcion de la
inversion escolar en capital humano, el proceso de inversion postescolar, por si solo,
puede dar resultados contrarios a los que la TcH sugiere. Es necesario, por lo tanto,
estudiar los efectos de los procesos de 1cH tomando para tal efecto la accidon conjunta
de variables como Esc y xi4.

Como conclusion, las dltimas tres ecuaciones del cuadro 1 reportan los hallaz-
gos de la instrumentacion empirica del modelo simple [7]. En contraste con la tasa
pura de rendimiento a la escolaridad del modelo [6], las magnitudes numéricas de
las estimaciones de la tasa pura de rendimientos a la experiencia laboral potencial
practicamente no son de consecuencias Utiles para las mujeres, cuyos rendimientos
econdmicos de la inversion postescolar contradicen abiertamente las predicciones de
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la TcH sobre la relacion funcional positiva de LninG y x14."' La experiencia laboral
potencial realmente desempefa un papel importante en las negociaciones de empleo
para hombres y mujeres por igual, pero en conjuncidn con la inversion escolar.

El desalentador desempeno de la version simple, sobre todo para la inversion pos-
tescolar en 1997, 2003 y 2001 no debe poner en tela de juicio la pertinencia del modelo
del cH. Como una primera aproximacion, los modelos simples de escolaridad y expe-
riencia potencial transmiten intelecciones tutiles de primera mano sobre la relacion
entre LnING y Esc y LniNG y x14, consolidadas por las estimaciones de los rendimientos
econdmicos puros. De todas formas, con los resultados obtenidos se puede apreciar
comparativamente la tendencia promedio de los rendimientos en inversion escolar y
postescolar.

Analisis de resultados: funciones mincerianas ampliadas

Los modelos uniecuacionales de las Fmip ampliados, en muchas ocasiones permiten
considerar la accion conjunta de las variables de control en la variable dependiente, lo
cual facilita la superacion de los problemas tedricos y estadisticos encontrados en las
versiones simples de tales modelos. De esta manera, se hace necesario considerar las
FMIP ampliadas como los siguientes modelos:

8] LnING, = f(ESC, XIA, XIA?) + . i=1,2,..,N
[9] LnING, = f(ESC, ESC’, XIA)) + n, i=1,2..,N
[10]> LnING, = f(ESC, ESC’, XIA, XIA?) +n,  i=1,2,.,N

Cuando se introducen las no linealidades en los modelos ampliados de la TcH, las
hipdtesis de trabajo relacionadas con los términos cuadraticos son f,. > < 0y f,,.> <
0, las cuales reflejan los rendimientos marginales decrecientes que genera una unidad
mas de escolaridad y de experiencia potencial en el lugar de trabajo."

En el modelo simple global de ingreso personal de la ecuacion [6], la variable in-
dependiente Esc explica alrededor del 9.5, 8.6 y 6.7% para 1997, 2003 y 2001 para Gua-
dalajara, Tlaquepaque y Zapopan, respectivamente, y la ecuacion de regresion especi-
fica, como argumenta Mincer, el mismo perfil de las funciones semilogaritmicas de la
experiencia laboral potencial (x14) para cada individuo, permitiendo sélo diferencias

11.  Mincer y Polachek (1982) desarrollan de forma detallada el impacto de la inversion en cH en el bien-
estar economico de la mujer. Su trabajo se apoya en la metodologia aqui bosquejada (véanse pp. 185-
221).

12.  Debido a las inconsistencias tedricas a que dio lugar el modelo [10], sobre todo en el caso de los datos
del municipio de Zapopan, no se reporta ningan resultado al respecto.

13.  Para una demostracion matemaética con base en la optimacién dindmica de los rendimientos margina-
les decrecientes del perfil de ingreso vital, véase Johnes, s/f, pp. 8-12.
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en los niveles asi como la misma tasa de rendimiento a la escolaridad para todos. Estas
caracteristicas son mas bien restrictivas, por lo que se impone un relajamiento de las
mencionadas limitaciones del modelo de la escolaridad para hacer sentir la influencia
de un mayor nimero de variables de control mediante la utilizacion de Fmip por traba-
jo ampliadas, como los modelos [8]y [9].

Para el caso del componente masculino de la muestra de 1997, el cuadro 3 presen-
ta los parametros de las ecuaciones [8] y [9], asi como para las muestras de Tlaquepa-
que y Zapopan para los afios 2003 y 2001, respectivamente. La primera caracteristica
que llama la atencion tiene que ver con la forma en que los modelos ampliados del cu
mejoran de modo sustancial las tasas de inversidn escolar, una vez que se introducen
tanto la variable de la experiencia potencial (x24) como el cuadrado de la escolaridad
(esc?); dicha mejora se da no sélo a nivel de la magnitud de los coeficientes estimados,
sino también en términos estadisticos. Desgraciadamente, el modelo [9] para el caso
de Zapopan arroja resultados contrarios a las predicciones de la TcH.

Asimismo, vale la pena hacer resaltar como la tasa de rendimiento de la icH pos-
tescolar tiende a disminuir al considerar el paso del modelo [8] a la ecuacién [9]. Del
mismo modo, la consulta del cuadro A-2 del anexo apoya la hipdtesis del comporta-
miento del ciclo de vida: los coeficientes de la experiencia potencial al cuadrado (xz4%)
son negativos, como se hipotetizo en parrafos anteriores. Las capacidades explicativas
de ambos modelos se muestran aceptablemente “altas”, dado el tipo de modelos que
se estan empleando; los valores del estadistico F por su parte, confirman la significa-
tividad estadistica del estadistico R”.

Cuadro 3
Tasas de rendimiento escolar y postescolar con FMip ampliadas para
Guadalajara (1997), Tlaquepaque (2003) y Zapopan (2001)

Modelo [8]

Ano Tasa escolar (%)  Tasa postescolar (%) R (%) F
1997G 10.3 2.4 24.1 31.1
2003T 13.1 4.4 27.02 19.38
2001Z 7.8 23 27.79 25.66
Modelo [9]
1997G 21.9 1.4 22.9 19.161
2003T 20.6 2.9 27.24 19.589
2001Z -1.1 0.5 28.68 26.815

Fuente: elaboracion propia con base en el cuadro A-2.

Al pasar de los modelos [6] y [7] del cuadro 2 a los resultados que muestra el cuadro
3, se observan cambios relativos realmente atractivos. Es claro un aumento sustan-
cial de los rendimientos econémicos promedio de la inversion escolar de 9.5% en el
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modelo [6] a 10.3% en la ecuacion [8] para 1997 en el caso de Guadalajara; 1o mismo
se puede colegir para los municipios de Tlaquepaque y Zapopan. El caso mds intere-
sante es el de Tlaquepaque, ya que el cambio relativo que se da de una especificacion
a otra proporciona una diferencia del 52.3%, es decir, la simple reespecificacion de
la 1P, al tomar en cuenta otras caracteristicas que son importantes en el mercado
de trabajo, genera tasas privadas de rendimiento a la icH escolar mds altas. De igual
forma, si se comparan las bajisimas y no significativas tasas puras de rendimiento a la
experiencia potencial laboral derivadas de los modelos puros [6] y [7] con las de los
modelos ampliados [8] y [9], la mejoria de la estimacion es realmente convincente: en
estas ultimas son positivas y significativas estadisticamente hablando. En donde no se
observan grandes cambios es en la capacidad explicativa de ambos pares de modelos.
En este sentido, se puede concluir que para los mercados laborales de Guadalajara,
Tlaquepaque y Zapopan los anos de inversion postescolar rinden frutos econdmicos
nada despreciables, sobre todo si se consideran las estimaciones del modelo [§8]. En
definitiva, la interaccidon que se genera de los efectos de las variables £sc y xi4 en la
version ampliada de la FiMp hace que los rendimientos de ambos tipos de inversion
aumenten.

Al considerar ahora la ecuacién del ingreso personal [9] para los tres periodos
aqui tomados en cuenta, se puede observar la inclusion no lineal del término de la
escolaridad, que permite identificar el efecto en el ingreso personal del aumento de la
escolaridad en el margen. Este término se introduce para dar cabida sistematicamente
a tasas diferentes de rendimiento a la inversion en escolaridad a diferentes niveles de
logro educativo. En estas circunstancias, se espera una relacion inversa entre LninG
y ESc?, lo cual se interpreta como una tasa marginal menor de rendimiento a la esco-
laridad a medida que los niveles de educacidn son mayores. Los resultados empiricos
que presentan los modelos ampliados [9] para 1997, 2003 y 2201 son estadisticamente
significativos al nivel de 5% y se ajustan a las predicciones de la TcH." Tedricamente
ambos modelos apuntan hacia la corroboracion de la hip6tesis de un perfil de ingresos
vitalicio con rendimientos crecientes, pero marginalmente decrecientes.

La 1cH escolar y postescolar, una vez que se especifican de mejor forma las Fmip,
rinde frutos econdmicos para el individuo que la emprende. Hasta ahora, la temética
ha versado sobre Fmip simples y ampliadas; los resultados obtenidos de la estimacion
de los pardmetros se han centrado en las tasas de rendimiento privadas, puras y no
puras, con base en modelos simples y ampliados, cuyos resultados han sido mucho
mas consistentes con las formas ultimas que con las primeras. La presencia de incon-
gruencias tedricas puede tener su fundamento en la calidad de los datos recopilados.

14. Laforma en que se realiza la derivacion de los rendimientos de la 1cH por niveles de logro educativo se
da mediante el calculo de la primera derivada del modelo [9]. Por ejemplo, para el caso del municipio
de Guadalajara, f,,;., = 0.219 - .0096 Esco para 1997. La sustitucién de los valores correspondientes a
los diferentes niveles de educacion alcanzados genera las correspondientes tasas de rendimientos a la
inversion escolar. Este ejercicio no se lleva a cabo en el presente trabajo.
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Segregacion salarial por género en mercados de trabajo metropolitanos

La participacién intermitente de la mujer en el mercado laboral, su posible contribu-
cién parcial de su vida econdémica activa, un mayor efecto en su participacién laboral
de las crisis econOmicas, mayores tasas de desempleo y otras probables causas, po-
drian explicar el comportamiento de los coeficientes estimados en modelos ampliados
en donde, ademas de la inversion escolar, también se considera la experiencia poten-
cial laboral junto con el género o sexo del individuo. De aqui que el tema de la segre-
gacion laboral por género sea actualmente un tema que también consideran las Fmip.
Aqui cabe comentar que el mejoramiento de la calidad de los datos para las mujeres
contribuiria de manera confiable a afinar ain mas el entendimiento de la poblacion
femenina de cualquier mercado de trabajo urbano.?

Las contribuciones de autores como Conway y Roberts (1983), Cortés Fregoso
(1983), Goldberger (1988), Greene (1991), Maddala (1988) y Whiteside (1989), tanto
tedrica como empiricamente han despertado interés por el andlisis de la discrimina-
cion salarial por sexo en los mercados de trabajo, sean éstos urbanos o de otra catego-
ria. A raiz de los resultados obtenidos, que en muchas ocasiones son encontrados, la
discusion no ha terminado. No es éste el espacio apropiado para llevar a cabo una ex-
posicion amplia del tema. Las conclusiones obtenidas en este apartado tienen el tinte
inconcluso propio del tema. Sin embargo, la comparacion de los modelos de regresion
directa e inversa auxilia en el esfuerzo de comprender mejor el complejo fendmeno de
la segregacion salarial por género.

En el caso de la dicotomia hombre-mujer, se cuestiona sobre todo la presencia o
ausencia de segregacion por género en los mercados laborales del espacio econémico
de Guadalajara. Es posible encontrar respuesta a tal planteamiento utilizando Fmip
estimadas mediante el método minimocuadratico en forma directa (regresion direc-
ta) y de manera inversa (regresion inversa), considerando, por supuesto, variables de
control binarias como calificaciones individuales (género).'® Maddala comenta que
“el caso de la discriminacion salarial [...] es un ejemplo en donde el problema se puede
plantear de dos maneras diferentes e igualmente significativas. En tales casos ambas
regresiones tienen sentido”."”

15. Para una discusion tedrica y econométrica sobre la problemdtica que envuelve a la participacion de la
mujer en los mercados laborales, urbanos, regionales y nacionales, véanse Berndt (1991), cap. 11, pp.
593-680, en donde se desarrollan modelos de variables limitadas dependientes para tratar de explicar
aspectos relacionados con la participacion de la mujer en los mercados de trabajo; y Mincer y Polachek
(1982), pp. 185-221.

16. Para una exposicion sucinta de la regresion directa e inversa, véase Cortés Fregoso (1983), pp. 69-72;
para su aplicacion conjunta véanse las pp. 121-129. Un desarrollo mas profundo desde la teoria eco-
nométrica de la regresion inversa se puede consultar en Greene (1991), pp. 274-275 y 307-308, y en
Maddala (1988), pp. 39-43 'y 391-392. Ambos autores tratan la regresion inversa como tema importan-
te del problema de errores en las variables. Por otra parte, la contribucién de Conway y Roberts (1983)
es el articulo considerado pionero en el tema de la regresion inversa, su aplicacion e interpretacion.
Whiteside y Narayanan (1989) discuten mas finamente el problema de la colinealidad que se presenta
en el modelo de regresion inversa.

17. Maddala, 1988, p. 43.
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La idea bésica para realizar una regresion inversa de ecuaciones mincerianas que
correspondan a funciones de ingreso personal directas, consiste en crear un indice
univariado de calificaciones (1vc) empleando los valores ajustados mediante una com-
binacidn lineal positiva de la regresion directa, pero omitiendo la contribucion de la
variable ficticia mujer-hombre. Una vez que se llevan a cabo las conversiones necesa-
rias, las regresiones directa e inversa, usadas en tdndem, ayudan a proporcionar una
perspectiva mas completa de los datos sobre el fendmeno de segregacion salarial por
género.

Para los propdsitos presentes, las funciones mincerianas consideradas compren-
den en sus argumentos ambos tipos de inversion de forma lineal, asi como la variable
de control binaria hombre-mujer, o sea, se toma como base la relacion funcional [4].
A partir de dicha relacidn se estructura el modelo lineal siguiente:

[11] LnING, = B, + B,ESC, + B, XIA, + B, GEN, + n.i=1,2,.., N

en donde las relaciones de Esc y xi4 con LninNG son iguales a las planteadas anterior-
mente. En este estudio el valor de la unidad se ha asignado a las observaciones que
corresponden a la mujer, y el de cero al hombre.'® De esta suerte, si se espera que exis-
ta discriminacion salarial en perjuicio de la mujer que participa en el mercado laboral
del drea de Guadalajara, entonces f,. > 0.

Para proceder a la realizacion de la regresion inversa'’ se estiman los parametros
de un modelo lineal de regresion que da lugar a un indice de calificaciones, el 1uc,
que tiene ahora como variables de control a LninG y Gen. Entonces, el modelo de la
regresion inversa se presenta as:

[12] IUC, =y, + v, LnING, + v, GEN, + n,i=1,2,..,N

en donde

[13] IUC, =B, + B, ESC, + B, XIA, + ¢ i=1,2,.,N
En palabras de Maddala:

18. Cabe hacer la aclaracion de que para el caso del mercado laboral de Guadalajara asi se establecen
los valores de GEn; sin embargo, para los mercados de trabajo de los municipios metropolitanos de
Tlaquepaque y Zapopan los valores binarios se han cambiado, es decir, la unidad es para los hombres
y el cero para las mujeres.

19. Véase Conway y Roberts (1983), p. 78, en donde se desarrolla la justificacién bésica de la naturaleza
de la regresion inversa.
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[...] los que proponen la regresion inversa argumentan que para establecer la discrimina-
cion, se debe tener v, < 0 en la ecuacion [12]; es decir, entre los hombres y las mujeres que
reciben salarios iguales, los hombres poseen menores calificaciones.?

El cuadro A-3 del anexo muestra los pardmetros de las regresiones directa e inversa
para analizar la segregacion por género en los mercados laborales estudiados, para
la muestras de 1997, 2003 y 2001, respectivamente. El modelo minceriano [11] para
1997, 2003 y 2001 se comporta de acuerdo con los cdnones de la TcH. Tanto la ecuacion
en general como los coeficientes considerados individualmente son estadisticamente
significativos al nivel del 0.05. En este caso, el coeficiente de regresion estimado de
GEN significa diferencias salariales entre las mujeres y los hombres después de ajustes
estadisticos de las calificaciones medidas, como son la escolaridad y la experiencia
laboral potencial. La estimacion del coeficiente de Gen para Guadalajara es -0.337
con error tipico de 0.060, el cual sugiere una diferencia estimada de ingreso personal
por trabajo de 33.7%, lo que pone en desventaja a las mujeres.?! Al tomar en consi-
deracion los periodos para Tlaquepaque y Zapopan, se tienen parametros estimados
semejantes, dados los valores asignados a la variable binaria Gen. En el cuadro 4 se
muestran los coeficientes estimados para los diversos periodos.?

Cuadro 4
Coeficientes de los modelos de regresion directa [11] para los municipios
de Guadalajara (1997), Tlaquepaque (2003) y Zapopan (2001)

Regresion directa

Ano Coeficiente (%) R (%) F
1997G -30.5 29.8 45.273
2003T 33.6 28.8 21.171
2001Z 38.2 39.2 42.998

Fuente: elaboracion propia con base en el cuadro A-3 del anexo.

20. Véase Maddala, 1988, p. 392. Otros autores plantean el significado del coeficiente de segregacion
de la forma siguiente: la interpretacion que se asigna al coeficiente y, de la variable indicadora Gen
depende de si es mayor o menor que cero. Si se ha dejado establecido que la variable Gen = 1 si el
individuo considerado es del género masculino, y Gen = 0 si es, por el contrario, del género femenino;
entonces en el caso del modelo [12], uny, > 0y significativo proporciona apoyo al argumento de que
en promedio las mujeres trabajadoras tienen un salario promedio mas bajo que el promedio de los
trabajadores hombres igualmente calificados. De la misma forma, el hecho de que estadisticamente v,
< 0 se puede interpretar para concluir que a los trabajadores del género femenino se les paga al menos
tan bien como a los trabajadores y empleados de género masculino.

21. Véase Cortés Fregoso (1998), pp. 11y 12, para una discusion sobre la interpretacién de los coeficien-
tes estimados de variables binarias en modelos semilogaritmicos.

22. Para el caso de Tlaquepaque y Zapopan, los valores son la unidad para el género masculino y cero
para el sexo femenino.
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En el caso del municipio de Guadalajara, para la muestra de 1997 un coeficiente
estimado de -0.305 sugiere un segregacion relativa del 30.5%. En otras palabras, existe
una diferencia de ingresos personales favorable a los hombres después de que se han
excluido las diferencias en la productividad esperada en 1997.% Se puede también ob-
servar como la tasa de 38.2% para el municipio de Zapopan es la mas alta, lo cual su-
giere que los mercados laborales zapopanos son los que con mayor fuerza segregan la
participacion femenina. La tasa de segregacion por sexo en el municipio metropolita-
no de Tlaquepaque se ubica en un nivel intermedio entre el municipio de Guadalajara
y el de Zapopan. Todos los estadisticos pertinentes corroboran la significatividad de
los parametros estimados. Asimismo, los diferentes valores de la capacidad explicativa
de cada modelo de regresion directa refuerzan los niveles de significacion estadistica
logrados. Dada la naturaleza transversal de los datos, valores para el coeficiente de
determinacién R? parecen responder adecuadamente a la significatividad estadistica
de los mismos. Dados entonces los resultados de los modelos de regresion directa,
parece razonable concluir que, de acuerdo con la evidencia estadistica, el modelo del
cH ayuda a confirmar la existencia de précticas discriminatorias por parte de los em-
pleadores en contra de las mujeres en el espacio econdémico de Guadalajara.?

El enfoque de la regresion directa se ha criticado con base en su sesgo estadistico, lo
que provoca que se tienda a sobrestimar el efecto de la segregacion en el empleo. Para
evitar tal sesgo, el método de la regresion inversa es una metodologia que se orienta mas
a los diferenciales de calificacion que a los diferenciales de ingreso personal. El modelo
uniecuacional [12] para 1997, 2003 y 2001 del cuadro A-3 del anexo corresponde a la
estimacion empirica de una funcion de ingreso mediante la regresion inversa. Las esti-
maciones basicas de dichos modelos de regresion inversa se muestran en el cuadro 5.

Cuadro 5
Coeficientes de los modelos de regresion inversa [12] para los municipios de
Guadalajara (1997), Tlaquepaque (2003) y Zapopan (2001)

Regresion inversa

Ano Coeficiente R (%) F
1997G -0.033 26.7 58.568
2003T 0.007 26.4 28.364
2001Z 0.258 53.33 114.826

Fuente: elaboracién propia con base en el cuadro A-3 del anexo.

23. Para una discusion acerca del sesgo que se genera con la estimacion minimocuadratica de los pardme-
tros de variables ficticias en modelos semilogaritmicos, véase Cortés Fregoso (1988), pp. 11y 12. En
el presente trabajo se interpretan directamente en forma porcentual los coeficientes estimados de la
variable ficticia GEN.

24. Véase Stinson Ortiz (1983) para el caso contrario que se presenta en Monterrey. La mayoria de los
estudios conocidos sobre el caso mexicano reportan resultados semejantes en términos de la segrega-
cién por género; la diferencia esté en la intensidad.
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Desde el punto de vista de la productividad, en 1997, 2003 y 2001 las mujeres
econdmicamente activas de los municipios metropolitanos de Guadalajara, Tlaque-
paque y Zapopan tenian una desventaja de 3.3%, 0.7% y 25.8% en las calificaciones
medidas; o sea, los hombres, a pesar de poseer menos calificaciones, en promedio ob-
tienen mayores salarios. Sin embargo, en los periodos 1997 y 2003 para Guadalajaray
Tlaquepaque los coeficientes estimados no son estadisticamente significativos. Lo que
llama poderosamente la atencion es que el altisimo pardmetro estimado para Zapo-
pan posea, desde todos los puntos de vista, una muy alta significacion estadistica.

Maddala sintetiza el tipo de resultados que se han encontrado al aplicar el mé-
todo de la regresion inversa en la frase “Las pruebas de la regresion inversa han sido
mixtas”.” Se supone que el coeficiente estimado de la variable Gen en la regresion
inversa tiene que ser, como se anotd lineas arriba, negativo. Maddala comenta que en
algunas ocasiones el signo es correcto pero el coeficiente no es significativo; en otras,
el coeficiente es positivo y significativo, lo cual interpreta como segregacion inversa.

Si la poblacion femenina econdmicamente activa se encuentra ligeramente sub-
calificada para desempeiar los empleos asignados en términos de lo que ganan, no
puede argumentarse de manera definitiva una situacion de segregacion abierta contra
ellas. Si las mujeres en el mercado laboral se encuentran, en promedio, menos califi-
cadas que los hombres en el desempeiio de sus empleos, parece razonable que se les
retribuya menos. Sin embargo, la brecha entre productividad e ingreso personal no es
proporcional ya que el coeficiente estimado por el método directo es mayor que el de
la regresion inversa. Entre mayor sea la diferencia entre estos dos parametros, mas
persistente serd la discriminacion por género en los mercados de trabajo, y viceversa.

Queda mucho por hacer en este aspecto. Se necesita realizar mas investigacion
sobre los mecanismos de segregacion por género, y las técnicas de regresion inversa
pueden ser un avance en esta direccién,” junto con la consideracion de corpus tedri-
cos en el ambito econdmico mds comprensivos que permitan la instrumentacion de
modelos econométricos que arrojen resultados més acordes con las caracteristicas de
las bases de dados utilizadas. De esta forma, estética, estatica-comparativa, o dindmi-
camente se tendrd informacidn que profundice en el conocimiento de las relaciones
laborales en el contexto urbano.

Conclusiones

1. En general, los resultados discutidos en este trabajo se ajustan aceptablemente
a las predicciones de la TcH sobre los rendimientos econdmicos de la inversion
escolar y postescolar, considerados en diferentes puntos del tiempo.

25. Véase Maddala (1988), p. 392.

26. Para Whiteside y Narayanan (1989), “el conflicto entre la regresion directa y la inversa puede resol-
verse al reconocer otro problema: la colinealidad de los datos. Cuando la regresion directa y la inversa
arrojan resultados contradictorios para un conjunto dado de datos, debe existir en los datos una es-
tructura colineal entre el grupo protegido y las mediciones de las calificaciones del empleo” (p. 403).
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10.

Los modelos instrumentados empiricamente y la prueba de la version ampliada
del modelo del cH proporcionan una imagen mds completa de la relacién entre
caracteristicas individuales e ingresos por trabajo en los municipios que integran
la zona metropolitana de Guadalajara.

Se observan diferencias sustanciales en magnitud y estadisticamente significativas
en los niveles de inversion escolar, en las muestras utilizadas para diferentes afios
en los municipios de Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan.

El empleo de las técnicas de regresion directa e inversa permite profundizar en
el fendmeno de la segregacion salarial por género en los mercados laborales del
espacio urbano analizado.

Es necesario llevar a cabo andlisis mas amplios y profundos que reflejen con ma-
yor precision tanto la dindmica de la inversion escolar como la postescolar, me-
diante la inclusion de variables cuantitativas y binarias que ayuden a explicar atin
mas las interacciones entre las caracteristicas de los trabajadores y su nivel de
productividad.

Dada la evidencia estadistica de la TcH, los gobiernos federal, estatal y, sobre todo,
municipal deben plantear politicas educativas que apunten hacia la expansion del
sistema escolar. Esto implica un aumento en la acumulacion de cH que significa
tasas promedios de rendimiento de la inversion escolar més altas, aunque a medi-
da que el nivel de 1cH aumente y se logren niveles mas altos, el rendimiento ante
dicha inversion tendera a disminuir marginalmente.

De este trabajo se desprende que la influencia de la distribucién de la escolaridad
en la dispersion del ingreso personal es muy grande. Por lo tanto, las politicas
publicas educativas, en todos los niveles de gobierno, deben enfocarse hacia un
mayor acceso de la poblacion en edad escolar a los diversos segmentos de 1CH, con
logros de equidad y eficiencia mayores.

Un reforzamiento de los programas de capacitacion en el trabajo debe tener un
efecto positivo en la reduccion de la desigualdad de salarios, particularmente en
el caso de las mujeres. Esto propiciaria una reduccion gradual de las injusticias
contra las mujeres en los mercados laborales y reduciria simultineamente la dis-
persion global del ingreso por trabajo.

Se antoja necesaria una mayor consideracion tedrica y empirica con el propdsito
de comprender mejor la dindmica de insercion en los mercados laborales urbano
y metropolitano de la mujer, la cual manifiesta caracteristicas diferentes a las del
hombre.

Las politicas simultdneas gubernamentales escolares y postescolares deben llevar-
se a cabo totalmente concertadas con politicas de ingresos por trabajo que inten-
ten igualar los ingresos personales de empleados y obreros con niveles educativos
mas bajos, en actividades y ocupaciones econdmicas de menor remuneracion y
con menos anos de experiencia laboral potencial, con los de aquellos individuos
en las categorias de mayor remuneracion, con esquemas equitativos y eficientes
de inversion en cH que sean capaces de lograr tales objetivos.
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11. Una de las alternativas para futuras investigaciones en el 4mbito de la acumula-
cién de cH en espacios regionales y urbanos metropolitanos (conurbados), gran-
des y medianos, se puede dirigir hacia el andlisis tedrico y empirico del comporta-
miento a través del tiempo de los procesos de 1CH escolar y postescolar, asi como
de la segregacion laboral por sexo.

12. Por su escasez en el ambito urbano y metropolitano, los estudios comparativos
y dindmicos sobre la productividad laboral deben ocupar un espacio de mayor
privilegio en los programas de investigacion universitaria. Es urgente disponer de
informacion que facilite las decisiones de inversion en capital humano. La fijacion
de metas de gasto educativo que respondan a pardmetros discutibles deben dejar-
se de lado y ser sustituidos por objetivos mas acordes con las necesidades de 1cH
(escolar y postescolar) de las areas y zonas urbanas.

13. Los tres municipios metropolitanos aqui analizados disponen de una infraestruc-
tura municipal que aglutina la distribucién de la accién educativa municipal por
medio de academias municipales, bajo la direccion de una dependencia municipal
responsable de su desarrollo. Los resultados aqui logrados deben incidir en las
decisiones de politica econdmica cuyo fin sea elevar el nivel de vida de la pobla-
cién mediante un mayor nivel de 1cH, responsabilidad del gobierno estatal y de los
municipales sefialados.
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Anexo

Cuadro A-1
Version simple del capital humano para Guadalajara (1997), Tlaquepaque (2003)
y Zapopan (2001) (Variable dependiente: LninG)

Variable Modelo [6] Modelo [7]
Coef. R F N Coef. R F N
Guadalajara (1997)
Constante 6.906 0.215 88 354 8.062 0.001 0394 324
(0.134) (0.078)
ESC 0.095 XIA  0.002
(10.10) (0.003)*
Tlaquepaque (2003)
Constante 7.233 0.1859 36.299 161 8.193 0.002  0.294 161
(0.166) (0.140)
ESC 0.086 XIA  -0.003
(14.14) (0.006)*
Zapopan (2001)
Constante 7.357 0.232  61.045 204 7.953 0.007  1.442 204
(0.076) (0.053)
ESC 0.067 XIA  -0.003
(0.009) (0.003)*

Nota: en todos los cuadros del apéndice, R? es el coeficiente de determinacion, F es el valor
del estadistico de Fisher-Snedecor para la regresion, y N es igual al nimero de casos. Las
cifras entre paréntesis son los errores tipicos estimados de los coeficientes respectivos. En
todos los casos el nivel de significacion estadistica es de 0.05. Los paréntesis con asterisco
corresponden a coeficientes estimados no significativos.

Fuente: en el caso de 1997, 2003 y 2001 para Guadalajara, Tlaquepaque y Zapopan, las bases de
datos se explican en el texto, seccion 1v.
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Cuadro A-2
Estimaciones de FMmIP por trabajo ampliadas para Guadalajara (1997),
Tlaquepaque (2003) y Zapopan (2001)

Estimaciones minimocuadridticas de regresion Niim. de ecuacion
Guadalajara (1997)*
LnING = 6.737 + 0.096 ESC + 0.017 XIA — 0.000089 X1A4° [8]
(0.240) (0.013) (0.011)* (0.000184)*
R? = 0.215 F = 17.72 N = 198
LnING = 6.035 4+ 0.219 ESC — 0.0048 ESC? + 0.014 XIA [9]
(0.450) (0.066) (0.0025) (0.004)
R? = 0.229 F = 19.161 N = 198
Tlaquepaque (2003)
LnING = 6.073 + 0.131 ESC + 0.044 XIA - 0.00034 X14° [8]
(0.331) (0.017) (0.018) (0.0003)
R? =0.2702 F =19.375 N = 161
LnING = 5.860 + 0.206 ESC - 0.003 ESC? + 0.029 XI4 [9]
(0.416) (0.060) (0.003)* (0.007)
R?= 0.2724 F = 19.589 N = 161
Zapopan (2001)
LnING = 7.063 + 0.078 ESC + 0.023 XIA — 0.0004 X1A> [8]
(0.113)  (0.009) (0.007) (0.0001)
R? = 0.2779 F = 25.66 N = 204
LnING = 7.575 - 0.011 ESC + 0.005 ESC? + 0.003 XI4 [9]
(0.174) (0.032)* (0.002) (0.003)*
R? 0 0.2868 F = 26.8151 N = 24

*Los modelos estimados corresponden a la submuestra de hombres; los modelos para mujeres
se descartaron por su incongruencia tedrica observada a través del signo estimado. Las
cifras entre paréntesis representan los errores tipicos de los pardmetros estimados. Las
cifras entre paréntesis con asterisco no son significativas al 0.05.

Fuente: para 1997, 2003 y 2001 elaboracién propia del autor.
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Cuadro A-3
Regresion directa e inversa y segregacion en el empleo enGuadalajara (1997),
Tlaquepaque (2003) y Zapopan (2001)

Estimaciones minimocuadridticas de regresion Niimero de ecuacion

Guadalajara (1997)

Regresion directa:

LnING = 6.620 + 0.107 ESC + 0.013 XIA - 0.305 GEN [11]

(0.179) (0.010) (0.003) (0.080)
R? = 0.298 F = 45273 N = 354

Regresion inversa:

IUC = 6.255 + 0.244 LnING - 0.033 GEN [12]
(0.200) (0.024) (0.040)*
R? =0.267 F = 58.568 N = 324

Tlaquepaque (2003)

Regresion directa:

LnING = 6.097 + 0.125 ESC + 0.025 XIA + 0.336 GEN [11]
(0.287) (0.017) (0.006) (0.146)
R? =0.288 F = 21.171 N = 161

Regresion inversa:

IUC = 5.834 + 0.254 LnING + 0.007 GEN [12]
(0.278) (0.035) (0.075)*
R? = 0.264 F = 28.364 N = 161

Zapopan (2001)

Regresion directa:

LnING = 6.967 + 0.077 ESC + 0.005 XIA + 0.382 GEN [11]
(0.101) (0.009) (0.002) (0.057)
R? = 03921 F =42.998 N =204

Regresion inversa:
IUC =5.361 + 0.301 LnING + 0.258 GEN [12]
(0.249) (0.032) (0.033)
R?=0.5333 F =114.826 N =204

Fuente: Cortés Fregoso (1983), Cuadro 5.17, p. 123. Para 1997 elaboracién propia del autor.
Las cifras entre paréntesis representan errores tipicos de los coeficientes estimados. Las
cifras en paréntesis con asterisco no son significativas al 0.05.



TLCUEM. Aspectos ambientales
de la integracion econémica.
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Resumen

El articulo explora algunos elementos del desempeiio de las relaciones comerciales de
la Unién Europea con México desde la perspectiva del impacto al medio ambiente.
Se analizan los términos de la negociacion en lo que respecta al tema ambiental y su
relacion con el modelo neoliberal. Se aborda, a manera de ejemplo, el proceso de
industrializacidn de la cuenca del rio Santiago en la zona metropolitana de Guada-
lajara. Finalmente se adelantan algunas ideas sobre la posibilidad de contribuir a un
comercio justo que promueva la conservacion y el desarrollo del medio ambiente por
medio de la utilizacion social de la naturaleza.

Introduccion

En lo que se refiere a la gestion gubernamental, el gran debate de nuestro tiempo se
centra en el desacuerdo sobre el impacto que tienen el modelo de economia de mer-
cado, la globalizacion econdmica y su principal instrumento, los acuerdos comerciales
y de inversion, sobre el medio ambiente.

Por un lado estan aquellos que consideran que las nuevas condiciones de inter-
nacionalizacion de la vida econdmica entre las naciones promueven mejores estanda-
res de gestion y preservacion ambiental tanto en los paises mas avanzados como en
aquellos que se encuentran en la pobreza, debido a las normas que las instituciones de
gobierno mundial como la Organizacién Mundial del Comercio y el Banco Mundial
establecen. El mercado mundial, afirman, es una fuerza positiva en tanto recompone
los efectos negativos, las fallas de mercado o externalidades por medio de regulacio-
nes internacionales que al final son corregidas por el mercado en busca de la eficiencia
de la produccion.?

1. Profesor-investigador del Departamento de Economia, Centro Universitario de Ciencias Econdmico
Administrativas, Universidad de Guadalajara. Correo electrénico: speniche@cucea.udg.mx.

2. Por ejemplo, en el informe de la ocpE sobre desarrollo sustentable intitulado Desarrollo Sustentable.
Estrategias de la ocpE para el siglo xxi se concluye que “[...] la liberalizacion del comercio tendrd un
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Por otro lado estd la version critica, que considera que la necesidad de obtener el
acceso a los capitales y flujos de comercio obliga a los paises a emprender la “carrera
hacia el precipicio”, que no es otra cosa que ofrecer ventajas comparativas socioam-
bientales de comercio consistentes en la sobreexplotacion de los recursos naturales,
la contaminacion y la venta de mano de obra a bajo precio (Chomsky, 1997; Shiva,
2005).

En el caso de México la dindmica ha sido claramente reflejada en el modelo de
integracion norteamericana inspirado en los principios de la eficiencia econdémica
como fuente de competitividad, sin mecanismos de compensacion eficientes como
los que han sido implementados en el proceso de integracion europea (Sberro, 1999).
El resultado ha sido una integracion asimétrica de la economia mexicana, de ramasy
actividades especificas, al aparato productivo de Estados Unidos dejando fuera de la
escena a la mayor parte del aparato productivo nacional con consecuencias socioam-
bientales ampliamente estudiadas (Alvarez, 2004; Puyana, 2005).

En lo que respecta al medio ambiente, si consideramos que el Tratado de Libre
Comercio de América del Norte constituye uno de los principales motores del desa-
rrollo de México, podemos afirmar que en realidad ha sido un factor decisivo en la
agudizacion de los graves problemas que experimenta el pais. Lo anterior, sin dejar
de apuntar que los efectos directamente relacionados con las nuevas précticas comer-
ciales y de inversion estdn muy localizados e identificables, como los efectos de las
compafifas mineras canadienses en el norte del pais, las emisiones toxicas emanadas
por el aumento del transporte transfronterizo, o la contaminacion del rio Lerma por
los desechos toxicos de las empresas de origen extranjero que han venido a México a
partir de las nuevas condiciones de comercio e inversion.

La lista de actividades econdmicas de interés para América Latina, que pueden
segun la CEPAL acarrear consecuencias ambientales, incluye méas de 20 rubros entre los
que destacan la agricultura, pesca, produccion de cemento, combustibles, de quimicos
y plasticos, etc. Para discutir los efectos del deterioro se han suscrito docenas de tra-
tados internacionales como la Convencion de la onu de Lucha Contra la Desertifica-
cion, la Convencién sobre Pesca y Conservacion de los Recursos del Mar, el Protocolo
de Cooperacion para Combatir los Derrames de Hidrocarburos, la Convencion de
Basilea para combatir los movimientos transfronterizos de desechos peligrosos y su
eliminacién, la Convencién Internacional Fitosanitaria, el Protocolo de Kyoto sobre
cambio climatico, y otros. En el &mbito diplomatico existe una serie de principios que
han sido impulsados por los gobiernos como instrumento de politica hacia la protec-
cion del medio ambiente por parte de los gobiernos, como la cooperacion internacio-
nal en materia de medio ambiente, la solucién de diferencias y el trato no discrimina-
torio que palidecen ante la gravedad de la problemética ambiental.

La liberalizacion comercial, como estrategia de desarrollo, se traduce en acciones
muy especificas que afectan al medio ambiente, como la reduccidn de los controles

efecto positivo sobre el medio ambiente siempre y cuando se apliquen politicas ambientales eficaces”
(ocpE, 1997: 87).
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de exportacion y de importacion y la consideracion de la regulacion ambiental como
barrera comercial no tarifaria y un obstaculo para el libre comercio. Ademads, la armo-
nizacion de los estdndares bajo una base global se ha venido realizando en instancias
que son proclives a favorecer los intereses de las companias trasnacionales, cada vez
mas lejanas a las comunidades. La proteccion ambiental en la omc se plantea como
un principio abstracto que obliga a los paises a abstenerse de bloquear medidas de
proteccion a la vida humana o animal y vegetal. En la préctica ha resultado extrema-
damente dificil definir con exactitud esas medidas.

En el centro del debate esté el concepto de la curva de Kuznetz (ck), instrumento
tedrico fundamental para promover la agenda de apertura comercial y los tratados
de libre comercio. La ck constituye una interpretacion hipotética del planteamiento
tedrico fundamental ricardiano detrds de la concepcion neoliberal; a saber, la idea de
que con el crecimiento econdmico disminuye la degradacién ambiental pues con ello
se da la localizacion eficiente de los recursos (naturales). Se dice que al llegar a un
nivel determinado del piB, cinco mil délares per cépita (cca, 2004: 2), y parecerse mas
a los paises industrializados, los niveles de destruccidon ambiental empiezan a dismi-
nuir. Aunque la discusion prosigue, la evidencia empirica parece no darle la razon a
este planteamiento tedrico al menos en lo que corresponde a la economia mexicana:
Meéxico es hoy, con mucho, un pais con mds problemas ambientales que antes de la
época de los tratados comerciales. De hecho, no hay un solo indicador ambiental que
no haya empeorado aceleradamente desde entonces. Por otro lado, aunque el piB per
capita no alcanza audn la cifra mégica, no se entiende como de manera automaética al
llegar a ella los proceso de degradacion cambien su signo si se mantienen las causas
que los han generado, fundamentalmente el poder de los inversionistas y comercian-
tes internacionales de cuestionar y bloquear las normas ambientales como barreras al
comercio y el desarrollo.

Sin embargo, lo que parece mds interesante es la omision dentro de este instru-
mento analitico, de que la contaminacion es un fendmeno que no respeta fronteras
y que los fendmenos de contaminacion y destruccion de los recursos naturales son el
aspecto mas global de la globalizacion. El deterioro ambiental a escala mundial se da
mediante procesos muy complejos que no pueden entenderse si se divide el mundo en
economias nacionales. Procesos tales como las estrategias productivas globales de las
compafifas trasnacionales, las guerras o la pobreza endémica, que no son otra cosa que
la deuda ecoldgica que los paises desarrollados les han dejado a los subdesarrollados,
son la muestra de que la aplicacion de la ck so6lo tiene sentido a escala global y que con
esa interpretacion la tendencia marginal decreciente de la contaminacion respecto al
crecimiento econdmico cambia de signo: a mayor crecimiento, mayor deterioro.

La promocidn de la inversion en los tratados comerciales como fuente de conta-
minacion constituye otra de las aristas del debate. A partir del fortalecimiento de la
conciencia ambiental, la mayor parte de los paises desarrollados se han caracterizado
por impulsar el uso de tecnologias “limpias”, muchas veces presionados por las de-
mandas ciudadanas y las preferencias de los consumidores. Dentro del instrumental
de proteccion al medio ambiente, los gobiernos han desarrollado una serie de proce-
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dimientos institucionales para contrarrestar el problema, como lo son las evaluaciones
de impacto ambiental, los ecoimpuestos y las subvenciones que formalizan, en decisio-
nes de politica publica, el racionamiento del anélisis econémico del medio ambiente.
De esta manera, en la préctica las evaluaciones emanadas de la 16gica de la “economia
ambiental” emiten recomendaciones generadas de las necesidades de la acumulaciéon
de capital sobre los imperativos de los ecosistemas, definiendo, de esta manera, el uso
“eficiente” de los recursos naturales y de la contaminacion por encima de considera-
ciones socioambientales.

En resumen, debemos evaluar que la apertura comercial como tal a partir de
tratados comerciales constituye tan s6lo un factor mas del modelo neoliberal, mismo
que se complementa con el desmantelamiento del sector publico y de proteccion del
medio ambiente y la implementacion de mecanismos de mercado para la localizacion
econdmica de los recursos naturales. En la practica todo el paquete se ha traducido en
la agudizacion del problema ambiental en México y en el mundo.

El medio ambiente en la negociacion del TLcUEM

Los resultados econdmicos del TLcuEM han sido modestos si tomamos en cuenta que
arriba de 80% de las transacciones econémicas de nuestro pais se celebran con Esta-
dos Unidos.

De 2000 a 2006 el déficit comercial de México con la Unién Europea ha aumen-
tado de manera acelerada, al pasar de 3,378 en 1995 a 16,967 millones de ddlares en
2006, fundamentalmente en bienes intermedios. La mayor parte del comercio mexica-
no con Europa esta constituida por las transacciones intrafirma (World Trade Atlas).

En el caso de la inversion extranjera directa existe una clara concentracion tanto
por origen como por destino: alrededor de 65% proviene de Estados Unidos mientras
que 20% corresponde a paises de la Unién Europea, concentrado en sélo tres paises:
Alemania en el sector automotriz, Espafa en el sector financiero, y Francia, todas las
inversiones con una alta concentracion regional privilegiando las zonas con infraes-
tructura instalada (Romero y Lopez, 2006).

A pesar de ser considerado un modelo diferente de integracion econdmica en
contraposicion con el esquema norteamericano inspirado en la filosofia econdémica
neoclésica, el esquema europeo plantea como propuesta para la profundizacion de
las relaciones entre las dos regiones el recetario neoliberal tradicional, es decir, la
ejecucion de las llamadas “reformas estructurales” (liberalizacion de la inversion y
privatizacion de las empresas estatales y de servicios prestados por el Estado, funda-
mentalmente) en las areas estratégicas que benefician a sus empresas, como sucede
con el sector financiero o con el energético. La 16gica del tratado es la misma que la
del TLCAN, producir para el exterior ad infinitum, como si el origen de los recursos y el
destino de los desechos fueran espacios inagotables.

Desde su concepcidn, el proceso iniciado entre México y la Unién Europea en
los hechos no se centra en la integracion econdmica o comercial, sino en el estable-
cimiento de relaciones de tipo més general que vayan consolidando la solidez de los
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lazos interregionales.’ Lo anterior no obsta para que en el proceso de integracion se
registren fendmenos que reproducen algunos de los mecanismos que promueven el
deterioro de los sistemas de soporte de vida de las regiones afectadas.

3. Como afirma Stephan Sberro: “En realidad la Unién Europea intenta promover y fortalecer la con-
stitucion de bloque apoyando al Mercosur, el Mercado Comun Centroamericano o la Comunidad
Andina. Por ende, el significado de la nueva relacion de Europa con México es mas que nunca politica
y de cooperacion” (Sberro, 2004: 149).
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En lo que respecta al medio ambiente, en el articulo 34 del Acuerdo global del
TLCUEM, correspondiente a las medidas de cooperacion, se expresa que:

1. En todas las medidas de cooperacion que inicien en virtud del presente Acuerdo, las
Partes deberan tener en cuenta la necesidad de preservar el medio ambiente y los
equilibrios ecoldgicos.

2. Las Partes se comprometen a desarrollar la cooperacion para prevenir el deterioro
ambiental; fomentar la conservacion y el aprovechamiento sustentable de los recursos
naturales, desarrollar, difundir e intercambiar informacion y experiencias sobre le-
gislacion ambiental; estimular la utilizacién de incentivos econdmicos para promover
sus cumplimiento; fortalecer la gestion ambiental en los distintos niveles de gobierno;
promover la formacion de recursos humanos, la educacion en temas de medio am-
biente y la ejecucion de proyectos de investigacion conjunta; y desarrollar canales para
la participacion social.

3. Las Partes promoveran el acceso mutuo a los programas en la materia segin sus mo-
dalidades respectivas.

4. La cooperacion entre las Partes podria desembocar en la celebracion de un acuerdo
sectorial en el ambito del medio ambiente y recursos naturales si se considera perti-
nente (Diario Oficial de la Federacion, 2000).

En diversos apartados se hace mencion de la necesidad de velar por la salud del medio
ambiente como premisa de las acciones de cooperacion, tal es el caso de la pesca, la
agricultura o la industria. Sin embargo, en los hechos y a pesar de las buenas intencio-
nes, no ha habido una actitud proactiva para monitorear los efectos ambientales del
acuerdo y los impactos de la activacion econdmica que se genera a partir del incre-
mento del comercio o las inversiones europeas en México: los proyectos econdmicos
entre México y la UE en suelo mexicano no exigen el cumplimiento de las normas eu-
ropeas (ni de las mexicanas) por lo que, en la practica, se observan dobles estandares
de desempeno ambiental en ambas regiones y situaciones que en suelo europeo serian
simplemente inadmisibles.

El problema del deterioro permanente y acelerado de los principales sistemas de
soporte de vida en el territorio mexicano vinculados a la exigencia de produccion para
el mercado mundial, deberia aparecer en la agenda de los derechos humanos de la
Ilamada “clausula democratica” como el derecho a un medio ambiente sano; sin em-
bargo, la contaminacion rampante y la pérdida de los ecosistemas son una constante
invisible para los mecanismos de gestion del TLCUEM.

Algunos de los problemas puntuales identificados son la existencia de graves in-
consistencias en los permisos de comercio de sustancias toxicas y la generacion de
una fuerte presion para privatizar los recursos naturales mexicanos como el agua y la
energia.* Sin embargo, el principal problema lo constituye el “subsidio ambiental a la

4. Informacion proporcionada por la Red Mexicana de Accion frente al Libre Comercio, RMALC (Alejan-
dro Villamar) y el Centro de Investigaciones Econémicas y Politicas de Acciéon Comunitaria, CIEPAC
(Norma Castafieda).
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exportacion” y el “derecho a contaminar” como principal mecanismo de atraccion de
la inversion extranjera en México (Martinez, 2000).

Inversion extranjera y deterioro ambiental en la zona
metropolitana de Guadalajara

Aunque tanto la industria como la contaminacion han estado presentes en la zona de
estudio, es indudable que a partir de la puesta en marcha de la estrategia neoliberal,
que ha privilegiado al sector externo y los convenios comerciales y de inversion como
principal palanca del desarrollo, la situacion se ha empeorado cualitativamente. Lo
anterior nos permite considerar una posible relacidn causal entre el modelo de desa-
rrollo y la nueva etapa de la crisis ambiental que se vive en la zona.

Los municipios de Juanacatlan y El Salto forman parte de la zona conurbada de la
ciudad de Guadalajara y han sido el corazon industrial del occidente mexicano desde
el siglo pasado. Con la puesta en marcha del Tratado de Libre Comercio de Nortea-
méricay el establecimiento de las nuevas reglas de comercio e inversion en México, se
estableci6 el corredor industrial metropolitano llamado el “Valle del Silicio Mexica-
no” en referencia a la zona del mismo nombre en Estados Unidos, donde en la década
pasada se experimento el fendmeno mas representativo del crecimiento econdémico y
tecnoldgico jamas conocido y el boom de las industrias electrdonica y aeroespacial. El
Valle del Silicio Mexicano, por su parte, consiste en una concentracion de clusters de
empresas extranjeras y maquiladoras® fundamentalmente pertenecientes a la industria
electrénica, que han significado el méds importante enclave econdmico internacional
en la zona y el motor de empleo basado en el bajo costo comparativo de los salarios
mexicanos en relacion con los devengados por el mismo trabajo en Estados Unidos,
Canadé o Europa.®

Después de décadas de consolidacion de este modelo el impacto ambiental de
la zona ha sido devastador. Seglin reportan especialistas, organismos ciudadanos y
habitantes de la zona, el rio Santiago, donde se localiza el Valle del Silicio Mexica-
no, después de haber sido considerado una de las maravillas ecoldgicas del pais y el
“Iguazi” mexicano (por su cascada en la comunidad de El Salto) se ha convertido en
el lugar mds contaminado de la cuenca mas contaminada del pais. Por s6lo explorar
una de las fuentes de contaminacidn, el agua presenta una gran variedad de sustancias
téxicas “orgdnicas e inorganicas, compuestas por aniones y cationes constituyentes de

5. Las maquiladoras son plantas ensambladoras que utilizan mas de 95% de los insumos del extranjero,
no pagan impuestos y destinan la totalidad de su produccion al mercado externo. Basicamente, su
Unica aportacion a la economia nacional son los empleos, mismos que se consiguen por medio de
empresas contratistas por fuera de los sindicatos establecidos.

6.  El salario minimo en México es de 4.37 délares por dia (Comisién Nacional de Salarios Minimos,
http://www.conasami.gob.mx), mientras que en Estados Unidos es de 41.20 d6lares diarios en prome-
dio (Del Vlan, 2007).
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sales y gases disueltos, aceites, grasas, etc., que son descargadas directamente al rio
Santiago” (Palos, 2003: 6).

Las consecuencias para la salud de los habitantes del lugar, muchos de ellos perte-
necientes a grupos vulnerables como nifios y ancianos, y para las comunidades que es-
tan localizadas rio abajo hasta desembocar en el Océano Pacifico, ain no han sido es-
tudiadas en profundidad. Sin embargo, y debido a que el agua de esta cuenca se utiliza
como fuente de abastecimiento agricola para riego de hortalizas que se comercian en
la zona metropolitana de Guadalajara, se han desarrollado esfuerzos independientes
para establecer la relacion entre la contaminacion del agua del rio y las enfermedades
que padecen los habitantes de las comunidades aledanas. Los padecimientos varian
en una amplia gama de patologias entre las que se encuentran problemas respiratorios
y gastrointestinales, problemas de la piel y de los ojos y membranas, y casos raros de
cancer. Segun afirma el doctor Gallardo del Centro de Investigacion y Asistencia en
Tecnologia y Disefio del Estado de Jalisco A. C., la exposicién a los quimicos encon-
trados en la zona “pudiera provocar reacciones en el organismo que a largo plazo
afectan al sistema nervioso central”.’”

Aunque la totalidad de las empresas emplazadas en la zona aseguran la limpieza y
certificacion de sus procesos de calidad ambiental,® el hecho es que el rio y sus afluen-
tes en la zona estudiada presentan gran contaminacion por arriba de los estandares
nacionales y mundiales y representan un riesgo para la salud publica. Lo anterior
es aun mas grave si se considera que el proyecto oficial para abastecer de agua a la
ciudad de Guadalajara consiste en la construccion de la presa de “Arcediano”, que se
localizara precisamente en los desagiies del rio Santiago y las descargas a cielo abierto
de mas de cuatro metros cibicos por segundo de aguas negras sin tratamiento.

Es posible que, en principio, la literatura oficial pueda justificar que el deterioro
de la cuenca del rio Santiago, como la de casi la totalidad de las cuencas del pais,’ se
deba a “précticas institucionales incorrectas”, “fallas del mercado” o cualquier otro
factor independiente de las consecuencias de la estrategia de integracion al merca-
do mundial mediante los tratados comerciales. Para entender la relacion entre estos
dos fendmenos es necesario determinar con claridad el origen de los factores que
permiten que las empresas y el sistema productivo en general asuman como ventaja
comparativa el subsidio ambiental y las derechos de contaminacion, como elementos
estructurales del crecimiento econdmico: éexisten elementos funcionales en el diseno
de los acuerdos comerciales y la estrategia general de integracion que promueven es-
tas dindmicas perniciosas, o se trata de fallas en la implementacion del modelo?

Mientras la discusion tedrica avanza, la evidencia empirica indica que la agudiza-
cion de la contaminacion sigue siendo la constante en el modelo de desarrollo vigente,

7. McCulligh, Cindy (2006) La Jornada Ecoldgica, 25 de septiembre. http://www.jornada.unam.
mx/2006/09/25/eco-c.html.

8. La contaminacién en la zona es multifactorial: existe una infinidad de pequefias empresas y talleres
que no son controlados, algunos basureros a cielo abierto y las descargas urbanas.

9. Segun la Comision Nacional del Agua, mas del 90% de las cuencas del pais presentan algtin grado de
contaminacion (CNA).
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de manera mas evidente en los paises pobres como México. Més alld de las buenas
intenciones, la evidencia nos dice que los paises subdesarrollados sacrifican el medio
ambiente por el acceso a la inversion y la competitividad. La pregunta de que si esto
podria cambiar con un modelo de integracion diferente sigue, hasta ahora, dando la
batalla en el limbo.

Comercio justo. Una alternativa sustentable

En su evaluacion del modelo imperante de integracion David Barkin sefiala que esta
estrategia

[...] promueve un proceso de polarizacion productiva y homogenizacion que se extiende
a cada aspecto de la existencia social. A lo largo del tercer mundo hemos sido testigos
del empobrecimiento de los pueblos excluidos y de una intensificacion de los problemas
ambientales como resultado de la falta de mecanismos para el manejo adecuado de los
ecosistemas (Barkin, 2003).

Como alternativa se propone un modelo que emana de la practica de las comunidades
que han sido perjudicadas directamente por los efectos de la integracion trasnacional.
Existen en México, segin este autor, mas de 30 millones de personas que viven en el
campo y que han sido excluidas del sistema y que han desarrollado experiencias de
resistencia productiva y social con mas o menos éxito. El comin denominador de los
experimentos consiste en que presentan tres caracteristicas comunes:

e Laautonomia.

e La autosuficiencia.

e La diversificacion productiva.

La idea central consiste en aprovechar los recursos organizativos y de autogestion
para recuperar los equilibrios de los ecosistemas locales y, con base en esto, desa-
rrollar estrategias de produccion que les permita a las comunidades participar en la
economia en condiciones de dignidad y respeto a sus costumbres y medio ambiente.

El éxito de la alternativa depende, en gran parte, de factores externos que permi-
tan a las comunidades campesinas-indigenas su insercion en la reproducciéon econémi-
ca, en aspectos como la comercializacion y participacion de los sectores de la sociedad
nacional e internacional. Los ciudadanos deben aprender a usar la informacion sobre
las elecciones de compra de bienes y servicios como mecanismo de diferenciacion
entre productos, que tienen su origen en el mainstream y que destruyen el medio am-
biente y el tejido social, y aquellos que representan una alternativa de sustentabilidad,
que son buenos para la salud y los ecosistemas y les permiten a las comunidades auto-
gestivas subsistir y desarrollarse.

Los acuerdos comerciales alternativos deberian contener cldusulas que permi-
tieran el desarrollo de este tipo de proyectos, garantizando que los beneficios del
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intercambio comercial lleguen a las comunidades de manera que se reproduzcan los
beneficios en la sociedad y el medio ambiente.!’

Conclusion

En alguna discusion se ha planteado la pregunta de si los riesgos del deterioro am-
biental serian menores sin los tratados comerciales y las estrategias de desarrollo ema-
nadas de la vision neoliberal. La idea de la posicidn oficial en este sentido consiste en
que el problema no consiste en el modelo sino en las fallas de su mala aplicacion. Cier-
tamente el comercio es un instrumento que, de plantearse de manera correcta, con
objetivos y medios adecuados, representa un gran potencial para el desarrollo y la pro-
teccion de los ecosistemas. Para ello es necesario desmantelar el contexto institucional
y de politica de integracion que enmarca el modelo actual, con una nueva orientacion
que asigne los beneficios a los ciudadanos y sus comunidades y que controle el peso
especifico de las fuerzas del gobierno mundial, sus instituciones y las grandes cTN, que
hasta ahora se llevan la mayor parte de los beneficios econémicos dejando a su paso el
deterioro ecoldgico que caracteriza a la sociedad contemporanea.

Lo anterior no es un simple deseo abstracto: existen experiencias especificas, me-
canismos concretos, propuestas reales que deben incluirse en los acuerdos comercia-
les y los principios de la integracion. Falta saber si los gobiernos estardn dispuestos a
cambiar el signo ideoldgico de sus politicas y de sus compromisos con el gran capital
que controla el comercio y la inversion en la actualidad.

Por lo pronto los ciudadanos tenemos el poder de decidir, con nuestras elecciones
diarias en el mercado basadas en informacion sobre los productos y sus oferentes, a
quién beneficiamos y cémo nos imaginamos el mundo del futuro inmediato.
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Anexo. Inversiones europeas en el estado de Jalisco

Alemania

Austria
Bélgica
Dinamarca
Espana

Finlandia

Francia
Gran Bretana

Irlanda
Italia
Paises Bajos

Suecia
Suiza

Vogt Electronics, Ingelheim Bohrimger, Coop ~-Himmelvlau,
Fresenius Medical, Saargummi, Sachs Boge, Siemens,

Kercher’s, Grupo Kervo, BDT de México, Eq Automotriz

Hemex, Novacel, Confecciones Milenio, Krones México,
Laboratorios Pisa.

Tequilera (sefior Martin Grassi).

Tractebel, Advantra, Yamaver II.

Embutidos Finos de Jalisco, Rosti, Danisco.

GAp, Mexikor, Copreci, BBva-Bancomer, Santander Serfin,

Mafre (Seguros Tepeyac), Barat (informatica).

Procesadora de Jalisco/Crifin.

Technicolor, Monierlifetile, Laboratorios Sophia.

Entry Systems de México, Newark Electronics, Hssc (Bital),

Almex, Betterware, Bywater, Cadbury Schweppes

(Penafiel), Worldmark.

Smurfit Carton y Papel.

Italiana de Suspensiones, Hotelito Desconocido, Parmalat México,
Crifin, Jas Forwarding, Piese Partners, Ferrero.

Grupo C&A, Ad Optical Disc, Imomex, ING Seguros, European Tra-
ding Co., Previteb, Sistemas Pecuarios, Keyth Juarez, Holland.

C/R Mexicana, Manufacturas Tesa.

Kuehne & Nangel, Alucaps México, Syntex (Laboratorios Roche),
Novartis, Cementos Apasco (Holcim), Abrasivos sia, Elevadores
Schindler, Aseguradora Zurci, sGs (certificaciones 1s0), Nestlé, Signity
(joyeria).!!

Empresas con capital trasnacional que operan en la cuenca del rio Santiago

Aralmex-Mannesmann (capital aleman).
Cemex (capital espafiol).

Cydsa/Crysel.

Euskadi-Continental (capital aleman).

Hersheys.
Hilasal.
Honda.
IBM.
Molex.

Natsteel Electronics.

NEc.

11.  Fuente: Seproe, Gobierno del Estado.
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Penwait.
Protomex.
Sci.
Solectron.
Urrea.

Evolucién de las exportaciones del cluster de manufactura
electrénica de Jalisco, 1994-2005*

* Proyecciones Cadelec (Ham, 2004).
Fuente: Cadelec, con datos de Seijal.

Millones de délares




E1 sector bursatil en México
a la luz de las funciones
centrales del sistema financiero

PABLO PINEDA ORTEGA!

Resumen

El ensayo presenta una revision general de las funciones centrales que cumple en
las economias contemporaneas el sistema financiero, a partir de lo cual se analiza el
sector bursatil de México. Se destaca como el mismo desempefa un papel central en
la concentracion del ahorro para su canalizacidn en proyectos de elevados requeri-
mientos financieros, asi como en la disminucion del riesgo mediante la dispersion del
ahorro en una amplia variedad de inversiones.

Finalmente, se analiza como a diferencia de aquellas sociedades que cuentan con
sistemas financieros desarrollados, en la experiencia mexicana la participacion que
tienen los activos intermediados en la Bolsa respecto al producto total es ain minima,
explorandose algunas razones que lo explican.

Introduccion

La importancia del sistema financiero en la vida econdmica de un pais es indiscuti-
da, y estriba en que permite conjuntar a aquellos que demandan fondos prestables
con aquellos otros que estan dispuestos a ofrecerlos a un cierto precio, actividad que
contribuye de manera fundamental a elevar la eficiencia de una economia. En efecto,
quienes ofrecen sus ahorros lo hacen porque existen otros agentes que al utilizar-
los alcanzan una rentabilidad mayor de la que ellos mismos podrian obtener, lo que
permite compensarles mediante la tasa de interés. NOtese que esta tasa es, desde la
perspectiva del demandante del crédito, el inversionista, menor que el beneficio que
le proporcionara la utilizacion de los fondos prestados, pues de otro modo no los
solicitaria. La mayor eficiencia en la asignacion de recursos que se alcanza con la ope-
racion del sistema financiero se expresa, entre otros aspectos, en el hecho de que los

1. Profesor del Departamento de Estudios Latinoamericanos, Centro de Investigaciones Sociales y Hu-
manidades, Universidad de Guadalajara. Correo electronico: ppinedao@yahoo.com.mx
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paises con una mayor profundizacién financiera —mayores niveles de ahorro como
proporcién del producto expresados en sus agregados financieros— son también los
paises con mas altas tasas de crecimiento econdmico.

En general, al interior del sistema financiero deben diferenciarse dos grandes
modalidades de préstamos, a saber: los directos y los indirectos. Se dice que hay una
intermediacion directa en el sistema cuando una entidad financiera conjunta a los de-
mandantes y oferentes de crédito sin que ella misma reciba el recurso, lo transforme
y después lo canalice a estos ultimos. En este caso el inversionista, el poseedor del
ahorro, compra los titulos emitidos por una firma que necesita el dinero (mercado
primario), y la entidad financiera s6lo recibe una comision por sus funciones de ges-
toria, mediante la cual conjunta a los oferentes y demandantes de fondos. En gene-
ral, el hecho mismo de que los tenedores de los titulos —ya no su emisor— puedan
comercializarlos con cierta facilidad (mercado secundario) le concede a un mercado
financiero una mayor importancia, pues la posibilidad de que el inversionista obtenga
liquidez de manera rapida lo alienta a incrementar su flujo de fondos.

Se dice que una institucion de crédito realiza una intermediacion indirecta cuando
ella recibe el recurso de un particular y lo transforma y convierte en préstamo hacia
otro particular, aunque el intermediario (un banco, por ejemplo) se presta del particu-
lar (y asi le paga a él una tasa de interés llamada pasiva) y le presta a otro (cobrandole
a éste una tasa de interés activa). Lo tipico es que transforme el crédito, pues quiza el
primero llevo su dinero para abrir una cuenta de ahorros —y entonces lo puede retirar
en cualquier momento— pero el prestatario necesita el recurso por un largo periodo
de tiempo, como en el caso de un crédito hipotecario.

En este ensayo se analiza el desempeno reciente del sector bursatil en México,
que representa el espacio institucional mediante el cual se conjuntan en un mercado
los oferentes y los demandantes del crédito de manera directa, tal y como arriba se
defini6. El andlisis se realiza a partir de las funciones que la literatura especializada le
reconoce al sistema financiero, valorando cuan eficiente es en la actualidad el sector
bursatil en la atencion de tales funciones. En ese sentido, en el siguiente apartado se
revisan de manera breve dichas funciones, para estudiar en el tercero el estado que
guarda el sector bursatil en el pais; con tales elementos, en la cuarta seccidn se anali-
zan los términos de la contribucion del sector a las citadas funciones, y en la quinta se
presentan las conclusiones del estudio.

Una ultima consideracion antes de entrar en el andlisis: el sistema financiero
abarca un amplio entramado de instituciones y procesos que, en conjunto, cumplen
las funciones que a continuacion se enuncian, y evidentemente algunas de estas tareas
son mayormente atendidas por cierto tipo de instituciones mas que por otras (y asf,
por ejemplo, las funciones de supervision y regulacion son atendidas principalmente
—que no de forma exclusiva— por instancias publicas). Esta aclaracion es pertinente
porque, como se habrd de ver, el sector bursatil sélo tiene una participacion marginal
en algunas de las funciones centrales del sistema financiero, lo cual no obsta para que
éstas sean utilizadas como referentes para evaluar su desempeio.
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Funciones complementarias del sistema financiero

Si bien la més importante labor del sistema financiero es contribuir a la eficiente asig-
nacion del ahorro de una sociedad a través del tiempo y del espacio, lo que ya de suyo
permite elevar el bienestar de la misma, también realiza actividades complementarias
que le otorgan un valor agregado a su tarea. Tales funciones se explican a continuacioén
de manera muy breve.

Administracion del riesgo

El sistema financiero ha desarrollado instrumentos para administrar el riesgo, pre-
cisamente porque la canalizacion de recursos a través del tiempo implica necesaria-
mente un grado de incertidumbre de los escenarios futuros en los que eventualmente
se recibird —o pagard, segun el caso— el recurso. La incertidumbre asociada a las
decisiones en torno a la asignacion de recursos a través del tiempo se puede reducir
con instrumentos que van desde la cobertura —que le permite al agente tener certeza
sobre los precios futuros de activos clave (tales como las tasas de interés o la paridad
cambiaria)— a la diversificacion —invirtiendo en activos cuyos rendimientos son nu-
los o estan relacionados de forma minima entre si, entre otros.

Compensacion y establecimiento de pagos

La tarea de compensacion y liquidacion de pagos que realiza el sistema financiero
se refiere a los esquemas mediante los cuales los agentes econémicos realizan y con-
cretan sus transacciones, y que implican que tales pagos sean cada vez mas rapidos,
seguros e irreversibles. Es claro que esta mayor eficiencia se ha ido elevando tanto
por los avances en materia de telecomunicaciones que permiten las transferencias y
compensaciones en tiempo real, como por la mayor certidumbre en la operacién de
los instrumentos financieros que mejora la confianza entre los agentes y agiliza las
transacciones econémicas.

Concentracion de recursos para hacer posible proyectos de elevados costos
y subdivision de la participacion en la propiedad de una empresa

La concentracion de los ahorros de los distintos agentes y la subdivision de los de-
rechos corporativos sobre una empresa son, sin duda, funciones complementarias
que permiten la realizaciéon de proyectos de gran envergadura, pues hoy en dia se
ha elevado enormemente la productividad de las empresas mediante la utilizacion
de fuertes inversiones tecnoldgicas, lo que ha acrecentado el nivel de capital necesa-
rio para echarlas a andar. El aprovechamiento mismo de las economias de escala es,
adicionalmente, una importante razén por la que las empresas modernas requieren
importantes montos de inversion que, con frecuencia, no pueden ser financiables por
un reducido niimero de agentes.
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Generacion de informacion para la toma de decisiones

El sistema financiero no es mas que un mercado de fondos prestables que establece
su precio en funcion de las condicionantes en que éstos son ofrecidos y demandados
por los agentes. Los instrumentos mediante los cuales se ofrecen son de distinta natu-
raleza, por lo que implican riesgos y rentabilidades distintas. Sin embargo, los reque-
rimientos que cada instrumento deba cumplir y el ciimulo de datos que sus emisores
deban reportar proporcionan a los agentes la informacion necesaria para su toma de
decisiones.

Adicionalmente, como el sistema financiero comercia titulos que representan flu-
jos de ingresos futuros para su tenedor, mismos que dependen en gran medida de la
evolucion econdmica futura de su emisor, es claro que una mayor certidumbre sobre
dicha evolucion le otorga también mayor certeza al tenedor del titulo. Por eso no es
extrafio que los emisores mas estables y solidos puedan financiarse a costos menores.
De lo anterior se desprende que los costos implicados en un financiamiento particu-
lar —o desde la otra perspectiva, el premio concedido por el mismo— proporcionan
informacion a los agentes para fundar sus decisiones, no sélo en relacion con tal fi-
nanciamiento sino también para otros que se ofrezcan en similares y aun en distintas
condiciones.

Presencia del sector bursatil en México

Se ha dicho que, en general, en los paises en desarrollo el sector bursatil cumple un
papel menos importante que el bancario, entre otras razones porque los bancos con-
tindan teniendo ventajas tanto en el procesamiento de la informaciéon como en la di-
versificacion del riesgo, ambos elementos centrales para la intermediacion financiera,
y también porque en tales paises no se cuenta con la adecuada infraestructura para el
desarrollo de los mercados de capital (Jeanneau, 2007: 3).

Por lo que se refiere a este segundo punto, lo cierto es que en México se han rea-
lizado importantes avances, y no obstante la consolidacion alcanzada en los ultimos
afos del marco institucional de su sistema financiero, expresada en el fortalecimiento
de las atribuciones de regulacion y supervision de las autoridades financieras, en la
actualizacion del marco normativo de sus principales intermediarios asi como en la
sensible mejoria en la solvencia de éstos, el sistema sigue manteniendo una limitada
presencia en la vida econdmica del pais, tal y como se aprecia en la gréfica 1.

Esta presencia no es, sin embargo, muy distinta a la que se aprecia en el resto del
subcontinente latinoamericano, que ya de suyo es baja comparada con regiones de
desarrollo mayor, pero que también es baja comparada con la del medio este y norte
de Africa, por ejemplo, tal y como aparece en el cuadro 1.
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Grafica 1
Tamano del Sistema Financiero™*
(Porcentajes del piB)
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* Definido como el agregado monetario mas amplio, promedio
del periodo 1996-2000.
Fuente: rm1 y Bancos Centrales.

Cuadro 1
Profundizacion financiera por region en los anos noventa?

Region Nimero Crédito al Crédito y capitalizacion ~ PIB per cdpita en

de paises  sector privado de mercado dolares de 1995
Paises desarrollados 24 84 149 23,815
Asia del este y el Pacifico 10 72 150 2,867
Norte y medio oeste de Africa 12 43 80 4,416
América Latina y el Caribe 20 28 48 2,632
Europa Oriental y Asia Central 18 26 38 2,430
Africa subsahariana 13 21 44 791
Sudafrica 6 20 34 407

Fuente: Jeanneau: 2007: 4.

Mas atin, comparado con paises latinoamericanos que cuentan con un desarrollo
similar al nuestro, México ha presentado una evolucion insatisfactoria de su sector
bursatil, tal y como se aprecia en el cuadro 2. Notese en él como no obstante el impor-
tante nivel alcanzado por nuestro pais en 1995, a partir de tal afio se vivié un declive
sostenido como consecuencia de la crisis financiera que se desato justo en ese afo.
Por otra parte, nétese la importante capitalizacion con la que ya cuenta el mercado

2. Tanto el crédito al sector privado como el crédito y capitalizacion del mercado (columnas 3y 4) estdn
expresadas como porcentaje del producto interno bruto.
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chileno, que en buena medida se explica por el desarrollo que ha alcanzado su sistema
de pensiones y cuyas entidades financieras (al igual que en los paises desarrollados)
son el principal inversionista institucional del pais. En ese orden de ideas, se prevé
que en México el crecimiento del sistema de administradoras de fondos de pensiones
individualizadas —cuya creacion data del primer lustro de los noventa—, asi como
la reciente modificacion a la Ley del Instituto de Seguridad y Servicios Sociales a los
Trabajadores del Estado, que sienta las bases para constituir un sistema de pensiones
individualizado para los burdcratas, contribuyan de manera significativa a la creciente
capitalizacion del sector bursatil.

Cuadro 2
Capitalizacion del mercado bursatil como porcentaje del pis
Paises 1990 1995 2000 2004
Argentina 2.3 14.6 58.4 30.6
Brasil 3.6 21.0 37.6 54.6
México 12.5 31.6 215 25.4
Chile 44.9 113.3 80.0 124.4

Fuente: Jeanneau: 2007: 69.

La limitada participacion de la Bolsa en la vida econdmica de México también se
aprecia en el nimero de empresas que demandan ahorro, que sigue siendo reducido,
y lo mismo sucede con el niimero de inversionistas y montos de recursos que ofrecen.
En la actualidad en la Bolsa Mexicana de Valores (BMV) se encuentran listadas solo
133 empresas y el grueso de las operaciones se concentra en unas cuantas; de hecho
sOlo una empresa, América Movil, representa mas de una quinta parte del valor de la
Bolsa. Desde una perspectiva comparada este reducido nimero se aprecia mejor si se
considera que, en promedio, el nimero de empresas que cotizan por pais en los lla-
mados mercados emergentes es de 470.° En lo referente al nimero de cuentas operadas
por las casas de bolsa, para septiembre de 2006 ascendié a sélo 169,152, que resulta
un monto infimo para un pais de mas de 105 millones de habitantes. Considérese asi-
mismo que también cotizan en bolsa titulos emitidos por algunos gobiernos estatales
y municipales del pais.

En todo caso, no puede dejar de mencionarse que en los afios recientes la Bolsa
ha tenido una importante evolucion, al grado de que el rendimiento nominal acumu-
lado en pesos del periodo 2001-2005, expresado en el crecimiento del Indice de Pre-
cios y Cotizaciones, ascendi6 a 216%, que equivale a un crecimiento de mas de 40%
anual en dicho periodo. En términos del valor de capitalizacion del mercado bursatil,
por ejemplo, esto ha significado que se pase de un 21.5% del piB en 2000 a 31% en
2005, y ya para 2006 se rebase el 35%.*

3. Bolanos, 2007: 24.
4. Leon Islas, 2006: 1056; cNBv (2006) Boletin Estadistico Trimestral, septiembre, p. 22.
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Sin embargo, y a tono con lo dicho arriba, las dimensiones de la Bolsa mexicana
siguen siendo muy pobres comparadas con las de economias con sistemas financieros
maduros, y continda centrandose principalmente en valores de deuda mas que en
titulos representativos del capital social de las firmas. En ese sentido, aunque las colo-
caciones accionarias crecieron de 10,100 millones de pesos en 2004 a 25,800 en 2005,
contintian siendo reducidas respecto a los poco més de 132,000 millones colocados en
titulos de deuda en ese ano (esto es, las colocaciones accionarias s6lo representaron
19.5% de las emisiones de deuda).’

Maés aun, el crecimiento reciente de la Bolsa en México ha tenido su origen, en
gran medida, en factores exdgenos tales como el entorno internacional de estos ulti-
mos anos, caracterizado por una abundante liquidez mundial que al reducir las tasas
de interés en los mercados globales ha conducido a que el capital fluya a los llamados
mercados emergentes, de entre los cuales México es una buena plaza; de este modo,
para septiembre de 2006 la inversion extranjera en el mercado accionario ascendio a
128,813 millones de ddlares. Como es sabido, la confianza que genera una plaza finan-
ciera para el influjo de recursos tiene que ver con la valoracion que las firmas califica-
doras internacionales otorgan, y que se expresan en el llamado riesgo pais. El hecho de
que México ya haya mantenido sus fundamentales sanos por méas de un lustro y que
ello hubiese permitido una favorable calificacion, explica en gran medida el monto de
tal inversion extranjera. Vale decir asimismo que la Bolsa ha crecido también debido
a que las empresas que en ella cotizan, en general, han tenido un buen desempefio no
obstante la mediocre tasa de crecimiento del producto de los tltimos afios.

Contribucion del sector bursatil a las funciones centrales del sistema financiero

En el segundo apartado del ensayo se revisaron ain de manera breve las importantes
funciones que realiza el sistema financiero, y en el tercero se presentd un diagndstico
del sector bursétil en el México de hoy. A partir de lo anterior, en esta seccidn se es-
tudia el sector a la luz de tales funciones, valorando cuél es la contribucién del mismo
a la vida econdmica del pais.

La primera y mas importante funcion, como queda dicho, refiere las actividades
de intermediacion financiera mediante las cuales los agentes deficitarios de ahorro lo
adquieren de los excedentarios al precio establecido en el mercado (o en ocasiones
—aunque esto es cada vez mdés inusual— al establecido por las autoridades financie-
ras), mismo que se expresa en la tasa de interés para el financiamiento via préstamo,
o bien en los dividendos para el financiamiento via capital.®

5. Destaca el hecho de que de este importante monto de colocacion de deuda sélo dos empresas publicas
(crE y Pemex) colocaron poco mas de 49,000 millones, esto es, 37% del total.

6.  Ensentido estricto, los tenedores de titulos representativos del capital social de una empresa obtienen
su utilidad tanto de los dividendos distribuidos como de la variacion del precio de tales titulos; si los
compraron mas baratos que al precio al que los vendieron obtienen una ganancia adicional a los divi-
dendos recibidos. Esta actividad de compra-venta cotidiana en los mercados financieros es justamente
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Vale decir que el ahorro canalizado en el mercado bursatil se destina exclusiva-
mente a las empresas y a los gobiernos (federales y locales) y no a los consumidores,
quienes disponen desde luego de otros medios de financiamiento tanto en el mercado
formal como por otros medios menos institucionalizados.

El hecho mismo de que —como ya se analiz0— la participacion del sector finan-
ciero como proporcion del producto total en México sea limitada, y atin més, el hecho
de que dentro de este sector la importancia del &mbito bursatil tampoco sea tan sig-
nificativa como suele serlo en los paises de tradicion anglosajona (véase gréfica 2), ya
de suyo presenta un balance de la pobre contribucion del sector bursatil a la primera
importante funcidn del sistema financiero. Sobre el particular resalta asimismo que
adicional al dato referido del pequefio nimero de empresas que cotizan en la BMv
(133) y el numero igualmente pequefio de cuentas participantes (poco menos de 170
mil), se ha podido calcular que la participacion de la intermediacion financiera en el
total de la inversion productiva en el pais representa menos de una tercera parte, y de
esa intermediacion sdlo una proporcion es realizada en la Bmv (gréfica 2). En efecto, a
partir de encuestas realizadas a los empresarios se desprende que dos terceras partes
de la inversion que realizaron en los afios recientes se financiaron mediante fuentes
alternativas, tales como créditos de proveedores y clientes, reinversion de utilidades y
préstamos de las empresas matrices en el caso de trasnacionales.’

Griéfica 2
Financiamiento de la banca Comercial* y Capitalizacion de la Bmv, 1990-2001**
(Porcentajes del piB)
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* Incluye empresas particulares, otros intermediarios privados,
titulos a cargo de IPAB/FOBAPROA y reestructuracion de
cartera en UDIS.

** Informacion trimestral.

Fuente: Banco de México y Bolsa Mexicana de Valores.

la que constituye el mercado secundario, que si bien ya no canaliza recursos a la empresa emisora, si
le otorga mayor credibilidad y confianza para sus futuras emisiones.

7. Aunque el dato es referido en el Pronafide de principios de la década (p. 49), la participacion de las
distintas fuentes de financiamiento no se ha modificado de manera importante, como puede apreciar-
se en las encuestas que sobre el particular realiza el Banco de México de manera regular.
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Si bien el ano pasado se aprobd una nueva Ley del Mercado de Valores que considera
la figura de sociedad an6nima de promotora de inversion bursatil, mediante la cual las
empresas medianas que han estado marginadas del mercado de valores podran incor-
porarse de manera gradual al mismo, atin no se pueden ver los frutos de la medida que,
en teoria, promete incrementar de manera importante la participacion de las empresas
medianas demandantes de crédito. Por su parte y como consecuencia de las referidas
reformas que han conducido a la individualizacion del sistema de pensiones, el llamado
ahorro forzoso viene incrementando su contribucion dentro del ahorro financiero inter-
no total, y la flexibilizacion de la ley respectiva permite ahora que un porcentaje mayor
de este ahorro pueda invertirse en instrumentos de renta variable, esto es, en el capital
social de las empresas cotizantes (para el cierre de 2005 el saldo del ahorro financiero
forzoso ya representaba 12% del pis) (Banxico, 2006: 55).

Lo cierto es que la estabilidad macroecondmica que se ha conseguido en los ulti-
mos afos ya se expresa en un incremento significativo del ahorro financiero de los re-
sidentes (agregado monetario M2) como proporcion del piB: de representar un saldo
promedio de s6lo 22% en 1985, ya para 2005 alcanzd la cifra de 47%. Ahora bien, es
necesario sefialar que los requerimientos financieros del sector publico siguen absor-
biendo una proporcién importante del mismo, en detrimento desde luego del sector
privado empresarial. Esta absorcion se realiza mayormente via la Bolsa (véase nota
4), lo que permite que el ahorro local que se desplaza hacia el sector publico se dé
sobre las bases del mercado y no por medios compulsivos que en el pasado generaron
mayores distorsiones a la economia.?

En cuanto a la funcién de administracion del riesgo que le compete al sistema
financiero, el mercado de valores es, sin duda, el medio idéneo para ello, no sélo
mediante el tradicional esquema de ofertas publicas de titulos representativos de ca-
pital, de deuda o mixtos (certificados de participacion, ordinaria e inmobiliaria, entre
otros), sino también con el esquema mas reciente del mercado de futuros, que permite
al inversionista cubrirse de la eventualidad de acontecimientos futuros que le puedan
generar algdin perjuicio en su situacion financiera. Este tltimo mercado opera por
conducto del Mercado Mexicano de Derivados, que inicid sus actividades en 1998
listando contratos de futuros sobre subyacentes financieros y que ahora ofrece un
nimero importante de instrumentos de cobertura para el publico inversionista (Diaz,
2005: 89).

La creciente presencia de las sociedades de inversion, por su parte, ha permitido
que los pequenos inversionistas puedan tener acceso a portafolios de instrumentos de
inversion que, por regla, se encuentran diversificados (componente central de la ad-
ministracion del riesgo) contando asi con la posibilidad de participar en la propiedad
colectiva de un stock de titulos de variado riesgo y rentabilidad. En el cuadro 3 se pre-

8. Sobre los efectos contraproducentes de la llamada represion financiera —uno de cuyos propdsitos era,
justamente, el financiamiento del déficit pablico— existe una extensa bibliografia, de entre la que des-
tacan las obras seminales de los padres del paradigma de la liberalizacion financiera, Shaw y Mckinnon.
Para una vision autocritica de esta teoria, véase Mckinnon, 1993.
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senta la relacion de sociedades de inversion vigentes en el mercado bursatil a marzo
de 2006 en funcion de su tipo, el nimero de empresas que las manejan y el monto de
sus activos, asi como su participacion de mercado.

Cuadro 3
Sociedades de inversion
Sociedades de inversion Niimero de empresas ~ Activos pesos Activos  Participacion %
que la integran (millones de pesos) ddlares® activos en el sector
Sociedades de renta variable 116 79,291.8 7,287.8 13.6
Sociedades de deuda personas 133 177,776.3 16,339.7 30.4
fisicas
Sociedades de deuda personas 80 118,345.9 10,877.4 20.3
morales
Sociedades de deuda multiseries 106 203,781.2 18,729.9 349
Sociedades de inversion de 23 4,723.8 434.2 0.8
capitales
Total 458 583,919.0 53,669.0 100

* Precio del ddlar en marzo 2006: 10.88 pesos.
Fuente: elaboracion propia con base en datos de la cNBv, Boletin Estadistico de Sociedades de
Inversion, marzo de 2006.

En cuanto a la funcion relativa a la compensacion y establecimiento de pagos, el merca-
do bursétil dispone de un mecanismo muy eficiente para ello, si bien hay que precisar
que s6lo opera como se puede entender para las transacciones realizadas a su interior
(para la totalidad del sistema financiero esta labor se realiza en el marco del sistema
bancario y mediante los mecanismos y entidades que regula el banco central).” En
especifico, el sistema de compensacion de la Bolsa se asienta en un sofisticado sistema
electronico denominado Sistema Electronico de Negociacion, Transaccion, Registro
y Asignacion (BMV-SENTRA Titulos de deuda y BMv-sENTRA Mercado de capitales), me-
diante el cual se permite que la totalidad de las transacciones se realicen por medios
electrénicos. La operacion de este sistema la realiza la empresa siF (Servicios de In-
tegracion Financiera), que es una subsidiaria de la BMv y que en 2000 se fusioné con
Garban Intercapital, una importante empresa britanica de corretaje. Para el caso es-
pecifico de las actividades de compensacién del Mercado Mexicano de Derivados, se
cuenta con su propia instancia: el fideicomiso de administracion y pago denominado
Asigna, Compensacion y Liquidacion.

La siguiente importante funcién del sistema financiero tiene que ver con la con-
centracion de recursos para hacer posible proyectos de elevados costos, asi como la sub-

9. La labor de acreditante de dltima instancia que le compete al Banco Central contribuye de manera
fundamental a fortalecer la confianza en las transacciones que se realizan por medio de la banca
comercial (ya sea mediante titulos diversos o, mas atin, mediante simples asientos contables), en las
cuales se asienta la actividad de compensacion.
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division de la participacion en la propiedad de una empresa. Notese como se trata de
dos acciones complementarias: mientras que uno de los mecanismos mds usuales y
efectivos de la administracion del riesgo es la diversificacidn, que el sector bursi-
til permite mediante las ofertas publicas del capital social y titulos de deuda de las
distintas empresas, estas mismas ofertas permiten que los empresarios con recursos
insuficientes para echar a andar proyectos de montos significativos los puedan fon-
dear de otros agentes, muy sefialadamente los inversionistas institucionales. Lo cierto
es que en México existe una elevada concentracion de la propiedad de las empresas
que cotizan en Bolsa que es ciertamente inusual en otros mercados financieros, aun
en los mercados emergentes. Esta concentracion por supuesto es sélo un reflejo de la
inequidad econémica que existe en el pais (el coeficiente de Gini registra un nimero
por arriba de 0.40), contra la cual el sistema financiero poco puede hacer.! En todo
caso, elevados niveles de concentracion del capital social de una empresa en ocasiones
se expresan en la baja bursatilidad de sus titulos, lo que a la postre le puede restar ope-
ratividad a la Bolsa. Contra lo que pudiera pensarse, sin embargo, de las 20 empresas
mas grandes que cotizan en la BMv sélo cuatro tienen una bursatilidad no alta (lo cual
por supuesto no indica que no tengan una alta concentracion de su capital en unos
pocos individuos).!!

Finalmente, la altima funcion referida que cumple el sistema financiero, la ge-
neracion de informacion para la toma de decisiones, se ha venido fortaleciendo en los
ultimos afos, y las razones de ello si bien incluyen los actuales términos de opera-
cion del sector bursatil, van més alld del mismo. En primer lugar y como lo sefnala la
teoria econdmica convencional, la calidad de la informacion econémica con que se
pueda disponer estd en funcion directa de la estabilidad de las principales variables
macroecondmicas, estabilidad que se ha venido alcanzando en el pais en los tltimos
afos; como es sabido, una mejoria en ella permite ampliar el horizonte de inversion
y contribuir a la mejora en la expectativa de los negocios. Adicionalmente, reformas
recientes al marco legal e institucional del sector bursatil han tenido un efecto positivo
en la funcidn que se comenta; de entre ellas, destaca la mejora del marco legal y ope-
rativo de las funciones de regulacidn y supervision que le competen a la cNBv, asi como
la mejora en la calidad y oportunidad de la informacién contable y financiera que los
emisores tienen obligacion de reportar sobre bases periddicas, con lo que ahora se
dispone de una mas elevada certeza sobre tal informacion. Las mejoras de referencia,

10. La contribucion del sistema para reducir la inequidad es limitada, pero no asi la que puede pro-
porcionar para ampliarla. En efecto, si un sistema financiero opera de manera inadecuada, es muy
factible que desate una crisis del sector que se expanda al resto de la economia, cuyos resultados mas
ostensibles —como lo muestra la experiencia internacional— tienen que ver con la caida en la tasa de
crecimiento del producto y el incremento de la desigualdad social. Para una discusién en torno a tales
consecuencias para el caso de la crisis mexicana de 1995, véase Pineda, 2005.

11. Al cierre de 2006, por ejemplo, el valor de mercado de las empresas nimero uno y tres de la Bolsa,
América Movil y Teléfonos de México, ascendia a 875,377 y 309,489 millones de pesos, respectivamen-
te, y en ambas su accionista mayoritario era —y lo sigue siendo— Carlos Slim.
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por cierto, se enmarcan en los estindares establecidos sobre las mejores practicas
financieras que se han discutido en instancias internacionales.

Conclusiones

El sector financiero en México ha venido mejorando su desempefio en los ultimos
afos y ello estd asociado de manera importante, si bien no de forma exclusiva, tanto
a la consolidacion de la estabilidad macroecondmica como a reformas institucionales
diversas a su operacion e instituciones. Estos avances también incluyen su sector bur-
satil, no obstante lo cual su participacion como intermediario del ahorro financiero
en el pafs sigue mostrando niveles insuficientes, aun comparado con economias de un
desarrollo similar a la nuestra.

Esta reducida participacion obedece también a razones estructurales, de entre
las que destaca la reducida capacidad que tienen los agentes no bancarios respecto a
los bancos para monitorear a sus potenciales prestatarios, lo que desalienta el finan-
ciamiento via la Bolsa. Un aspecto igualmente importante tiene que ver con la pobre
cultura bursatil en el pais que desalienta la inversion en Bolsa, por lo que respecta a
los oferentes de ahorro, pero también por lo que refiere a los demandantes, prevale-
ciendo un gran desconocimiento de sus alternativas de financiamiento.

Esta circunstancia, en principio, ha conducido a que la primera importante fun-
cion de un sistema financiero relativa a la intermediacion del ahorro sea pobremente
atendida por el sector bursétil en el pais, debido a lo cual la nueva ley sobre la materia
prevé nuevas alternativas para que las empresas medianas puedan financiarse por este
medio. Por lo que respecta a la administracion del riesgo, sin embargo, la funcion de la
BMV es la idonea pues ofrece un cimulo importante de alternativas que, ademaés de la
oferta de titulos de las empresas locales y de los gobiernos nacional y locales, dispone
ahora de un mercado global en el que se comercian titulos de importantes empresas
internacionales asi como un mercado de derivados que negocia futuros con distintas
modalidades.

Los avances en el marco institucional de operacion de la Bmv, por otro lado, facili-
tan ahora el fondeo de recursos para proyectos de elevados costos, tanto de las empre-
sas que en ella cotizan como de instituciones y gobiernos que recurren a ella, al tiempo
que se genera la informacion necesaria para la toma de decisiones de inversion. A su
vez, el amplio mercado de fondos de inversion ofrece al publico inversionista variados
instrumentos para la diversificacion del riesgo.

Es necesario sefialar, sin embargo, que ademads de la limitada participacion del
sector en la canalizacion eficiente del ahorro financiero, prevalecen riesgos asociados
a inversiones fraudulentas por eventuales fallas en la supervision, asi como algunas
evidencias, no frecuentes, de practicas ilegales en manejo de informacién confiden-
cial. Esto altimo se evidencio en el reciente caso de la empresa Jugos del Valle, cuya
repentina elevacion del precio de sus acciones, previo al anuncio de su compra por
otra firma en el ultimo trimestre de 2006, generd fundadas sospechas de acciones ile-
gales por parte de los operadores bursdtiles involucrados en la operacion.
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Propuesta de un modelo

para estimar los costos

de la contaminacién atmosférica
en la Zona Industrial

de Guadalajara (z1a)

Rosa ELENA REYES NODHAL!

Resumen

El presente modelo ha sido disefiado para evaluar los costos de la contaminacién
atmosférica en la Zona Industrial de Guadalajara (z1G), es decir, para explicar el pro-
blema desde la teorfa econdmica por medio de una estructura econométrica que per-
mite observar la relacion que existe entre las variables seleccionadas para evaluar los
costos social y privado por las emisiones de particulas contaminantes a la atmosfera
que afectan la salud de los habitantes en esta zona. Asimismo significa para las em-
presas costos mayores por concepto de la adquisicion de aparatos para controlar las
emisiones de particulas en la zona industrial de Guadalajara.

Introduccion

La problematica ambiental puede analizarse mediante el uso de teorias, métodos y
técnicas econdmicas aplicadas a una gama de informacion que va desde la escala local
y nacional hasta la mundial. Este fendmeno se analiza desde la teoria econémica a
partir de que se manifiesta la ideologia “verde” en planos diferentes, como la gestion
econOmica y empresarial, la problematica de empleo y consumo, el bienestar y la sa-
lud de los habitantes, la accion politica y la gestion educativa, e incluso los cambios
estructurales en las economias de algunos paises.

1. Profesora del Departamento de Economia, Centro Universitario de Ciencias Econdmico Administra-
tivas, Universidad de Guadalajara. Correo electrénico: relena@cencar.udg.mx.
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El presente modelo ha sido disefiado para observar la relacion que existe entre las
variables seleccionadas para explicar el problema de la contaminacion atmosférica en
la Zona Industrial de Guadalajara (zIG).

Dicho modelo consta de dos ecuaciones de comportamiento. Con la primera se
obtiene la dependencia que presentan las particulas contaminantes con el costo total
destinado a la adquisicion de aparatos para controlar las emisiones de gases y particu-
las en la atmosfera, detectadas por el monitor Miravalle ubicado en avenida Goberna-
dor Curiel y avenida de la Pintura en la ziG (véase mapa 1). Con la segunda ecuacién
se busca observar de qué manera influyen dichas particulas en la modificacion de las
consultas médicas otorgadas por enfermedades respiratorias y de la vista por la Uni-
dad Médica Familiar nimero 34 del Instituto Mexicano del Seguro Social ubicada en
la confluencia de las avenidas Lopez de Legaspi y Colon.

Los datos de las empresas fueron recabados mediante informacion directa. Para
tal efecto se elabor6 una encuesta? que cubre el 38% del total de empresas registradas
en la Zona Industrial; el registro se obtuvo de la Camara Regional de la Industria de
Trasformacion del estado de Jalisco (Careintra) y de la Asociacion de Usuarios de la
Zona Industrial de Guadalajara, A. C. (véase cuadro 3).

La razon del anterior porcentaje se debe a que se considero a las empresas que
llevasen a cabo mediante un proceso productivo la transformaciéon de materia pri-
ma, y que consecuentemente generaran algin tipo de desecho. Por lo anterior fueron
discriminados los establecimientos dedicados a la distribuciéon y almacenamiento de
mercancias, talleres de reparacion y mantenimiento de equipos y ventas en general.

La informacidén de las mediciones de las particulas por el monitor en el area de
estudio fue proporcionada por la Comision Estatal de Ecologia (Coese) del estado de
Jalisco. El niimero de casos atendidos por enfermedades respiratorias y de la vista es
informacién obtenida del Instituto Mexicano del Seguro Social (1vss) (véanse cuadros
1y?2).

La descripcion de las variables seleccionadas para el modelo econométrico es la
siguiente: el costo total (C) se refiere a la suma de los costos que erogaron las empre-
sas para la adquisicion, instalacion y mantenimiento de aparatos para controlar las
emisiones de particulas a la atmdsfera durante el periodo 1990-2000. La emision de
particulas contaminantes por mg/m?® (E) cuantifica el nimero de particulas suspen-
didas en el aire. La variable Y se refiere a la cantidad de consultas médicas por con-
cepto de enfermedades del aparato respiratorio y de la vista, otorgadas por la Unidad
Médica Familiar arriba mencionada en el area de influencia de la Zona Industrial;
y una variable dicotémica que representa al TLcaN (1) para observar en qué medida

2. Paralaencuesta aplicada en la ziG se tom¢ en cuenta el padrén de empresas registradas en la Camara
Regional de la Industria de Transformacion del Estado de Jalisco (Careintra), asi como el Padrén de
Usuarios de la z1G. Estos padrones en conjunto incluyen 257 empresas ubicadas en la ziG, de las cuales
194 llevan a cabo procesos de transformacion de materias primas. Sin embargo, 83 registros cambia-
ron de giro y ahora pertenecen a bodegas, almacenes y distribuidoras de productos. Por lo anterior, la
encuesta se aplicé a 97 empresas, de las cuales 55 proporcionaron la informacion.
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las disposiciones en la proteccion del ambiente se han reflejado en la disminucion de
emisiones a la atmdsfera a partir de 1994.

Modelo econométrico

El modelo consta de dos relaciones funcionales; la primera es para observar la rela-
cién que existe entre el nimero de particulas (E), el costo total (C) y la variable dico-
témica (L), maés el término de perturbaciones aleatorias, esto es:

E, = f(C,L)+u, (1)

donde:
La variable dependiente o enddgena se identifica como E, las variables independien-
tes 0 exdgenas son C'y L, lo que significa que los cambios en las variables C y L modi-
fican el valor de la variable E en cuanto a la reduccion de emisiones en la atmdsfera
al incrementar la inversion en mecanismos de control y al observar puntualmente las
normas ambientales.

La segunda ecuacion funcional utilizada es para conocer en qué medida las emi-
siones de particulas E'y la variable dicotomica L se relacionan con ¥, dafios en la salud
de los habitantes en la zona de estudio por enfermedades respiratorias:

Yt =f(Et’Lt)+ur (2)

donde:

La variable dependiente o enddgena es Y, y las variables independientes o exdgenas
se identifican con E 'y L, y u es la variable aleatoria; los cambios en E y L modifican
los valores de Y en el sentido del incremento de los casos por enfermedades respirato-
rias al elevarse las emisiones de particulas a la atmosfera y el no observar las normas
ambientales.

Hipdtesis de comportamiento

La hipdtesis de comportamiento para la primera funcidon se expresa de la manera
siguiente: el cambio de E respecto de C tiene relacion inversa.

dE/dC <0

Las hipdtesis de comportamiento para la segunda ecuacion se identifica como la
relacion entre las variables Yy E, que debe ser positiva.

dY/dE > 0
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Estimacion de pardmetros

Para probar las hipdtesis se utilizé el método de regresion lineal multiple para estimar
los parametros de la relacion entre las variables dependientes e independientes de las
ecuaciones de comportamiento (1) y (2) mencionadas anteriormente. Las ecuaciones
de regresion son las siguiente s, si se supone una relacion lineal entre las variables
consideradas:

3) Y =ao+aiEu+arla+u

4) Ei=po+ fiCu+ f2Lo+u:

Supuestos del modelo

El modelo de minimos cuadrados ordinarios (Mco) se fundamenta en las propiedades
estadisticas que a continuacion se exponen:

1. El término de perturbacidn se distribuye normalmente con media cero y varianza
constante ¢?;

u~N (1.0?)
2. Laesperanza del término de perturbacion es igual a cero.
E@w=0

3. Las perturbaciones u,, u,no estan correlacionadas; a este supuesto se le da el
nombre de no autocorrelacion.

Cov (u, u) = Oparai#j

4. Existe homoscedasticidad, o igual dispersion; esto es, la varianza de u, es un na-
mero constante igual a ¢°.

E@u?) = o

5. Las perturbaciones de u y las variables explicativas no estdn correlacionadas.

Cov (u,X)=0
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Si el modelo de regresion lineal cumple con los supuestos antes mencionados,
entonces los estimadores de los pardmetros obtenidos a partir de este método son
Optimos, es decir, son insesgados, consistentes y eficientes.

Derivacion de los estimadores minimos cuadrdticos
Dada la funcidn de regresion de tres variables

1. Y=f(EL)y

La ecuacion de comportamiento:

2. ?, =qa, +a1EU —aszj +u,; donde:

3. Y, =Y+u, despejando uide (3)

4. u, =Y — f;j sustituyendo ¥ ;en(4)

5. u; =Y, —ay—a,E; —ayL,; uj = residuos

Los residuos son la diferencia entre los valores observados y los valores estimados
de Y. Para minimizar la diferencia entre los residuos se eleva al cuadrado la sumatoria
de los residuos, quedando la expresion como sigue:

6. zujz. =z(YJ.—1?J.)2 =X (Yj—dg-a E i —d,Ly)

Esta ecuacion significa que la suma de los residuos al cuadrado es una funcién de
Oy, 0y, 0Ly .

Los parametros se obtienen derivando Xu? con respecto de 0,,0,,0, , ¢ igualando a
cero.
Entonces, derivando parcialmente (6) para 4 se tiene:

7. 5(2”2)/50?0 =2X(Y; —ay—aE; —a,L,) =0
8. 5(2”2)/56‘1 =25(Y; —a, —qE; —a,Ly, )Elj =0
9. 5(2”2)/5072 = _ZZ(YJ‘ -a, _dlElj _&szj)LZj =0

Las ecuaciones anteriores dan origen a un sistema de ecuaciones simultaneas llama-
das ecuaciones normales
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_ A 5 2.
11. ZElej—aOZEl.+a YE“j+a ZE 'L2j
12. 2L ]Y —aOZL +a12E1] 2 +a22LJ

Resolviendo el sistema se obtienen los valores para 4,,4,,4,, en forma de desvia-
ciones se tiene:

(e, ¥)sL,)-(EL,v)sE,tL,)

13. i

e (ZEZXZLZ) (zEsz)Z
14, . ZLZY)(ZEI) ZE Y)(ZE LZ)
G =
(ZEIXZLZ) ZEILZ
15. &0=17_a11§1-&222

Estos estimadores se caracterizan por ser expresados en términos de cantidades ob-
servables. Ademads, de acuerdo con la muestra cada estimador proporciona un solo
valor del parametro poblacional.

Método de mco en forma matricial para estimar los pardmetros

El procedimiento matricial para obtener los parametros se basa en el modelo descrito
anteriormente. Entonces, sea la ecuacion muestral igual a:

A

L Yi=a,+aE,; —a,L,, +u,

Donde:

E=X,
L=X

El modelo matricial en forma condensada queda como sigue:

2. Y=aX+u
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Las matrices se estructuran de la siguiente manera:
3. Y=X a +u

Y LX) Xy Xy a, U
Y, _ X, X5 Xy, | @, N U,

Y, LX Xy Xy | Uy
(Nx1) (Nxk) (kx1) (Nx1)

En este sistema de matrices, Y es el vector columna de los valores observados de
la variable dependiente, X es la matriz de valores de las variables independientes, a
es un vector columna de k elementos que representan a los estimadores de los para-
metros de la ecuacion de regresion y los residuos forman otro vector de N filas y una
columna.

Despejando () de (3) se tiene que:

4. u=y-aX

Los estimadores Mmco se obtienen al minimizar los residuos del modelo, es decir, al ele-
var el término de error al cuadrado y se representan como la sumatoria de los residuos
al cuadrado de la siguiente manera:

5. Zﬁizzz(Yi_aO_alei_a2X2i_'”_aiin)2

En algebra matricial la expresion anterior significa multiplicar la transpuesta de (")
por (u), esto es:

u
u
~y ~ ~ - ~ 2 ~2 | 2 ~2
6 u'u:(ul,uZ---u ) :(u1 +u, +---+un)

n

<)

n

Desarrollando la expresion anterior en forma matricial se obtiene:
7. i=(p-ax)(y-ax)=yy-24&a'X'y-a'X'Xa
Simplificando la ecuacion por medio de las propiedades del dlgebra matricial:

8. (X'X)d=X"y
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Despejando ( a ) de la educacién anterior:

9.

& = (XvX)*l va donde:

G = vector de parametro

(Xin)fl — matriz inversa de X

X'y) _e©s el producto cruzado de (X) por (y)

En forma condensada

10. a=(X'Xx)"'Xx'y

(kx1) (kxk) (kxn) (nx1) Matrices de orden

En el presente modelo el sistema de matrices es el siguiente:

4 [P P 1 LX) X I----- | ERRPEE 1 N

0 1X, X ' yZ
a=|a, (X'X)ilz X\ Xy X, o] (X J’)z X X Xy o :

&2 Xy Xy X, X, X, Xy Xy Xy, ¥

Variables exogenas cualitativas’

Las variables ficticias en los modelos de regresion son una herramienta util para
evaluar la influencia que ejercen las variables que por su caracteristica cualitativa no
pueden medirse numéricamente, pero que por su importancia dentro del fendmeno
analizado es de gran interés observar su influencia en el comportamiento de una va-
riable enddgena.

Estas variables reflejan atributos o decisiones individuales, se representan por

dos valores (0 6 1), de ahi que también se pueden nombrar como variables artificiales,
binarias o dummy, se emplean para representar informacion de caracter cualitativo,
como puede ser:

ser hombre o mujer;

periodo de guerra o época de paz;
estar o no estar casado;
comunidad urbana o rural;

Fuente electrénica: http//www.eco,ve3m.es/vEcol/Notas/Tema.%?20.%?20Variables%20Ficticias.pdf.
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e que una empresa pertenezca al sector manufacturero o al sector servicios;
e que una empresa tenga un determinado tamafo, etcétera.

En cualquiera de estos casos se podrian implementar regresiones separadas para cada
categoria y ver si los coeficientes son distintos.

Alternativamente, se puede realizar una sola estimacion con todas las observa-
ciones y medir el efecto del factor cualitativo, que se recoge a través de las variables
ficticias.

El uso de dichas variables tiene la ventaja, frente a la estimacion por submuestras,
de que permite contrastar facilmente si el efecto del factor cualitativo es relevante.

Las variables ficticias se emplean en los modelos de regresion cuando se necesita
evaluar el efecto de alguna(s) de las variables independientes (Xs) sobre la variable
dependiente (Y), y si esta tltima varia de acuerdo con alguna caracteristica de la po-
blacién, como puede ser la religion, tamafio de la localidad, identificacion por raza o
Sexo, entre otras.

Las variables ficticias toman valor 1 en una categoria y valor 0 en el resto

Por ejemplo:

~
1 si es periodo de guerra
Guerra = 0 si es periodo de paz
.
~
1 si es periodo de paz
Paz = <
0 sies periodo de guerra
-

La teoria sefiala dos efectos que pueden observarse con la ayuda de las variables ar-
tificiales:

e Efecto aditivo (diferencias en el término constante).
e Efecto interaccion (diferencias en las pendientes).

Efecto aditivo

En el efecto aditivo se utilizan las variables ficticias para modelizar cambios en el
término constante del modelo.

donde Y=ao+aiEu+a2L2+u
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Y, = Nuamero consultas por enfermedades respiratorias,

E,, = Emisiones
1 con el TLcaN
L, = TLCAN =
0 sin el TLCAN

entonces:

E(Yi!/E\; Ly, ) =ao+aiEu+ a2l

Por lo tanto:

E(Y./E,;,TLCAN) = E(Y, / E,;,L,, =1) = (a0 +a,) + a1 Eui

E(Y./E,,,sin TLCAN) = E(Y, | E,;,L,, =0) = (a0 + a1 E1))

Asiesque: o= E(Y:/ E,p,TLCAN) - E(Y:/E,,,sin TLCAN)

17>

a, es la diferencia, en promedio, entre las emisiones con TLCAN y las emisiones sin
TLCAN en el periodo de estudio.

Verificacion estadistica

Una vez obtenidos los pardmetros minimocuadraticos se procede a medir su confiabi-
lidad o precision. Estadisticamente hablando, dicha precision se observa mediante el
error estandar, que es igual a la varianza de la distribucion muestral entre el tamano
de la muestra. Entonces, para probar la significancia de los estimadores se obtienen
sus varianzas.

donde: k es el nimero de parametro estimados.
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La matriz de varianza-covarianza de ( & ) se obtiene a partir de:
2. var—cov(d) =0’ (X'X)"

Las varianzas para (@, ) con datos originales son calculadas con las ecuaciones
siguientes:

. 2 2 2
1. Var dy = oy (Z Lz/Z E, ZLg —(Z E1L2)2) varianza ¢,

2. var 022 = 03 (Z EIZ/Z EIZZ Li - (Z E,L, )2) varianza @,

Los estimadores insesgados de las varianzas muestrales para 4,y &, son las si-
guientes:

3. Szo?l:Zuf/n—k(ZElz/ZEfZLi—(ZEILZ)Z)
4. S2&2=Zuf/n—k (Z Ef/z EEY L] -(2 E1L2)2)

Coeficiente de determinacion miiltiple

Para constatar la bondad de ajuste de la linea de regresion ajustada al conjunto de
datos, se procede a calcular el coeficiente de determinacién (R?); su valor mide la pro-
porcidn de la variacion total en Y explicada por la linea de regresion; este valor debe
ser no negativo con limites entre (0, 1) es decir, 0 < R*< 1. Cuando el coeficiente
de determinacion es igual a uno existe ajuste perfecto, es decir, la recta de regresion
explica el 100% de las variaciones en Y; en caso contrario, cuando es menor a unoy
cercano a cero (0 < R?< 1) la interaccion de las variables Xs con la variable depen-
diente Y disminuye; o bien, cuando es cero se considera que no existe ajuste perfecto
de la recta de regresién muestral a los datos.

Cdlculo del coeficiente de determinacion

“Error total” = “Error explicado” = “Error residual”
1. Z(Yj—Y)z = z(Yj —Y)z = z(Yj—Yj)z
Entonces:

2_ o 2 P 2 2 - 4 1
5 R —Zyj /Zyj—l—Zui/Zyj = aijEl+a22ylj/zy12



[Kele} EXPRESION ECoNOMICA

Debido a que el nimero de variables independientes se incrementen en el modelo, se
ue el
calcula el R~ ajustado, esto es:

Su’
2y,

3. R*=1-

O bien

4. R?-1- (1 _R2 ) (n — 1) con (n-1) y (n-K) grados de libertad.
k

En forma matricial R? puede obtenerse a partir de la siguiente ecuacion:

5 Rz:d')('y_”y2
' y'y—ny’

Prueba de significacion global

La relacion entre la varianza explicada y la no explicada proporciona la prueba F
que mide el grade e significacion global de la regresion, con (k-1) y (n-k) grados de
libertad, es decir:

Lo F=3p? lk-1)/xé? Kn—k)

2. En forma matricial:

= ('(kg'l;(') con (k-1) y (n-K) grados de libertad
Oy-axy

(n—k)
Coeficientes de correlacion parcial

Para observar el grado de asociacion o el grado de influencia entre la variable de-
pendiente y las variables independientes se calcula el coeficiente de correlacion. El
coeficiente toma valores entre (-1 y 1) es decir (-1 < r < 1) y conserva el signo del
pardmetro estimado.

1. }’:ny/\/Z?\/g
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Entonces los coeficientes para el modelo se definen de la siguiente manera:

2. ryp =y p =Ty g L)/\/l—r2 E,L\/l—r 2 Y,L

— 2 2
30, = —r e ) 1= 1=y

Prueba de hipotesis

Cabe hacer notar que los estadisticos anteriores se refieren a la estimacion puntual de
los parametros; en este apartado se hace referencia a la estimacion intervalo.

Para observar qué tan confiables son los estimadores, es decir £(2)) = a1, se utiliza
la distribucion ¢ de Student con un nivel de significacién (1-1.), esto:

1. t, :(dl —al)/aa] para o,

2. Lo, = (0(2 & )/O-az para o,
Andlisis de autocorrelacion

Una de las pruebas mas utilizadas para detectar la autocorrelacion en los modelos
econométricos es el estadistico Durbin Watson (Dw), con limites (4 = d = 0). Cual-
quier valor estimado de Dw debe caer dentro de esos limites. Trata de probar que el
término de perturbacion correspondiente a una observacion muestral no esta relacio-
nado con los residuos de otro valor observado de la misma muestra.

El estadistico permite probar la hipdtesis de no autocorrelacion positiva o negati-
va de primer orden. La prueba se realiza de la siguiente manera:

Hy:p=0 No autocorrelacion serial
H p#0 Autocorrelacion

El valor del estadistico se obtiene con la siguiente expresion matematica:

n

D ,glz(u’ U, )2
1. W= ——

El rango de valores para la prueba de autocorrelacion son los siguientes:
2. Dw = 4 Autocorrelacion negativa

Dw = 2 No autocorrelacion
4. Dw = 0 Autocorrelacion positiva

W
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Rechazar Ho Zona de No rechazar la Zona de Rechazar Ho
Autocorrelacion indecision Ho nula indecision Autocorrelacion
positiva negativa
o Dwi Dls 2 41Dwi 4TDws 41

De lo anterior se observa que el rango de valores que puede tomar el estadistico
Dw esté entre (0-4), se puede considerar entonces que los valores extremos cero o
cuatro indican autocorrelacidn positiva o negativa y que el valor de Dw = 2 indica
ausencia de autocorrelacion. Entonces, se acepta la hipdtesis nula (H: p = 0) no
autocorrelacion, que significa que el modelo de regresion no presenta el problema de

la autocorrelacion.

Resultados del modelo econométrico

El costo social

Cuadro 1
z1G: variables que intervienen en el modelo econométrico para estimar el costo social
Y=f(E L)
Anos Consultas médicas Emisiones (ug/m?) TLC
) E) @L)
1993 56,813 102 0
1994 51,675 86 1
1995 57,885 71 1
1996 64,097 86 1
1997 70,400 79 1
1998 63,524 89 1
1999 67,682 83 1
2000 69,857 86 1

Fuente: Departamento de Economia (cisg), UdeG, 2002.

Ecuacion (1)

Y=o +o'EV—o?L, + u.
i 0 2j J

Y = 22908.7 + 326.8E + 15751.5L

(1.01)
(324.47)

(2.91)
(5416.57)
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Prueba de significacion para la ecuacion y los pardmetros estimados

2

Regresores Coeficientes  Estadisticot Desviacion tipica n r R> R DW F
Oy 22908.7 0.79 28940.83 0.44 082 0.67 052 262 4.22
o,_ Emisiones  326.8 1.01 324.47
a,_ L 15751.5 291 5416.57
R>=0.679 R?=10.52
t ., =101 paraq, ta, =291 paraa,
c,, = 324.47 c,, = 5416.57
F=422 Dw = 2.62
El costo privado
Cuadro 2
z1G: variables que intervienen en el modelo econométrico
para estimar el costo privado
E=f(C,L)
Afios Emisiones Costos TLC
(mg/m’) (miles $)
1993 102 126.281 0
1994 86 216.750 1
1995 71 289.250 1
1996 86 344.800 1
1997 79 548.500 1
1998 89 272.450 1
1999 83 361.255 1
2000 86 331.730 1

Fuente: Departamento de Economia (cisg), UdeG, 2002.
Ecuacion (2)
Ei = Bo _Blcli _BZLZi + u,

E = 101.3 — 0.000019C — 1.8L
(-0.74)  (-1.34)
(0.000025) (8.84)
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Prueba de significacion para la ecuacion y los pardmetros estimados

Coeficientes  Estadisticot Desviacion tipica M r R R DW F

B, 101.3 13.8 7.30 0.014 0.728 0.531 0.47 240 2.83
B,= Costos -0.000019  -0.74 0.000025
B,=TLC -11.8 -1.34 8.84

R?=0.531 R =047

1, =-074 parap, t,=-134 para [3,

oy = 8.84 G B, = 0.00025

F=283 Dw = 2.40

Interpretacion de resultados del modelo econométrico

Conforme a los resultados del estudio econométrico efectuado para analizar la mag-
nitud de los costos sociales (dafios a la salud) y los costos privados (inversiones en
mecanismos para controlar la emision de particulas), y de acuerdo con los estadisticos
obtenidos para comprobar la validez de los pardmetros del modelo, como son los
coeficientes de correlacion (r) y determinacion (R?), asi como el estadistico Durbin
Watson (Dw), es posible hacer algunas interpretaciones en relacion con los valores de
los coeficientes de regresion.

Funcion de costo social

En péginas anteriores se menciond que los costos sociales se refieren a las pérdidas
—ya sean directas o indirectas— que la comunidad recibe como resultado de la defi-
ciente regulacion de la actividad industrial —hablando en términos ambientales—y a
la concentracién de actividades econdmicas en algunas zonas de la ciudad. En efecto,
estos costos son el resultado negativo y dafios que originan las emisiones industriales,
de los cuales los empresarios no se consideran responsables, puesto que su objetivo
primordial es minimizar sus costos privados persiguiendo el mayor margen de bene-
ficios posible. Puede mencionarse, en este caso, que una de las formas hasta cierto
punto comodas para no elevar sus costos de produccion es no adquirir la tecnologia
adecuada y necesaria para controlar y, en algunos casos, abatir los desechos a la at-
mosfera, contribuyendo con esta decision al deterioro del medio ambiente y por ende
a las pérdidas sociales.

Bajo esta perspectiva los efectos de la contaminacion en el drea de influencia de
la z1G se manifiestan graves como resultado de los altos niveles de concentracion de
particulas contaminantes en el aire ahi registradas (véase mapa 2).

A este respecto, la ecuacion de regresion para evaluar la relacion entre la variable
dependiente y las variables independientes que son, respectivamente, el nimero de
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casos atendidos por el Seguro Social por afecciones respiratorias y las emisiones de
particulas contaminantes, y el TLCAN, arrojo el siguiente resultado:

17} =22908.7 + 326.8E; + 15751.5L; .
(1.01) (2.91)

El coeficiente de las emisiones observa una relacion directa con el nimero de con-
sultas. Esta situacion concuerda con la hipdtesis tedrica establecida para el caso pre-
sente. Asi, se infiere que a medida que la concentracion de particulas en la zIG sea
mas alta, los casos por enfermedades respiratorias se modificaran de manera positiva.
Concretamente, si las emisiones aumentan su concentracion en un mg/m?, el nimero
de personas afectadas se elevard en 326.8 en el rea de influencia. Lo indicativo del re-
sultado obtenido es por demds alarmante, puesto que si se supone una contaminacion
en el rango de 100mg/m?, el nimero de enfermos se incrementara en 32,680 casos.

Asimismo, la variable dicotdmica TLCAN (L) representa en promedio, de acuerdo
con el coeficiente obtenido, 15,751.5 casos adicionales de enfermedades respiratorias,
tedricamente el efecto aditivo en el término constante (o, + a.,), el cual representa
la diferencia en promedio del nimero de casos por enfermedades respiratorias, en
cuya situacion estos casos se elevan a 38,660.2 casos después del Tratado de Libre
Comercio, lo que significa que las normas ambientales internacionales en aspectos
industriales y comerciales no se han cumplido o se cumplen a medias.

Por otro lado es necesario mencionar que, si bien la emision de particulas y el
TLCAN no son las tnicas variables que pueden influir en la generacion de costos socia-
les, son de las mas importantes, afirmacion que se apoya en el resultado del coeficien-
te de correlacion —importancia relativa— mayor a 80%. Asimismo, el coeficiente de
determinacion 0.678 de la bondad de ajuste demuestra que los resultados son estadis-
ticamente confiables.

En resumen, se puede decir que efectivamente las emisiones de particulas conta-
minantes, ya sean como resultado de la actividad industrial o por las fuentes méviles
y los cambios atmosféricos, afectan y causan dafio a la comunidad, y que los indivi-
duos, aunque conscientes de sus pérdidas, no pueden efectuar acciones en contra de
los agentes responsables de sus dafios sin la intervencion decidida de las autoridades
competentes. Lo mds importante es que los costos sociales, definidos por enfermeda-
des del aparato respiratorio y de la vista, pueden minimizase si los empresarios acatan
cabalmente las normas ambientales y el gobierno del estado las hace cumplir para
controlar la contaminacion del ambiente.

Funcion de costo privado
Se entiende por costos privados todos los gastos que realizan las empresas para llevar

a cabo su actividad productiva. Sin embargo, en este trabajo el anélisis hace referencia
a uno de esos gastos, que es el costo directo para el control de la contaminacion.
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De esta manera se tomo en cuenta, para llevar a cabo los objetivos de esta inves-
tigacion, el gasto relacionado con la adquisicion, la instalacién y el mantenimiento de
los mecanismos de control efectuado por las empresas productoras ubicadas en la z1G.
Ademés se incluye, como en el caso del costo social, la variable ficticia TLcAN (L).

La utilizacion de esta variable es para observar el efecto que han tenido las nor-
mas ambientales pactadas en los acuerdos internacionales como el TLcaN en el control
de la contaminacion ambiental en la zona de estudio. Por ello, se espera que el cum-
plimiento satisfactorio de las normas ambientales sea un factor relevante en el control
de las emisiones.

El resultado del modelo econométrico confirma la hip6tesis arriba mencionada,
esto es:

Ei=101.3-0.000019C; —11.8L : .
(-074)  (-1.34)

El signo del primer coeficiente de la variable explicativa muestra el comportamiento
negativo que tiene la contaminacion ante cambios en el costo privado.

Concretamente, si los empresarios deciden invertir 10,000 pesos adicionales en
mecanismos para controlar la contaminacidn, las emisiones se reducirdn en 0.19 mg/
m? (5.263 partes de una micra) como respuesta al incremento en la inversion. Enton-
ces, se puede decir al respecto que el costo por cada mg/m? reducido serd de 52,632
pesos de inversion adicional. En términos agregados el costo privado de estas em-
presas deberia aumentar en 2°631,578.90 pesos para que la contaminacion se vea dis-
minuida en 50 mg/m?, lo que significaria lograr emisiones promedio de 36 mg /m?, es
decir, un nivel bueno de acuerdo con Imexca, en lugar del promedio observado en el
ultimo afo de estudio de 86 mg/m?®. Cabe mencionar que en los meses de diciembre a
febrero las emisiones rebasan las 100 mg/m?.

En cuanto al efecto diferenciado sobre el término independiente de la ecuacion
del costo social (B, + B,) = (101.3 - 11.8) = 89.5, significa que en promedio dicho tra-
tado ha influido para que las emisiones diminuyan en 11.8 mg /m?, pero sin embargo
siguen manteniendo promedios elevados de 89.5 mg /m>.

Por otra parte, la ecuacion de regresion refleja una situacion muy importante para
la presente investigacion, en el sentido de que si los empresarios deciden no invertir
para disminuir las emisiones de particulas, éstas tendran un valor de 101.3 mg/m?,
cantidad que trasforma el ambiente en no satisfactorio segtn el indice mexicano de la
calidad del aire.

De acuerdo con los resultados anteriores, para el analisis es importante manifes-
tar que, aunque son tedricamente consistentes, parecen no reflejar lo que se observa
en la realidad, porque nada mas alejado de la verdad si creemos que con 2°631,578.90
pesos adicionales de inversion vamos a obtener un medio ambiente sano, esto al redu-
cir la contaminacion en 50 mg/m?, y menos aun por la falta de energia y decision de las
autoridades para hacer cumplir la normatividad ambiental. Ademads, los valores obte-
nidos en el modelo se acercan muy poco a la realidad del problema, debido a la escasa
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informacion proporcionada por los empresarios para evaluar los costos privados, ya
que solo 16.36% de las empresas que contestaron el cuestionario declararon tener
mecanismos para controlar la contaminacion, y de éstas 33.33% estan en operacion.
Notese que en la ziG existen aproximadamente 194 empresas productoras registradas
(véanse cuadros 4y 5). En este sentido, si las nueve empresas que manifestaron costos
por este concepto invirtieron 331,730 pesos en el afio 2000, a razén de 36,859 pesos
en promedio, grosso modo podria decirse que el conjunto de empresas ubicadas en la
z1G aproximadamente debieron gastar 7°150,646 pesos, de acuerdo con la informacion
de la encuesta.

Por otra parte, el gasto adicional en promedio de las nueve empresas al dividir
52,632 pesos, arroja un costo promedio apenas de 5,848 pesos por cada mg/m°®. En-
tonces, las 194 empresas deberian gastar 1’134,512 pesos adicionales para mejorar el
medio ambiente en una mg/m?en la zona de estudio, ya que las empresas que mani-
festaron emitir desechos tendrian que gastar, como se menciono arriba, 52,632 pesos
para mejorar el ambiente en una micra. Este razonamiento supone condiciones cons-
tantes al afio 2000. Ademas, las pruebas de significacion para constatar la validez de
los parametros demuestran la existencia de la relacidn entre las emisiones y el costo
privado, sin que esta ultima sea la tnica variable explicativa del problema.

De cualquier forma, el resultado obtenido permite hacer algunas comparaciones.
La inversion estimada para controlar la contaminacion en la zi6 y reducirla en 50 mg/
m? representa el monto invertido por instituciones privadas para rehabilitar el pértico
de ingreso a la estacion Mezquitan del tren eléctrico en Guadalajara $2°625,397.11 pe-
sos) para el afo 2001.* O bien, la inversién que represento para algunos particulares la
rehabilitacion y construccion de jardineras ubicadas en el ingreso de la estacion Was-
hington (2°626,022.02 pesos) del tren ligero urbano de Guadalajara, en el mismo ano
(véase cuadro 6). Cabe mencionar que los particulares estan dispuestos a gastar 2’626
022.02 pesos para embellecer las jardineras del pdrtico de la estacion Washington del
tren ligero ubicado a cierta proximidad fisica de la ziG, y los empresarios ubicados en
esta misma zona no estan dispuestos a invertir una cantidad similar anual para limpiar
el medio ambiente.

Estas comparaciones se hacen con el objeto de manifestar lo que le costaria al
gobierno del estado implementar alguna medida para contribuir al saneamiento del
ambiente en el drea de estudio, no obstante que las empresas privadas ubicadas en
la z1G son las responsables de los dafios. Por ello, es necesaria una participacion méas
enérgica del gobierno estatal antes que la inversion del sector publico, para frenar la
contaminacion del ambiente, sea mas onerosa.

Los resultados anteriores son de gran interés, ya que vienen a corroborar la in-
suficiente inversion para controlar la contaminacion atmosférica y, por ende, abatir
los costos sociales; ademas, dejan al descubierto el poco interés de gran parte de los
empresarios por evitar la generacion de residuos nocivos para el medio ambiente y la

4. Secretaria General de Gobierno de Jalisco (2001) Sexto Informe de Gobierno.
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poblacidn, al no invertir en mecanismos de control o utilizar métodos de produccion
con tecnologias modernas para el tratamiento de materias primas, ello con el propdsi-
to de combatir la contaminacion del ambiente por causa de los desechos industriales.

Por otra parte, los gobiernos, en cualquier &mbito, deben atender decididamente
en la formacion de politicas que incluyan los puntos importantes para la observancia
del control de emisiones contaminantes, politicas encaminadas a la conservacion y
reproduccidn de los recursos naturales y a la preservacion del medio ambiente; deben
procurar que se asignen los espacios adecuados para delimitar los usos del suelo y,
sobre todo, impartir una eficiente educacion ambiental. Y por supuesto, los actores
directos de la organizacion y produccidn de bienes, y por tanto de los desechos, deben
observar y acatar las leyes y normas dictadas por los gobiernos y sus organismos de
apoyo para la preservacion y conservacion de los recursos naturales, asi como la salud
de los habitantes.
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Anexos

Mapas

Mapa 1
Red de monitoreo en la zmG
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Fuente: Comision Estatal de Ecologia, Gobierno del Estado de Jalisco, 2001.
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Mapa 2
z1G: colonias en el area de influencia de la Red de Monitoreo Miravalle
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Fuente: Centro de Informaciéon Geografica, Division de Economia y Sociedad, cucea, UdeG,
2000.

Z0MADE INDETRIAS

Cuadros estadisticos

Cuadro 1
Consultas médicas atendidas por enfermedades respiratorias en el imss 1990-2000
Ario Niimero de consultas atendidas umr niim. 34
1990 49,175
1991 67,736
1992 70,718
1993 56,813
1994 51,675
1995 57,885
1996 64,097
1997 70,400
1998 63,524
1999 67,682
2000 69,857
A% 42.06

* A% 1990-2000 = (Pf - Pi)/Pi

Fuente: mvss, Jefatura de Servicios de Medicina Preventiva, 2000.
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Cuadro 2
z1G: promedio de emisiones de particulas registradas por ug/m?* (1993-2000)
Afios Emisiones (mg/m’)
1993 102
1994 86
1995 71
1996 86
1997 79
1998 89
1999 83
2000 86

Fuente: Comision Estatal de Ecologia, Gobierno del Estado de Jalisco, 2000.

Cuadro 3
71G: costos de adquisicion e instalacion y costo total del equipo 1990-2000
(Miles de pesos de 1995)

Ario Costo fijo total Costo variable Costo total
Costo de adquisicion ~ Costo de instalacion — Costo promedio de (1)+(2)+(3)

mantenimiento

1990 4919 1.197 600 6.716
1991 12.103 3.182 3.018 18.303
1992 29.773 8.469 11.066 49.308
1993 73.243 40.540 12.498 126.281
1994 180.750 60.000 21.000 216.750
1995 150.000 43.000 96.250 289.250
1996 228.500 70.000 46.300 344.800
1997 350.000 49.500 149.000 548.500
1998 155.750 40.150 76.550 272.450
1999 205.000 60.755 95.500 361.255
2000 175.630 77.800 78.300 331.730

Fuente: investigacion directa; UdeG, Centro de Investigaciones Sociales y Econdmicas,
Departamento de Economia, 2000.
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Cuadro 4
71G: operatividad de los equipos y disposicion para actualizarlo (2000)

Respuesta  Numero de empresas ~ Empresas con Equipo en operacion  Disposicion para actualizar

que generan algiin  equipo de control abs. % el equipo de control
tipo de desecho de desecho abs. %
Si 6 67.00 5 56.00
No 3 33.00 4 44.00
Total 30 9 9 100.00 9 100.00

Fuente: investigacion directa; UdeG, cISE, cucea, Departamento de Economia, 2000.

Cuadro 5
z1G: conocimiento de las disposiciones oficiales para preservar el medio ambiente y
nimero de empresas sancionadas por no cumplir con las leyes ambientales (2000)

Respuesta Niimero de Empresas ~ Conocimiento de Empresas Decision para
empresas que sin control las disposiciones  sancionadas por no adquirir un
generan algiin tipo  de desecho  oficiales para el ~ cumplir las normas aparato de control
de desecho control de desechos ambientales
abs. % abs. % abs. %
Si 17 80.90 2 9.50 7 33.00
No 4 19.10 19 90.50 14 67.00
Total 30 21 21 100.00 21 100.00 21 100.00

Fuente: investigacion directa; UdeG, ciSg, cUCEA, Departamento de Economia, 2000.
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Cuadro 6
Inversion en rehabilitacion y construccidn de jardineras de las estaciones
del tren eléctrico en el afo 2000 (Pesos corrientes)
Obra Federal Estatal ~ Municipal Otros Total
Washington-Mexicaltzingo-Juarez- 0  588,634.41 0 0 588,634.41
Avila Camacho
Mezquitan-Refugio-Division del Norte 538,060.42 0 0 538,060.42
Portico de ingreso de la Estacion 0 0 2913,620.34  2'913,620.34
Refugio
Portico de ingreso de la Estacion 0 0 0 2650,499.25 2°650,499.25
Mexicaltzingo
Pértico de ingreso de la Estacion 0 0 0 262539711 2°625,397.11
Mezquitan
Pértico de ingreso de la Estacion 0 0 0 471,990.61 471,990.61
Juarez
Portico de ingreso de la Estacion Avila 0 0 0 3°081,360.60  3°081,360.60
Camacho
Portico de ingreso de la Estacion 0 148,523.93 0 437242245  4°520,946.93
Division del Norte
Pértico de ingreso de la Estacion 0 0 0 2626,022.02  2°626,022.02
Washington
Instalacion de placas Linea I 0 1°677,854.44 0 272,229.24  1°950,083.44
Total 0 1°677,854.44 0 19°013,541.62 20°691,396.06
Porcentaje 0 8.11 0 91.89 100.00

Fuente: Secretaria General de Gobierno de Jalisco (2001) Sexto Informe de Gobierno.



Nanotecnologia y las nuevas
formas de valorizacion del capital

Oscar Davip Rojas Siival®

Resumen

Este trabajo es una revision acerca de las nuevas formas de valorizacidn capitalista
que involucran el aspecto epistémico, tecnoldgico y alimentario mediante la incursion
de la nanotecnologia como forma de control trasnacional sobre cultivos como el maiz.
El llamado “capitalismo verde” y el aumento de los biocombustibles como opcion
energética son parte de un proceso que corren en el mismo sentido: la acumulacion
capitalista.

Introduccion

Con el objetivo de perfeccionar los medios por los cuales el sistema capitalista subsu-
me practicamente cualquier forma social-natural de reproduccion de medios de vida,
el capitalismo construye una subesfera ideologico-instrumental para la justificacion
y la construccion de politicas publicas acordes con las necesidades de acumulacion
incesante de capital. Europa Occidental, vieja periferia del sistema tributario del Me-
diterrdneo, encuentra en el descubrimiento de América la posibilidad de crecimiento
a tal grado de modificar las polaridades hegemonicas e instituir asi un nuevo sistema
de produccién con una nueva ldgica y una nueva periferia: América Latina bajo la
explotacion constante para la acumulacion de capital por parte de Europa Occidental.
Bajo este esquema es que se construye el primer sistema ideoldgico basado en el mito
de la modernidad. Este mito separa el mundo en dos: el moderno y el no-moderno,
o bien, lo que es lo mismo, el desarrollado y el no desarrollado. Dentro del sistema
capitalista el sentido del desarrollo tiene que ver con una valorizacion unilateral: se es
moderno si se reproducen las formas de produccion y de consumo de los paises ricos,
se es moderno si se es en la forma europea de concebir y vivir el mundo; cualquier
cosa distinta es no-moderno. La concepcion convencional de desarrollo econdmico
tiene de esta manera como trasfondo la aceptacion del statu quo capitalista. En suma,
el desarrollo econdmico dentro del sistema capitalista significa, en tltima instancia, la

1. Licenciado en Economia. Correo electdnico: osdav_rojas@yahoo.com.mx.
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generacion de las condiciones Optimas para la reproduccion de la logica del sistema
capitalista.

Abhora bien, es necesario sefialar que el discurso técnico que siempre ha acom-
panado a las formas de valorizacidn capitalista descansa hoy en la nanotecnologia,
circunstancia que nos obliga a reflexionar en torno al sentido que guarda esta esfera
productual dentro del sistema capitalista. La produccion agricola ha representado,
desde las sociedades primitivas, la actividad primaria de construccidn, no sélo de los
medios de vida elementales para la sobre vivencia sino también el simbolismo y la cul-
tura que acompafian en todo momento a la praxis humana. El maiz en América cons-
tituyd, por ejemplo, toda una cosmovision distinta de la del trigo en Europa. El trigo,
en su calidad de monocultivo, ofrecia una cosmovision monouniformadora, mientras
que el maiz, como cultivo de temporal, permitia la construccion de una cosmovision
colectiva y diversificada en tanto habia que procurar otras formas de alimentacion
ademads de las numerosas formas de preparacion que del maiz se obtienen. No es ca-
sual, pues, que el monoteismo tuviese su origen en la sociedad Europea, mientras que
en América el politeismo aseguraba la marcha simbdlica de una sociedad que jamas
puso en peligro la base natural ni la colectividad de la produccion. Sin embargo, el
sentido de la actividad primaria, la agricultura, se ha transformado constantemente
segin los niveles de desarrollo capitalista que la historia humana ha atestiguado. Al
dia de hoy, después que el sistema capitalista comenzé a agotar el petrdleo como
fuente de energia més importante, la l6gica de acumulacion incesante ha llevado a
buscar nuevas formas de energia que permitan y aseguren la perseverancia del sistema
capitalista como forma de relacidn social inamovible y eterna.

Es por esta circunstancia que, ante las nuevas propuestas del llamado “capita-
lismo verde”, podemos advertir una posible mutacion del sistema capitalista hacia el
aprovechamiento de recursos energéticos basados no en la mineria de los siglos del
xvI al x1x, ni del petréleo en el siglo xx, sino en energéticos agricolas. Estamos, pues,
ante una inminente transformacion de las formas de valorizacion del capitalismo, asi
como de un nuevo significado del desarrollo agricola dentro del sistema capitalista.
En este breve trabajo sefialaremos algunos elementos importantes que considero ne-
cesarios para la discusion y el andlisis de las nuevas formas econdmicas y sociales que
la nueva mutacion energética puede traer consigo.

La tecnologia nanoscépica

Un error que se comete con regularidad es pensar que la ciencia y la tecnologia actiian
sobre la realidad social por racionalidad y necesidad discursiva propia, es decir, que
el estado tecnoldgico que guarda una estructura social es definido en tanto los avan-
ces o descubrimientos de la ciencia y la tecnologia. Es comtn escuchar, por ejemplo,
posiciones que acucian al alto grado de desarrollo tecnoldgico logrado dentro del
capitalismo como prueba irrefutable de la superioridad y pertinencia de este sistema.
Sin embargo, y en contraposicidn con este tipo de posturas, es necesario precisar que
tanto la ciencia como la tecnologia, cuando no se desarrollan bajo un sentido critico,
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guardan en si una valorizacidn previa de acuerdo con la necesidad concreta del siste-
ma vigente para reproducirse. Enrique Dussel sefiala al respecto:

Es un error pensar que la ciencia pura, a partir de sus propias exigencias y por no se cuél
principio de generosa expansion, aplica ella misma alguna de sus conclusiones, aparecien-
do la tecnologia como su concreta creacion. Muy por el contrario, es el discurso técnico ar-
tesanal o tecnoldgico el que ante una dificultad, limitacion, ambigiiedad, falta de precision,
echa mano, por razones técnicas, de conclusiones o teorias cientificas (Dussel, 2001: 191).

En realidad lo que sucede en el sistema capitalista es que las necesidades concretas
de dicho sistema usan a la ciencia y la tecnologia de acuerdo con sus necesidades y
proyectos muy particulares. Asi, la nanotecnologia busca romper con una limitacion
engendrada por la misma légica de explotacion capitalista: el cambio climatico y la
imposibilidad de la base natural para soportar la explotacion desmedida.

La tecnologia existente en el sistema capitalista es, por lo regular, utilizada por
grupos minoritarios que detentan el poder de control y dominacién social. El grupo
que domina a través de la relacion capitalista de produccidn, instituye un discurso
tecnoldgico para asegurarse la reproduccion de si mismos. La humanidad enfrenta asi
una nueva forma tecnoldgica sin precedentes: la nanotecnologia.

La nanotecnologia es, pues, el nuevo instrumento tecnoldgico con el que cuenta
el capitalismo para buscar su constante reproduccion. Técnicamente hablando, la na-
notecnologia, segun una definiciéon del Grupo Etc (Grupo de accién sobre Erosion,
Tecnologia y Concentracion) es:

[...] la manipulacién de la materia en la escala de los &tomos y las moléculas (un nand-
metro [nm] es la millonésima parte de un milimetro), [que] converge rapidamente con la
biotecnologia y las tecnologias de la informacién para cambiar radicalmente los sistemas
de alimentacion y agricultura (Erc Group, 2004).

Las implicaciones que de esta manipulacion se proyectan son tales como por ejemplo
la del orden de la conductividad, reactividad, fuerza, pero sobre todo, toxicidad. Sin
embargo, el hecho fundamental es que por medio de esta tecnologia las trasnaciona-
les pueden aumentar su poder de control sobre los procesos alimenticios, asi como
los de la produccion agricola en general; resulta sorprendente saber que hoy en dia
los agricultores encuentran trabas legales perpetuadas por las grandes trasnacionales
para evitar que dediquen una parte de sus semillas al intercambio o a la reutiliza-
cion, proceso que los campesinos han venido practicando durante miles de anos. En
el nuevo régimen hay que pagar la patente de los cambios genéticos sea como sea,
independientemente de si el agricultor esta consciente o no de que en su parcela existe
contaminacién con variedades genéticamente modificadas. El sistema capitalista ha
construido asi, por medio de dicha tecnologia, las posibilidades de modificar, sub-
sumir y controlar practicamente todos los procesos productivos y de consumo en su
totalidad.
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El capitalismo verde

La produccion capitalista, con el petrdleo como energético basico, constituyd afecta-
ciones de diversos 6érdenes sobre el ambiente. El tipo de produccion capitalista resultd
ser, necesariamente, una amenaza para la misma base natural; la crisis ecoldgica que
esto ocasiond implicé incluso cambios climéaticos y pérdidas irreparables a la biodiver-
sidad de nuestro planeta. Ante esta catéstrofe, los ide6logos y dirigentes del sistema
capitalista han sabido aprovechar inclusive esta crisis para impulsar lo que se conoce
como “el capitalismo verde”.

El capitalismo verde nace ante la imposibilidad de seguir negando sistematica-
mente las grandes tragedias del ambiente y que, en una nueva campana de aparente
sensatez, el pais hegemonico insta a buscar soluciones tecnoldgicas para solucionar
los problemas que segun se infiere de sus analisis, son culpa de todos. El capitalismo
comienza una mutacion hacia nuevas formas de explotacion y de obtencion de energia
que le permita seguir reproduciendo el statu quo dominante, ahora decidido a llegar
hasta la nanodimension para asegurarse la continua mercantilizacion y, por tanto, el
control de las nuevas tecnologias que s6lo aumentaran la dependencia y la devasta-
cion de los paises periféricos. A este respecto Silvia Ribeiro, investigadora del Grupo
ETC, senala:

Bajo el conveniente paraguas de la justificacion “ambientalmente responsable” y en la co-
yuntura de los precios del petréleo mas altos de la historia, surge una nueva panacea: los bio-
combustibles, que son combustibles para transporte a partir de aceites y alcoholes derivados
principalmente de cultivos oleaginosos (como soya, girasol o ricino) o con alto contenido de
azucares (cafia de azicar, maiz) para producir biodiesel y etanol (Ribeiro, 2006).

De esta manera podemos deducir dos fuertes implicaciones del capitalismo verde: las
nuevas necesidades de aprovechamiento de la tierra en el marco de la division inter-
nacional del trabajo, y los peligros que la modificacion genética provocard en la huma-
nidad. La utilizacion de biocombustibles se encuentra muy alejada de la posibilidad
de constituir formas “sustentables” de produccion, ya que los niveles de produccion
necesarios llaman a modificaciones genéticas y de uso de suelo y recursos acuiferos
que —segun la revista Nature Biotechnology— provocarian un desastre ambiental de
mayores magnitudes en términos del desgaste de suelo, aumento de agroquimicos,
contaminacién del Golfo de México y destruccion de hébitats naturales en general. El
problema ambiental sigue muy presente en el horizonte de la civilizacion de tipo capi-
talista. El capitalismo verde es una mutacion que acelerard los procesos de crisis y con
ello la amenaza de destruccion de la misma base natural de nuestra existencia como
especie. Ahora bien, este nuevo proceso tiene un ganador indiscutible: las empresas
trasnacionales. Silvia Ribeiro precisa:

A la cabeza de estas transformaciones, como parte de los grandes ganadores de la con-
version a los biocombustibles, ya estan colocadas Syngenta, Dupont y Monsanto, tres de
las seis empresas mundiales que controlan agrotransgénicos. Cada una esta desarrollando
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maiz transgénico para produccion de etanol en colaboraciéon con Diversa Corporation y
con Archer Daniels Midland y Bunge, dos de las cinco que dominan el comercio mundial
de granos (Ribeiro, 2006).

No es casual, pues, que esta nueva afrenta sea dirigida por un pequefo grupo de
empresas que ven en la nanotecnologia las posibilidades de acumular y concentrar
grandes ganancias, aun a costa de la modificacion cultural, historica de los medios de
vida de toda la humanidad, dejando de manifiesto la naturaleza y la l16gica del sistema
capitalista.

Modificacion de la valorizacion agropecuaria

Tradicionalmente la produccién agropecuaria significaba la base que sostenia los pro-
cesos de consumo alimentario dentro del sistema. Los temas de soberania alimenticia
fueron parte de fuertes discusiones que hacian una critica del dominio y la tendencia
de concentracion de los recursos, asi como la dependencia que por medio de los es-
quemas de “libre comercio” los paises ricos construian para el dominio de los paises
pobres. Sin embargo, con esta nueva tendencia observamos que, por una parte, la cri-
sis ecoldgica serd exponencial, mientras que las bases sociales y culturales que tienen
que ver con la agricultura y con la alimentacion seran trastocadas.

La valorizacion que el capital hace de la produccion agropecuaria se torna en un
proceso muy peligroso debido a que la produccion de alimentos, actividad primordial
para la reproduccion de la vida humana, se transforma en un negocio de magnitu-
des industriales que, dentro de la homologacién y mercantilizacion necesaria para la
reproduccion del capital, se convierte a su vez en formas de control y de nidos para
la generacion de desequilibrios ambientales y cuestiones toxicas alimenticias, lo cual
desataria y convertiria en exponenciales las diversas enfermedades que aquejan desde
hace tiempo a la humanidad.

En los sistemas tributarios o no capitalistas, segin la division que Samir Amin
construye, la jerarquizacion y la divisién social de la produccién en general no in-
volucran ni ponen en juego la posesion de los medios de produccion. En el sistema
capitalista la l6gica de acumulacion incesante ha provocado una especializacion en el
secuestro de los medios de produccion y ahora —con la cuestion alimenticia— de los
medios de reproduccion de la vida en general:

Aunque los biocombustibles sustituyan en algin porcentaje el uso de petroleo, se nece-
sitan grandes areas de produccién agricola industrial intensiva, incrementando el uso de
agrotoxicos que erosionan y contaminan suelo y agua, ademas de disputar esas areas a la
produccion de alimentos (Ribeiro, 2006).

Es decir, Silvia Ribeiro nos advierte sobre el punto de choque que existe entre ambas
industrias. La experiencia historica ha demostrado que para la lgica del capitalismo
es de poca o nula importancia el hecho de acabar con procesos culturales o bioldgicos
fundamentales que sostienen la misma vida. El proceso ya ha comenzado; por citar
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algunos ejemplos, tenemos que para 2005 14 de 21 paises —entre ellos China, Estados
Unidos, México, Rumania y Brasil— pasaron a ser megaproductores al dedicar mds
de 50,000 hectareas para dicho cultivo. El aumento en Espana entre 2002 y 2003 fue
de 33%, mientras que China y Sudafrica duplicaron sus fuerzas productivas para la
produccion de maiz transgénico. Ahora bien, en términos globales los paises denomi-
nados en desarrollo son los que han presentado un mayor aumento, como lo senala
Servicio Internacional para las Adquisiciones de las Aplicaciones Agrobiotecnologi-
cas de 2004:

Desde la comercializacion inicial en 1996, el area global de cultivos biotecnoldgicos ha
aumentado mas de 50 veces su superficie inicial, pasando de 1.7 millones de hectareas
en seis paises a 90 millones de hectareas en 21 paises en 2005. Ademas, el hecho de que
8.5 millones de agricultores sembraran cultivos biotecnoldgicos en 2005 marc6 un hito
importante, ya que se alcanzaron los mil millones de acres acumulados o los 400 millones
de hectdreas cultivadas (Servicio Internacional para las Adquisiciones de las Aplicaciones
Agrobiotecnoldgicas (2006).

Mais aun:

Siete millones de productores en 18 paises —mds del 85% de los productores de meno-
res recursos en paises en desarrollo— ahora siembran variedades transgénicas. En 2002
fueron seis millones los productores que cultivaron transgénicos en 16 paises. Hoy casi un
tercio del area global sembrada con variedades transgénicas corresponde a paises en vias
de desarrollo, més que el 25% de 2002 (idem).

Asi, observamos que la tendencia es hacia la produccion de transgénicos para la ob-
tencion de nuevos energéticos que permitan continuar con la acumulacién capitalis-
ta, aun a pesar del engano sistematico que se ha introducido medidticamente y en
el ambiente académico de la supuesta posibilidad de evitar el problema ecoldgico.
Dicha circunstancia nos recuerda la importancia de categorias como “subsuncién” o
“valorizacién”, que nos abren la posibilidad analitica de conocer el sentido que guarda
un proceso o fendémeno econdémico. Por ejemplo, analizado en abstracto el problema
ecoldgico, podriamos concluir que la disminucién en la utilizaciéon de hidrocarburos
como energéticos es siempre positiva, mientras que la inclusién de energéticos “ver-
des” disminuye la voracidad del sistema capitalista. Asi, lo que las categorias plantea-
das nos permitirian analizar es el sentido o movimiento de una forma de valorizacién
sobre una forma natural o un proceso de poca o nula valorizacién medular en el sen-
tido de la acumulacion capitalista.

Estos fendmenos resultan de importancia medular ya que, como hemos podido
observar en México, un producto basico e historico en la configuracion cultural de
nuestra sociedad, como lo es el maiz, ha aumentado en los tltimos dias su precio in-
controlablemente ante la especulacion y acaparamiento de dicho producto por parte
de organizaciones y empresas frente al vuelco en la forma productual del grano a tra-
vés de las nuevas posibilidades nanoscopicas de convertir dicho cultivo en energético
para la produccion capitalista.
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Conclusiones

En suma, podemos observar un proceso bastante marcado pero sin un analisis sufi-
ciente. Los ambientalistas, en una dimensién microeconOmica, insisten en cambiar
hacia las formas de produccion de energia como los biocombustibles, lo que en dicha
dimension no representa ninguna problematica. Sin embargo, hay que decir y senalar
con énfasis el hecho de que la produccion masiva es la que provoca la gran problema-
tica. La base natural que sostiene la produccion alimenticia esta siendo nuevamente
amenazada por la tecnologia nanoscdpica, que roba terreno e inclusive alimento mis-
mo para producir combustibles. Debemos aprender, basados en la experiencia, que
el capitalismo tiene una logica esencial y que no encontramos ninguna razon que nos
diga que esta circunstancia es diferente. La invasion invisible del campo, pero mas aun
la explotacion invisible disfrazada de tecnologia se presenta como una nueva afrenta
a las posibilidades de la humanidad para subsistir.

Las nuevas formas que utiliza el capitalismo para valorizar las mercancias deben
ser parte de un estudio efectuado mas a fondo y con gran responsabilidad. Como his-
téricamente ha sucedido, los paises pobres llevan todo el peso de las afectaciones y,
debido a que en nuestros paises consumimos lo que el capitalismo ha sabido sembrar
en nuestra cultura, las enfermedades y los procesos de transculturacion se combinan
con una dependencia mas grande que evitan la posibilidad de emancipacion ante lo
que se considera la explotacion histdrica del centro sobre la periferia. El mito de la
modernidad nos ha costado muy caro; hemos intentado una y otra vez desarrollarnos,
pero si no entendemos que el desarrollo debe ser no capitalista no podremos salir
adelante. Si esto fuese asi, si México, por ejemplo, fuera autobnomo y pudiera elaborar
proyectos de desarrollo no capitalista, lo primero que sucederia es que no permitiria-
mos la entrada de cultivos transgénicos en nuestro pais, esto junto con un programa
de soberania alimenticia y produccion nacional. El viejo argumento de la eficiencia y
la desviacion de comercio que aprendemos en la escuela, queda desactivado cuando la
situacion concreta nos alcanza y nos advierte de la peligrosidad de seguir concibiendo
y permitiendo un mundo como el que hoy tenemos.
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Comportamiento
inflacionario en la Zona
Metropolitana de Guadalajara
al cuarto bimestre de 2006

Hector Luts DEL Toro CHAVEZ!

Resumen

Un fendmeno social que atn en la actualidad genera incertidumbre y preocupacion
es sin duda alguna el de la inflacion. Esta preocupacion tiene su justificacion en los
efectos nocivos que un proceso de incremento de precios representa sobre el poder
de compra de las familias en general, y en especial de aquellas que perciben ingresos
bajos. Como un ejemplo claro de ello se pueden observar los resultados reportados en
la zona metropolitana de Guadalajara (zmG), como una réplica de los que ocurre en
el contexto nacional. Los indicadores presentados son producto de una investigacion
que de manera permanente se ha realizado en el Centro de Investigacion de Teoria
Econdmica (crtec) del Departamento de Métodos Cuantitativos, Centro Universita-
rio de Ciencias Econémico Administrativas (cucea), Universidad de Guadalajara, y
corresponden al cuarto bimestre de 2006.

Introduccion

A nadie ha agradado nunca el estancamiento econdmico, ni la pobreza o la margina-
cion. Sin embargo, tan sélo hace unos cuantos afos que los gobiernos por medio de
diferentes programas, asi como los profesionistas y hombres de negocios han apor-
tando sus ideas, iniciando asi un ataque “en gran escala” para combatirlos. Pero el
éxito alcanzado no ha sido el esperado, o en su caso ha sido parcial, no obstante que
en este combate se han utilizado y ensayado diversos programas, politicas y acciones
encaminadas a revertir las tendencias negativas.

1. Economista, profesor-investigador del Departamento de Métodos Cuantitativos del Centro Universi-
tario de Ciencias Econdmico Administrativas (cuceA), Universidad de Guadalajara (UdeG). Correo
electronico: hltch@hotmail.com.
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Los obstaculos que se oponen al desarrollo econdmico sabemos que son muchos,
y que tal vez se requiera un esfuerzo concertado que deba ejecutarse durante un largo
periodo. Por otro lado, podria aducirse que a menos que se logren resultados inme-
diatos, las fuerzas del estancamiento y de la pobreza esterilizardn cualquier esfuerzo
que se realice contra ellas.

Al respecto, en la estructura econdmica mexicana se identifican entre las diversas
variables que la forman, tres caracteristicas que destacan: el bajo nivel de ingreso por
habitante, los altos indices de pobreza y la notable desigualdad en la distribucion del
ingreso.

Explicar el porqué de estos tres fendmenos se ha considerado sumamente compli-
cado, puesto que intervienen multiples y diversos elementos, entre los que se pueden
citar el comportamiento institucional en el que se ha desenvuelto el pais, la calidad de
la educacion impartida por el sistema educativo nacional y la politica exterior que se
ha venido experimentando a lo largo de los afios, entre otras mas. Sin embargo, existe
un elemento que ha sido préacticamente una constante en la historia econémica de
Meéxico durante muchos anos y que explica, en alguna medida, estas tres caracteristi-
cas: la “inflaciéon”.

La inflacién es precisamente un fendmeno econdémico que se manifiesta por el
incremento significativo y continuo del nivel general de precios, lo que ha originado
uno de los problemas principales de muchos gobiernos y en especial de la poblacion
de muchos paises. En México el desarrollo de la vida econdmica siempre ha ido acom-
panado de un entorno inflacionario, lo cual no ha sido gratuito puesto que su costo ha
impactado negativamente al crecimiento de la economia en general.

El proposito del presente trabajo es realizar un andlisis del comportamiento de la
inflacién en la zona metropolitana de Guadalajara (zmG), para determinar su impacto
en el poder adquisitivo de los trabajadores, como una réplica de lo que acontece a
nivel nacional. Los resultados alcanzados corresponden al cuarto bimestre de 2006 y
forman parte de un seguimiento del fendmeno inflacionario a lo largo del afio para el
caso de la zmaG.

El concepto de inflacion

Existen muchas definiciones de inflacién; la mas comun la identifica como un au-
mento generalizado de los precios, provocando asi la pérdida del valor adquisitivo
de la moneda. Se puede explicar también desde el punto de vista de la produccion de
mercancias o de la circulacion de éstas. Desde el punto de vista de la produccidn, la
inflacion se da como un desequilibrio entre la oferta total, o sea la produccién global
de la sociedad y la demanda total. Esto puede obedecer a la insuficiencia de oferta en
relacion con la demanda, o viceversa.

Abhora bien, desde el punto de vista de la circulacidon la inflacion se explica por
un desequilibrio de dinero circulante en cuanto a las necesidades de la produccidn,
ya sea por la insuficiencia o por el exceso de dinero en relacidon con las mercancias y
los servicios.
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Sin embargo, puede ser provocada por multiples circunstancias, mismas que pue-
den ser clasificadas como causas internas o bien externas. Entre las primeras se pue-
den mencionar: una produccidn agropecuaria insuficiente, el constante afan de lucro
de los comerciantes, la espiral entre precios y salarios, las actividades especulativas,
el acaparamiento y el intermediarismo, altas tasas de interés y deficiente canalizacion
del crédito bancario, las devaluaciones, el incremento en el gasto publico y falta o
ausencia de poder legislativo, el incremento indiscriminado de la burocracia, la ne-
cesidad del Estado de obtener mayores recursos para satisfacer sus necesidades de
dinero, entre otras.

En cuanto a las segundas, esto es, aquéllas de caracter externo, se pueden ci-
tar principalmente: las importaciones, la afluencia excesiva de capitales externos y el
exceso de exportaciones. Igualmente la especulacion y acaparamiento a nivel mun-
dial del control de produccion, costos y precios de articulos, alimentos, maquinaria
y tecnologia, las condiciones de compra y venta por parte de paises imperialistas, las
exigencias de pago puntual de intereses y las amortizaciones por parte de centros fi-
nancieros internacionales, entre otras.

Asi, y como una consecuencia de todo lo anterior, se tienen la pérdida de poder
adquisitivo; la inestabilidad social; la afectacion de la capacidad de gasto, ahorro e
inversion y por tanto la devaluacidn, ocasionando en consecuencia una asignacion
deficiente de recursos y, por tanto, dificultades en el crecimiento econdmico.

Luego, entonces la inflacion nos es un fendmeno pasajero, puesto que sus efectos
son diversos, sobre todo aquél relacionado con el costo negativo que experimenta el
crecimiento de la economia, lo que a su vez ha venido incidiendo en diversas variables,
sobre todo en dos ya mencionadas como la pobreza y la desigualdad en la distribucion
del ingreso.

Efecto en los precios

Dado que la inflacion es la elevacion progresiva del nivel general de precios, sobre
este incremento hay que decir que se trata no de un alza absoluta del nivel general de
precios, sino de una variacion de los precios relativos. Es decir, no todos los precios
suben en la misma proporcidn y a la vez, sino que hay precios que aumentan mucho y
rapidamente, en tanto otros lo hacen en una proporciéon menor y lentamente, y algu-
nos incluso no suben, o lo hacen con retardo.

Se pueden citar dos causas por las que ocurre esto. Una es la diferente elastici-
dad que presentan las ofertas y demandas de los bienes en el mercado, y ya sabemos
como esto influye en que los precios suban mas o menos al modificarse los datos del
mercado, demanda y oferta. Otra razén es que algunos precios estan sujetos a clau-
sulas contractuales a medio e incluso largo plazo, mientras que otros son sensibles
inmediatamente a las variaciones del mercado.

Asi, la especulacion, el acaparamiento, el intermediarismo, la influencia de fac-
tores climatoldgicos, ademds de acciones politico-econdmicas, tanto internas como
externas, son factores que inciden en este fendmeno.
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Aunque cabe senalar que los efectos provocados son diversos, tales como los ob-
servados en las preferencias de la liquidez del publico, ya que no interesa mantener el
patrimonio en forma liquida cuando el dinero va a valer menos o, dicho de otra forma,
si se espera que vayan a subir los precios de los bienes o valores, la gente decidira
adquirir hoy esos bienes antes de que se produzca el incremento. Que disminuye la
preferencia de liquidez es lo mismo que afirmar que aumenta la velocidad de circu-
lacion del dinero, y como ésta es uno de los componentes de la corriente monetaria,
que es la que provoca la demanda, vemos que este aspecto que estamos considerando
agrava el proceso inflacionario.

Otro efecto se efectia sobre la estructura del territorio, misma que queda afec-
tada por la inflaciéon desde dos puntos de vista. Primero, al predominar la demanda
sobre la oferta toda la produccién queda absorbida con creces por la demanda, con
lo cual desaparecera el estimulo necesario para afinar precios y calidad, con lo que
ésta queda perjudicada. Segundo, la demanda estd alterada tanto cuantitativa como
cualitativamente, y en un sistema econdmico en el que se produce lo que se demanda
eficazmente en el mercado, la orientacion de las nuevas inversiones quedara adultera-
da respecto a la que se darfa en una ordenacién mas ortodoxa de la vida econdmica.

Otro efecto, por demds interesante de la inflacion, referido a las consecuencias
que acarrea a largo plazo, es que con ella disminuye el ahorro voluntario de los parti-
culares. Estos experimentan dolorosamente que, después de haberse sacrificado redu-
ciendo su consumo al mantener, como lo hacen sectores extensos de la poblacion, la
renta ahorrada en forma de activos muy liquidos (dinero, depésitos bancarios y tal vez
valores de renta fija), cada vez vale menos lo que con esfuerzo han ido acumulando.
La comprobacion de que la inflacidn va erosionando implacablemente la renta aho-
rrada “desanima” al pablico a continuar ahorrando.

Efectos en el empleo

Se ha argumentado que nuestro pais se encuentra entre las primeras 15 economias
del mundo, medidas por el valor de su comercio exterior; no obstante, tres cuartas
partes de la poblacidon ocupada tiene un ingreso maximo equivalente a cinco salarios
minimos, es decir no mas de 210 pesos diarios.?

En aras de mantener la inflacion a la baja, buscando anclar con ello la recupe-
racion del poder adquisitivo del salario, sobre todo en el sector manufacturero, el
gobierno ha propiciado mayor fragilidad en las condiciones generales del trabajo.

Asi, después de 18 afios de politicas de ajuste y de austeridad, los resultados
muestran que las prioridades establecidas para el desarrollo social de los sucesivos
gobiernos marchan en sentido contrario.

2. Talcomo lo afirma Georgina Howard en su articulo “El papel del trabajo en México”, publicado en La
Jornada el 9 de agosto de 2004.
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Tan es asi que los cambios en la estructura de la produccion, el lento crecimiento y
las crisis econdmicas recurrentes en las dos tultimas décadas alteraron la configuracion
del empleo y acentuaron la segmentacion del mercado de trabajo. El desempleo en
México se tifie de matices cada vez mds preocupantes.

En este contexto, el sector de los jovenes es el més afectado por esta situacion,
ya que duplica la tasa de desempleo de los adultos. Un dato que agrava atin mas este
problema es que los profesionales con mayor escolaridad son quienes sufren el mayor
indice de desocupacion.

La basqueda por parte de los diferentes gobiernos de mejorar los niveles edu-
cativos para impulsar el desarrollo econdmico mexicano ha fallado. Un sector de la
poblacién culpa al modelo econdmico neoliberal basado en la primicia de la estabili-
dad de precios, que limita la inversion y restringe el crecimiento de la base salarial, lo
que convierte en atin mas precaria la vida de los desempleados. Una situacion que ha
llevado al gobierno a permitir el crecimiento indiscriminado de su economia informal,
donde la migracion hacia Estados Unidos es la muestra de la incapacidad del pais para
generar los puestos laborales que demanda.

Indice inflacionario en la zmc al 42 bimestre de 2006

Al concluir el mes de agosto de 2006, la inflacién estimada de manera acumulada para
la citada area metropolitana fue del 3.28%, misma que ejerce un impacto significativo
en el poder adquisitivo de los trabajadores y sus familias, muy particularmente de
aquellas que viven con el minimo salarial, mismo que asciende a partir del primero de
enero de 2006 a 1,414.80 pesos por mes.?

Asi, el salario real percibido es de 1,369.87 pesos, lo que significa que sélo utiliza
97% de lo recibido, ya que el 3% restante, que en términos monetarios equivale a
44.93 pesos, representan la pérdida salarial. Casi un dia de salario, si tomamos en
cuenta que el minimo oficial para esta zona se ubica en 47.16 pesos.

Asimismo, con el &nimo de que las personas sigan manteniendo lo mismos niveles
de consumo que venian observando en el periodo de estudio, y como una manera de
resarcir su capacidad de compra, fue necesario recomendar un salario de 1,461.21
pesos por mes, o bien 48.71 pesos diarios (véase cuadro 1).

El indice inflacionario calculado evidencia el que en la zona metropolitana el
fendmeno inflacionario es significativamente mas alto que el reportado de manera
promedio a nivel nacional, por lo que se puede argumentar que vivimos en una ciudad
cara (véase grafica 1).

3. De acuerdo con lo establecido por la Comision Nacional de Salarios Minimos para la Zona Geogréfi-
ca “B”, a partir del primero de enero de 2006, donde ubica a la zmG.
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Cuadro 1
Comportamiento inflacionario del indice de precios, poder adquisitivo, salario real y
recomendable de la zona metropolitana de Guadalajara (1 de enero al 31 de agosto

de 2006)

Concepto Resultados obtenidos al Variacion
49 bimestre de 2006 proporcional

Indice de precios 1.0328 3.28%
de la canasta basica
(Laspeyres)”
Pérdida del poder adquisitivo del salario $1,414.80 3.28%
a) Nominal $1,369.87
b) Real
Salario minimo recomendable: $1,461.21 3.28%
a) Mensual $48.71
b) Por dia

*  El instrumental estadistico que permite medir los cambios de precios de un periodo a otro son los
indices de precios, particularmente el de “Laspeyres”. Haber utilizado dicho indice obedece a que
permite ponderar las cantidades consumidas por parte de la poblacién. Asimismo, el ponderador debe
entenderse como el estandar en la cantidad consumida de cada uno de los bienes que integran la canasta
basica. Cabe sefnalar que la informacion para la estimacion de esos ponderadores se ha originado en
las encuestas ingreso-gasto de hogares que realiza el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e
Informatica (INEGI), y fueron estimados para la canasta basica con base en valores promedio de consumo
fisico, articulo por articulo, por familias cuyo tamafno promedio es de cinco a seis personas.

Fuente: elaboracién propia con base en datos del proyecto de investigacion Canasta bdsica e indice de
precios al menudeo en la zona metropolitana de Guadalajara para 2006, Centro de Investigacion de
Teoria Econdmica (citec), Departamento de Métodos Cuantitativos, cucea, UdeG, y del Banco de
México, Zapopan, Jal., 8 de septiembre de 2006.

Gréfica 1
Comportamiento inflacionario registrado por el citec, UdeG
y el Banco de México 2000-2006
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Fuente: elaboracion propia con base en datos del citec y del Banco de México.
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Como una prueba de ello se tiene que del conjunto de bienes indispensables y
necesarios para que los trabajadores y sus familias puedan satisfacer sus necesidades
basicas, razon por lo que son considerados en este estudio, integrando asi la llamada
canasta basica,* y que hacen un total de 23 grupos, 15 manifestaron incrementos, de
los cuales nueve lo hicieron por arriba del promedio calculado (3.28%), en tanto que
seis con aumento de precios en proporcion menor al promedio pero, a fin de cuentas,
incrementos.

Entre los grupos mas significativos destaca el caso de las frutas frescas con 31%,
las pastas para sopa 10%, aztcares y chocolates 9%, verduras y legumbres 7%, los
productos lacteos 5%, y los pescados 3%.

Hay que destacar que en el periodo de estudio ocho grupos reportaron dismi-
nuciones en sus precios, principalmente los chiles con -9.77%, articulos para bebé
-6.34%, aceites y mantecas -3.48%, y articulos para el cuidado personal, cigarros y
leguminosas -2% en promedio, entre los mas notorios.

Cabe mencionar que la canasta bésica utilizada en la investigacion se encuentra
integrada por 121 articulos, de los cuales, producto del indice estimado en el periodo
(3.28%), se propicid que un total de 72 articulos registrara precios hacia arriba. Par-
ticularmente 51 de ellos con los principales incrementos. Entre ellos destaca el arroz
con 78%, la mantequilla 41%, los cartuchos de navajas 39%, los pafnuelos faciales
29%, el papel sanitario 25%, el chayote 24%, el shampoo 19%, el lomo de cerdo y el
limén 12%, la naranja y el guachinango 11%, las servilletas 10%, el espinazo de cerdo
9%, el jabon de tocador y el ceviche molido 9%, la costilla de cerdo 8%, y el tomate
7%, entre otros.

Por su parte, 21 articulos movieron su precio hacia arriba, aunque en una propor-
cién por debajo del 3.28% promedio estimado en el bimestre considerado. En tanto
que 49 articulos de la canasta manifestaron bajas, entre los que se encuentran la sal
molida con -36%, el chile serrano -26%, la calabacita y el chile de rellenar -18%, el
frijol y la lisa -11%, respectivamente.

Las estimaciones y resultados encontrados manifiestan que la inflacién como
problema sigue persistiendo, aunque los indicadores sefialan que se presenta en pro-
porciéon menor a las registradas en afios anteriores en los mismos periodos. En este
sentido, el gobierno categdricamente ha venido afirmando que hay control, que ya se
tocé fondo en la crisis y que vamos por el camino correcto (véase grafica 2).

4. La canasta basica, comprende la seleccion de bienes o articulos que son valorados por el papel que
cada uno de ellos juega dentro de los hébitos de consumo de las familias. Para el presente estudio, se
integra por 121 articulos, clasificados a su vez en 23 grupos, donde se incluyen bienes no solo alimenti-
cios, sino también aquellos que juegan un papel importante en el cuidado personal y los cominmente
necesarios en el hogar. Conocer su comportamiento, implico la captacion de precios a una muestra de
mercados, tiendas de autoservicio y centros de venta de considerable importancia de la zmG.
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Gréfica 2
Comportamiento de la inflacion en la zmG de 2000 a 2006
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Fuente: elaboracion propia con base en datos del citec y del Banco de México.

No obstante, diversas situaciones sefialan lo contrario, tales como el naimero de perso-
nas que continian empobreciéndose, la falta de empleo, la inseguridad social que se
vive y caracteriza a nuestra ciudad y al estado en general, la falta de credibilidad, las
desiguales percepciones salariales entre trabajadores y funcionarios publicos, entre
otras.

Prueba de ello es que si una familia decidiera adquirir el total de productos que
integran la canasta (considerando la inflacién estimada actualmente), tendria que des-
embolsar un total de 3,917.34 pesos, lo que significa que para tener acceso a ella los
trabajadores deberian percibir un salario mensual del orden de tres salarios minimos
vigentes en el area geografica “B”, que es donde se ubica la zMG, segun lo establece la
Comision Nacional de Salarios Minimos (véase grafica 3).

Incluso, si se considera que los gastos familiares no inicamente giran en torno a
bienes de consumo alimenticio, para el cuidado del hogar y el personas, sino que ade-
mas hay otros gastos imprescindibles de bienes y servicios, como los relacionados con
el transporte, el pago de rentas de casas habitacion, la energia eléctrica, el teléfono,
la ropa, el calzado, medicinas, diversiones y otros gastos mas, entonces pensariamos
que se deberia percibir por parte de los trabajadores un promedio de entre seis y siete
minimos mensuales, para mas o menos cubrir sus necesidades mas apremiantes.
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Gréfica 3
Costo total por afio de la canasta bésica. Zona Metropolitana de Guadalajara,
diciembre de 2000-agosto de 2006
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Fuente: estimaciones propias, proyecto de investigacion Canasta basica e indice de precios al
menudeo en la zona metropolitana de Guadalajara, citEc, Departamento de Métodos
Cuantitativos, cucea, UdeG, Zapopan, Jal., 8§ de septiembre de 2006.

Conclusiones

La inflacion es un fendmeno que provoca graves distorsiones en el funcionamiento del
sistema econdmico debido, entre otros factores, a su imprevisibilidad. Ya que de po-
der predecirse con absoluta exactitud la fecha y la cuantia del alza de precios de cada
uno de los productos, los tnicos perjudicados provendrian del trabajo de corregir las
etiquetas o bien los ments.

Los problemas provocados por la inflacion se derivan principalmente de esta si-
tuacion, ya que ni todos los productos ni todos los factores subiran sus precios al mis-
mo tiempo ni en la misma proporcién. Y cuanto mayor sea la tasa de inflacion, mas
amplio sera el margen de error de las expectativas de los agentes econdmicos y por
tanto mayor la sensacion de inseguridad.

En general se puede argumentar que los precios y salarios guardan una relacion
econdmica perversa que se acentiia en la medida en que los paises arrastran una his-
toria de inflacién desmedida. Cierto que ningtn pais ha estado exento de problemas
inflacionarios, lo que por ende implica que en la literatura econémica se ha desarro-
llado todo tipo de teorias alrededor de qué factores ocasionan inflacion, y las politicas
para contrarrestarla.

Particularmente en México la perversion se maximiza por lo doloroso que ha sido
el proceso inflacionario, y el dilema de “escaso aumento al salario minimo o desem-
pleo”, lo que lleva a la poblacion asalariada a casi las mismas consecuencias de no
tener dinero ni siquiera para subsistir.



132 EXPRESION ECoNOMICA

Sélo recordemos que en 2006 el salario minimo tuvo un ajuste de 4% (menos de
dos pesos) que rige la zona geografica “A” integrada por el Distrito Federal, area me-
tropolitana de México, los estados de Baja California y Baja California Sur, Acapulco,
Guerrero; Ciudad Judrez, Chihuahua; Nogales, Sonora; Matamoros, Tamaulipas; y
Coatzacoalcos, Veracruz. Asi, el salario es de 48.67 pesos por dia. Léase bien: al mes
1,460.10 pesos, es decir, aproximadamente 133 ddlares.

En tanto que en la zona geogréfica “B”, que es donde se encuentra ubicada la
zMG, Monterrey, Nuevo Ledn; Hermosillo, Sonora; Tampico, Tamaulipas; y Poza
Rica, Veracruz, se tiene un salario diario vigente de 47.16 pesos, lo que mensualmente
significan 1,414.80 pesos, o bien 128 dodlares.

En cuanto a la zona geografica “C”, que incluye el resto de municipios de Jalisco,
exceptuados los de la zmc, ademds de Aguascalientes, Campeche, Coahuila, Colima,
Chiapas, Durango, Guanajuato, Hidalgo, Michoacén, Morelos, Nayarit, Oaxaca, Pue-
bla, Querétaro, Quinta Roo, San Luis Potosi, Sinaloa, Tabasco, Tlaxcala, Yucatan y
Zacatecas, entre otros, se perciben diariamente 45.81 pesos, los que mensualmente
representan 1,374.30 pesos, esto es alrededor de 124 ddlares.

Cabe mencionar que en cualquiera de los casos, en tres dias de trabajo en Estados
Unidos se gana el salario minimo que en México se obtiene por un mes.

Desde luego que hay que puntualizar que Ginicamente se hace un comparativo
muy escueto, puesto que no se abunda en el poder adquisitivo del salario en México y
Estados Unidos, con su respectivo nivel de precios. No obstante, interesa subrayar el
raquitico nivel salarial que se tienen en nuestro pais, razon suficiente para que conti-
nte justificadamente la corriente de emigracion hacia el pais vecino del norte.

Los problemas inflacionarios derivados de las alzas de precios y de los bajos nive-
les salariales, son ain preocupantes para un alto porcentaje de la poblacion, dado el
indignante aumento de 1.87 pesos al salario minimo para 2006, puesto que ni siquiera
alcanza para comprar un boleto del “metro” y menos ain de transporte urbano en la
ZMG, por lo que es absurdo que se argumente que con un salario de este tipo se pre-
tenda que los trabajadores logren pagar alimentacion, transporte, vestido, vivienda,
esparcimiento, es decir, todos aquellos elementos que deberian garantizar un salario
digno, como lo sefala la Constitucion.
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Métodos fundamentales de

economia matematica,
Alpha C. Chiang y Kevin Wainwright (2006), 4® edicién,
México: McGraw-Hill/Interamericana Editores, 688 pp.

Jost Hector CortEs FREGOSO!

De la literatura recientemente aparecida en el ambito de la economia matemaética
sobresale la cuarta edicion del ya clasico texto de Chiang, conocido por muchas gene-
raciones de economistas mexicanos, tanto académicos, sean éstos docentes o investi-
gadores, como profesionales de la ciencia econémica. Desde la publicacion en 1971 de
la primera edicidn en espafiol por parte de la editorial argentina Amorrortu, a cuatro
anos de la publicacion en idioma inglés, hasta esta ultima entrega del libro de texto
de economia matemética se ha formado un sinnimero de economistas en el pais. Sin
embargo, se antoja de justicia mencionar que la segunda edicién de la obra no fue
traducida al espafol, no obstante que algunos de nosotros la conocimos y estudiamos
en su version original inglesa durante estudios de posgrado en economia en universi-
dades extranjeras. Peccata minuta.

La tercera version de los métodos fundamentales, vertida al castellano tres anos
después de su edicion original en inglés, fue difundida por la editorial McGraw-Hill
en México a partir de 1984. Hasta 2006 esta edicion fue la que privilegio las referen-
cias bibliograficas en los cursos de economia matemadtica de las facultades, escuelas y
departamentos de economia de las universidades publicas y privadas en el sistema de
educacion superior del pais, tanto para la formacién de licenciados en economia como
en los programas académicos de posgrado.

Para el docente universitario de economia matemaética sigue siendo un problema
encontrar textos que se adecuen a los requerimientos de un curso de economia ma-
tematica. No se trata, como generalmente se concibe de manera equivocada, pedirles
a los discentes universitarios un libro de texto que contenga “aplicaciones” de los
algoritmos matematicos a problemas de naturaleza econémica. Este enfoque de las
“aplicaciones” es erroneamente el mas comun; incluso los cursos de “matematicas
aplicadas a la economia” son méds comunes de lo que nos imaginamos, generalmente

1. Doctor en Economia. Profesor-investigador de los Departamentos de Economia y Métodos Cuanti-
tativos, Centro Universitario de Ciencias Econémico Administrativas, Universidad de Guadalajara.
Correo electrénico: cortesfregoso@hotmail.com.
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impartidos por profesores con muy buenas intenciones pero carentes de la filosofia y
la teorfa econdmicas que les permita ubicar atinadamente el “lenguaje” matematico
en el desarrollo natural y consustancial del pensamiento econdémico, del andlisis eco-
nomico, de la solucién de problemas econdmicos con base en el uso de los idiomas
espafiol y matematico.

En los afos sesenta la editorial espafiola Aguilar dio a conocer la version en cas-
tellano del texto de Allen de “economia matematica”, fundamento de la formacion
matematica de los economistas de aquellas generaciones. No se puede afirmar, pues,
que la obra de Chiang haya sido a través de la historia la tinica de contenido econo-
mico-matematico aparecida en el mercado. Lo que distingue, segin nuestra opinion,
el acercamiento de las obras de Allen y Chiang al estudio de la economia matematica
gira en torno a que los autores son economistas, han escrito textos de economia mate-
matica a partir de los principios de la ciencia econdmica, no como “aplicaciones” sino
como instrumento indispensable para el hacer saber de la teoria econdmica.

Una caracteristica muy importante que distingue la cuarta edicion en espanol
de Chiang, en esta ocasion acompanado por Wainwright, se refiere a la integracion
de un capitulo sobre el tema de la teoria del control 6ptimo. Sin bien dicho tema no
es novedoso en el campo de la literatura de textos de economia matematica, ya que
autores como Lancaster (1968), Roberts y Schulze (1973), Takayama (1985), y ulti-
mamente Klein (2002), dedican un capitulo en forma minima a la discusion y uso del
principio del maximo de Pontryagin a problemas de optimacion dindmica, discreta y
continua, la aportacion de Chiang y Wainwright contiene algunos matices que vale la
pena diferenciar.

En primer lugar, la cuarta versién que se hace en espafol del libro de Chiang y
Wainwright presenta novedades que, a primera vista, llaman la atencién. En las tres
ediciones anteriores el tema de la programacion lineal habia estado ocupando, a for-
tiori, un lugar preponderante en el contexto de los principios de la optimacion estatica
y la economia matematica. Sorprendentemente, dicha temética ya no aparece en esta
cuarta edicidn, no obstante que en el indice analitico se haga referencia a la progra-
macion lineal. Los capitulos 19y 20 de la tercera version dedicados a los principios de
la programacion lineal ya no son tratados en la version cuarta.

Aqui también vale la pena hacer un breve comentario en relacion con la traduc-
cion y la revision técnica de la obra. Una y otra, traduccion y revision, dejan mucho
que desear. Por un lado, si bien es cierto que el ejercicio de la “traductologia” debe
llevarse a cabo por traductores profesionales, también es muy vélido que dicho ejer-
cicio profesional sea asimismo especializado. Ser traductor profesional es condicion
necesaria, mas no suficiente. Se necesita que la traduccion refleje la terminologia pro-
pia de los conceptos basicos de la ciencia econdmica; de lo contrario, en ocasiones ni
siquiera es posible leer el texto traducido debido a las incoherencias que se presentan.
Por otro lado, se puede argumentar que precisamente ésa es la labor de los reviso-
res técnicos. Por desgracia, el trabajo de los dos revisores técnicos también se antoja
impreciso y poco conocedor del tema. Lo que se anota en el parrafo anterior es un
ejemplo de lo que sucede con el texto de Chiang y Wainwright en su version en espa-
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fiol. Es una lastima que las empresas editoriales, posiblemente con el afan de reducir
costos, no tengan clara una politica de calidad en funcion de los usuarios de las obras
que publican.

Dos son, en concreto, las novedades que los autores de la cuarta edicion inte-
gran al texto. La primera consiste en enfatizar la programacién matematica desde la
perspectiva de las condiciones de Kuhn-Tucker tinicamente, asi como el teorema de
la envolvente, la funcion de valor méximo y el concepto de dualidad; la programacion
lineal queda totalmente excluida. De la segunda a la tercera edicidn sucedié algo se-
mejante con la temdtica de la teoria de juegos: la tercera version ya no desarrolla el
tema, aunque en este caso se justifica dicha exclusion por el gran desarrollo que ha
adquirido la teoria de juegos en los dltimos tres decenios. No se puede comentar lo
mismo en términos de la programacion lineal, no obstante su ascendencia en desarro-
llos posteriores tan importantes como el “andlisis de datos envolvente” y su uso en la
medicion de la eficiencia relativa.

El otro gran tema novedoso tratado en esta cuarta version es la teoria del control
optimo. Con un antecedente importante en el drea, Chiang, en su libro sobre ele-
mentos de optimacion dindmica de 1992, en donde desarrolla los temas de célculo de
variaciones, el antepasado del principio del méximo (o del minimo) de Pontryagin, y
el de la teoria del control 6ptimo, retoma los aspectos mds relevantes de la teoria del
control Optimoy los integra en el capitulo 20. Es importante dejar muy claro que dicho
capitulo discute so6lo lo que se refiere a variables de naturaleza continua; el caso de las
variables discretas no es tratado por Chiang y Wainwright, lo cual deja que desear.

En el campo de la academia y el ejercicio profesional, ademds del manejo que
se haga tedrica y empiricamente de las variables continuas, el tiempo es muy comin-
mente tratado de forma discontinua o discreta. Son de uso generalizado tanto las
ecuaciones en diferencias de primer y segundo 6rdenes como sus “parientes” las ecua-
ciones en diferencias de las mismas categorias. Las teorias sobre el comportamiento
de mercados como los agricolas, los de las profesiones universitarias y muchos otros,
atestiguan el empleo y la aplicacion de ecuaciones en diferencias; las teorias del creci-
miento econdmico, por su lado, lo hacen en términos de las ecuaciones diferenciales.
Estas constituyen referencias minimas acerca de la importancia que tiene el lenguaje
matemaético en el dmbito de los fendmenos econémicos dindmicos.

De aqui que el contenido del capitulo 20, si bien se celebra por proporcionar ma-
terial en espafol sobre un tema que ya se ensefna en algunos programas universitarios
de economia, tiene que ser mejorado de manera sustancial. La labor del docente uni-
versitario, ya sea en cursos de teoria del control 6ptimo o en materias como economia
dindmica, dispone al menos del material minimo que puede proporcionar una base
solida al discente de la ciencia econdmica.

El capitulo trata cinco puntos importantes: a) la naturaleza del control 6ptimo;
b) las condiciones terminales alternativas; c) los problemas auténomos, d) las aplica-
ciones econdmicas, y ¢) el horizonte de tiempo infinito. Nos hubiera gustado que, por
ejemplo, en el punto 4 en lugar de tratar de las “aplicaciones” se indujera al discente
a la manera de leer, escribir, hablar y entender el idioma matemaético a la hora de
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acercarse a un problema de naturaleza econdmica. A su favor, es justo comentar el
acierto de introducir al economista en cierne en el mundo de la optimacién dindmica
por medio de la teoria del control 6ptimo, aunque sea solamente desde la perspectiva
de fendmenos continuos en el tiempo. Vale la pena que el estudioso de la ciencia eco-
nomica aprenda y comprenda el fundamento matematico del principio del méximo de
Pontryagin, con toda la parafernalia adjunta: los funcionales; la funcion hamiltoniana;
las variables de estado, de coestado y las de control; las ecuaciones dindmicas de es-
tado y coestado; las condiciones de transversalidad, las de concavidad y convexidad;
las condiciones necesaria y suficiente, esta altima segiin Mangasarian o Arrow, y otros
conceptos importantes mas.

Se esperaria que en el futuro los disefos curriculares para formar economistas
integren los principios de la teoria del control éptimo con los de la teoria y méto-
dos econométricos, a la Pindyck, con el propdsito de proporcionar al economista en
cierne un poderoso instrumental para fundamentar mejor las decisiones de politica
econdmica, ya sea en las empresas e industrias como en los planes de desarrollo de
gobiernos municipales, estatales y federal, asi como en las instituciones y organismos
internacionales. Démosle, pues, una cordial bienvenida a la cuarta edicion de Chiang
sobre sus métodos fundamentales de economia matematica, y que siga, pauca, sed
bona, la tradicion.



Trabajo e interaccion
en Jurgen Habermas

JORGE ARTURO HURTADO LOPEZ!

La obra de Jiirgen Habermas es hoy de una importancia e influencia muy amplias. Es
por eso que resulta de interés contribuir a la reflexion sobre sus aportaciones tedricas
en el ambito de la teoria social. El propdsito de este trabajo es analizar en sus lineas
principales algunos aspectos de los conceptos de trabajo e interaccion tal como apa-
recen desarrollados en dos de sus trabajos, asi como las observaciones que algunos
pensadores como Agnes Heller y Jiirgen Krahl hicieron respecto de ellos. Al final se
exponen algunas consideraciones conceptuales a modo de conclusion.

Una idea central en Habermas es la critica del conocimiento, la epistemologia,
la cual es posible como teoria de la sociedad, y de que ésta s6lo puede ser resultado
del proceso de autorreflexion de la ciencia misma. La suplantacion de la teoria del
conocimiento por la teoria positivista de la ciencia es resultado del abandono, de la
autosupresion de aquélla; la teoria positivista de la ciencia representa la negacion de
la reflexion. Es entonces necesario remontarse a través de las fases abandonadas de
la reflexion, para seguir asi el proceso de disolucion de la teoria del conocimiento y,
a partir de alli, acceder mediante la autorreflexion a una teoria de la sociedad.? Esto
no es otra cosa que el estudio del contexto en que surge la teoria positivista de la
ciencia, y Habermas lo realiza mediante el anélisis de la critica a Kant por Hegel y de
la metacritica de Marx a este dltimo. Un resultado importante de este analisis es la
consideracion de Habermas en el sentido de que en la construccion de la historia de la
especie humana deben considerarse tanto el concepto de trabajo como el de interac-
cion.’ Estos dos conceptos son, pues, centrales en la propuesta tedrica habermasiana,
y es por esto que el estudio de ellos puede ser pertinente para una comprension mas
cabal de esta dltima.

Segtin Habermas, mientras que la critica kantiana del conocimientos “exige que
el sujeto cognoscente verifique las condiciones del conocer de que, en principio, es
capaz, antes de poder confiar en los conocimientos directamente obtenidos por el mis-

1. Profesor del Departamento de Economia, Centro Universitario de Ciencias Econdmico Administrati-
vas, Universidad de Guadalajara. Correo electrénico: jhurtadol2003@yahoo.com.mx.

2. Habermas, Jiirgen (1982) Conocimiento e interés. Madrid: Taurus, p. 9.

3. Ibidem, p. 63.
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mo”,* Hegel afirma que para poder conocer explicitamente es necesario antes haber
conocido.’ Asi, Hegel “sustituyd el quehacer de la teoria del conocimiento por el de
autorreflexion fenomenoldgica del espiritu”.® Sin embargo, el saber absoluto alcan-
zado mediante esta autorreflexion no necesita justificacion en la propia experiencia
fenomenoldgica, segln la critica que Habermas le hace a Hegel.” Por otra parte, la
critica radical a que Hegel somete la teoria del conocimiento, la que considera como
un instrumento o medio, segin Habermas, supone sin embargo “justamente aquello
que dicha teorfa somete a discusion: es decir, la posibilidad de un saber absoluto”.?

No obstante, Habermas admite que la critica hegeliana de la teorfa del conoci-
miento tiene sus justificaciones puesto que supone: a) un concepto normativo de la
ciencia; b) un concepto normativo del yo, y ¢) una separacion de la razén tedrica y de
la razén practica.’ Pero a final de cuentas, después del trabajo autocritico que somete
Hegel a los presupuestos de la teoria del conocimiento mediante la reflexion fenome-
noldgica, llega, segiin Habermas a una contradiccion:

Si la fenomenologia es la Gnica que produce el punto de vista del saber absoluto, y si este
punto de vista coincide con la posicién de la ciencia auténtica, entonces la construccion
del saber que se nos aparece no puede reclamar para si el estatus de ciencia. La aparente
aporia que se nos ofrece de un conocer antes del conocer, que Hegel reprochaba a la teoria
del conocimiento, se convierte ahora, para €l, en una verdadera aporia; a saber: la de que
la fenomenologia debe ser ciencia antes de toda la ciencia posible.™

La conclusién a la que llega Habermas es que la ambigua radicalizacion de la critica
del conocimiento en Hegel tiene por resultado paraddjico el que ésta “no es una po-
sicién esclarecedora de la filosofia en relacion con la ciencia; pues cuando la filosofia
se afirma a si misma como auténtica ciencia queda completamente fuera de discusion
toda relacion de la filosofia con la ciencia”.!!

La metacritica de Marx a Hegel representa para Habermas otra fase del proceso
de disolucién de la teoria del conocimiento. Marx, al ocuparse de la fenomenologia
del espiritu, dice Habermas:

[...] sigue las estrategia de separar la exposicion de la conciencia fenoménica de su marco
de la filosofia de la identidad, para poner al descubierto aquellos elementos escondidos ya
en una critica que va con frecuencia mas alld “del punto de vista del propio Hegel”."?

4. Ibidem, p. 14.
5. Ibidem, p. 16.
6. Ibidem, p. 14.
7.  Ibidem, p. 17.
8. Ibidem, p. 20.
9.  Ibidem, pp. 21 ss.
10.  Ibidem, p. 29.
11. Ibidem, p. 32.
12.  Ibidem, p. 34.
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En oposicion a Hegel, para Marx la naturaleza tiene primacia respecto al espiritu,
pero no por ello se limita a contraponerle al idealismo hegeliano un materialismo
vulgar, contemplativo. Segiin Habermas:

[...] cuando Marx habla del hombre como de un ente objetivo no lo hace en sentido an-
tropoldgico, sino gnoseoldgico: “la parte activa” que el idealismo habia desarrollado, en
oposicion al materialismo, tiene que ser comprendida materialistamente.!?

En oposicion al materialismo anterior, Marx concibi6 lo objetivo no s6lo como cosa,
sino como actividad sensorial, como praxis humana. Segiin Habermas:

Marx entiende la actividad subjetiva, por una parte, como realizacién trascendental, con la
que se corresponde la construccion de un mundo en el que la realidad aparece sometida a
las condiciones de objetividad de los objetos posibles. Por otra parte se ve esta realizacion
trascendental como enraizada en los procesos reales del trabajo. El sujeto de la constitu-
cién del mundo no es una conciencia trascendental en general, sino la concreta especie
humana que reproduce su vida bajo condiciones naturales.'*

La reduccion que, segiin Habermas, hace Marx del acto de reproduccion de la especie
humana al trabajo es la causa de que éste no pueda prevenir “la atrofia positivista de
la teoria del conocimiento”.’ La cuestion esta, en este respecto, sin embargo, como
dice Agnes Heller, en qué forma se conciba el trabajo, puesto que de ello dependera
la definicion del mismo.!® Habermas diferencia entre accion racional respecto a fines
y accion comunicativa. Por la primera entiende “o bien la accién instrumental o bien
la eleccion racional, o una combinacidon de ambas™; por la segunda entiende “una in-
teraccion simbdlicamente mediada”.!” La accion racional respecto a fines la diferencia
interiormente Habermas, pues, en accidn instrumental (trabajo) y racionalidad estra-
tégica (decisiones racionales respecto a fines en el ambito de la interaccion humana).'®
Habermas identifica el concepto de trabajo con el de accion instrumental; esta iden-
tidad se la atribuye a su vez a Marx; por eso que le acusa a éste de una reduccion del
“proceso de reflexion al plano de la accién instrumental”,” la apropiacion desmistifi-
cada de la fenomenologia del espiritu hegeliana, que habria estado guiada por la “idea
de una autoconstruccion de la especie humana mediante el trabajo”,? es por eso que
no distingue Marx completamente, segin Habermas, entre ciencias de la naturaleza y
ciencias del hombre. De esta manera, habria en Marx un resabio positivista que hace
pensar a éste que la ciencia del hombre debe formar una unidad con la ciencia de la

13. Ibidem, pp. 34 ss.

14.  Ibidem, p. 35.

15.  Ibidem, p. 51.

16.  Heller, Agnes (1984) Critica de la Ilustracion. Barcelona: Peninsula, p. 304.

17. Habermas, Jirgen (1984) Ciencia y técnica como “ideologia”. Madrid: Tecnos, p. 68.
18. Cf. Heller, op. cit., p. 32.

19. Habermas, Conocimiento e interés, op. cit., p. 53.

20. Ibidem, p. 52.
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naturaleza, concibiendo de esta forma, como posible, una ciencia natural del hombre.
Esto es asi como “consecuencia coherente de un sistema de referencia limitado a la
ciencia instrumental”.?!

El concepto de trabajo social mediante el cual se autoconstituye la especie hu-
mana lleva a Marx, segiin Habermas, a pensar que esta autoconstitucion tiene su cul-
minacion en el momento en que el desarrollo de las fuerzas productivas, la transfor-
macion de la ciencia en maquinaria, en fuerza de produccion, emancipe del trabajo
necesario a la especie humana. Sin embargo, a decir de Habermas habria otra version,
“la oficial”, en la que esa emancipacion no se realiza s6lo por el desarrollo de las fuer-
zas productivas, sino que depende también de las relaciones sociales de produccion:
esta dualidad de versiones pondria de manifiesto una indecision de Marx que tendria
un fundamento en el punto de partida tedrico mismo:

Para el analisis del desarrollo de las formaciones econdémicas de la sociedad, Marx recurre
a un concepto de sistema de trabajo social que comprende mas elementos que los que se
declaran en el concepto de la especie humana que se autorreproduce. La autoconstruccion
mediante el trabajo social es concebida en el plano de las categorias como proceso de pro-
duccidn; y la accién instrumental, trabajo en el sentido de actividad productiva, designa la
dimension en que se mueve la historia de la naturaleza. En el plano de las investigaciones
materiales, en cambio, Marx tiene siempre en cuenta una practica social que comprende
trabajo e interaccion [...]2

Sin embargo, al final de cuentas Marx habria reducido a uno de los dos momentos
de la préctica social, al de la accién instrumental, esto es, al trabajo, el acto de la re-
produccién de la especie humana. Habermas considera que este acto solo es posible
mediante el trabajo y la interaccion:

Ambeas categorias de la practica social, tomadas conjuntamente, hacen posible lo que Marx,
interpretando a Hegel, llama de autoproduccion de la especie humana, y cuya conexion
piensa que se produce en el sistema del trabajo social; por eso la “produccion” se le apare-
ce como el movimiento en el que la accién instrumental y el marco institucional, es decir, la
“actividad productiva” y las “relaciones de produccién”, se presentan, simplemente, como
momentos diferentes del mismo proceso.”

Para Habermas, entonces, “la autoconstitucion de la especie humana en la historia
de la naturaleza debe conciliar ambas dimensiones, la autorreproduccion mediante
la actividad productiva y la formacién mediante la actividad critico-revolucionaria”;
del mismo modo, el concepto de sintesis debe asumir una segunda dimensién.?* “La
sintesis mediante el trabajo establece una relacion tedrico-técnica, la sintesis median-
te la lucha establece una relacidn tedrico-practica entre sujeto y objeto. En aquélla

21. Ibidem, p. 56.
22. Ibidem, pp. 61y 62. Cf. nota 60, pp. 62y 63.
23. Ibidem, p. 62.
24. Ibidem, p. 26.
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se forma el saber de produccidn; en ésta, el saber de reflexion”.* Segiin Habermas,
el inico modelo disponible para una sintesis de este tipo se encuentra en los escritos
del joven Hegel.* De cualquier manera, la conclusion a la que arriba Habermas en su
articulo “Trabajo e interaccion” es la de que:

La emancipacién del hombre y la miseria no converge de forma necesaria con la emanci-
pacion respecto a la servidumbre y la humillacion, ya que no se da una conexion evolutiva
automadtica entre el trabajo y la interaccion. Si que se da, empero, una relacion entre ambos
momentos. Mas ni la filosofia real de Jena ni la ideologia alemana la han esclarecido de
forma satisfactoria, aunque, eso si, ain son capaces de persuadirnos de su relevancia: de
esa conexion de trabajo e interaccion depende esencialmente tanto el proceso de forma-
cién del espiritu como el de la especie.”

La critica habermasiana de Marx, finalmente, considera que la reduccién del marco
institucional al trabajo es un paso a la autosupresion de la teoria del conocimien-
to, con la preeminencia concedida a las ciencias naturales, con la indistincion de las
ciencias naturales y las ciencias del hombre. Marx, junto con Hegel, habian abierto el
camino a la implantacion de la teoria positivista de la ciencia.?®

Agnes Heller, al analizar la teorizacién de Habermas, hace la observacién de que
éste desde un principio “rechaza el paradigma marxiano de la produccién” y esto
no es s6lo en razén de la educacion filosdfica del propio Habermas, sino igualmente
por la experiencia historica:*® “el desarrollo de las fuerzas productivas ha transfor-
mado la sociedad, pero no ha conducido a la emancipacion”.?' Produccion y fuerzas
productivas aparecen como idénticas en el texto de Heller. La btisqueda de la fuerza
liberadora de la actividad humana debe buscarse en la comunicacion. Al plantear esto
Habermas, dice Heller, abandona el paradigma de la produccion y pasa al paradigma
de la comunicacion. “La racionalizacion real en tanto que humanizacion de la socie-
dad significaria la primacia de la racionalidad comunicativa sobre la racionalidad fina-
lista —la primacia de la razén practica sobre la razén pragmatico-instrumental—”.%
Heller estd de acuerdo con Habermas, cuando dice que Marx consideraba que las
fuerzas productivas y lo que llama Habermas relaciones de racionalidad estratégica
son el legado histdrico principal de la sociedad capitalista a la sociedad socialista futu-
ra, pero este legado ya no es considerado posible o es problemético. En cambio, para
Habermas la herencia de la sociedad capitalista esta en la esfera de la

25. Ibidem, p. 67.

26. Tdem. Cf. Jiirgen Habermas, “Trabajo e interaccion. Notas sobre la filosoffa hegeliana del periodo de
Jena”, en Habermas, Ciencia y técnica como ideologia”, op. cit., pp. 11-51.

27. Ibidem, p. 51.

28. Cf. Gabas, Raul J. (1980) Habermas: dominio técnico y comunidad lingiiistica. Barcelona: Ariel, p. 137.

29. Heller, Agnes, op. cit., p. 302.

30. Idem.

31. Tdem.

32. Ibidem, pp. 302 ss.
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[...] 1a sociedad civil, el derecho a la argumentacion, la democracia formal, el impacto cre-
ciente de la flexibilidad en el mundo ético. La posibilidad de progreso debe insertarse en el

«Z

subsistema “ético” [...] Pero en tal caso no hay ruptura sino progresion gradual.®

Este aspecto del cambio de paradigma de Habermas, Heller lo considera importante
y bueno. No obstante, le critica a Habermas el que, al abandonar el paradigma de la
produccién, “ignora casi completamente el significado antropolégico del trabajo, que
Marx interpreté en profundidad”.** En efecto, segin Heller, Habermas identifica el
trabajo con la racionalidad instrumental, con la produccién material, pero al hacer
esto “da a entender que el trabajo transforma la naturaleza exterior sin transformar la
interior”.* Heller le responde que “no es posible desarrollar capacidades y habilida-
des cognitivas sin cambiar la ‘naturaleza interior’”.*® Habermas, a decir de Heller, de-
fine el trabajo racional finalista como una actividad sujeta a reglas técnicas; definido
asi, el trabajo racional-finalista se identifica con la racionalidad instrumental; Haber-
mas atribuye esta definicion e identificacion a Marx. Sin embargo, Heller sefala que
éste distingue entre racionalidad finalista y racionalidad instrumental: la primera “es
entendida primariamente como la actividad teleoldgica en la que la unidad de noiesis
y poiesis es alcanzada en el proceso de trabajo por el mismo individuo”.”” Pero Marx
distingue un nuevo fenémeno en el trabajo capitalista industrial moderno:

[...] la division entre el trabajo intelectual y el manual asume una forma nueva: el aspecto
intelectual y manual del mismo proceso productivo se divide, desaparece la unidad de la
noiesis-poiesis, la produccion sigue normas técnicas sin ser racional-finalista desde el punto
de vista del individuo. Asi, lo socialmente racional ya no es necesaria e individualmente
racional.®®

Por lo demads, cuando Marx identifica la sujecion a las reglas técnicas con la produc-
cion se refiere a la sociedad socialista futura.*® Marx distingue entre produccion y tra-
bajo. Segin Heller, “el reino de la libertad contrasta con la produccion, pero no con el
trabajo como actividad racional finalista que puede realizarse también en el reino de
la libertad.® La racionalidad finalista y la racionalidad valorativa, juntas, “consuman
la humanizacion-socializaciéon de nuestra naturaleza interna también”, argumenta
Heller.* Contra la identificaciéon que hace Habermas de la racionalidad finalista y la
racionalidad instrumental, Heller plantea que “si abstraemos la racionalidad finalista
de su marco social [...] la creatividad racional-finalista no implica la represion de los

33. Ibidem, p. 303.

34. Ibidem, p. 304.

35. Idem.

36. Idem.

37. Ibidem, p. 305.

38. Ibidem, pp. 305 ss.
39. Ibidem, pp. 305 ss.
40. Idem.

41. Ibidem, p. 307.
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sentimientos; la opresion temporal y la caracterizacion de los elementos afectivos es
completamente autoimpuesta.”? En sintesis, Agnes Heller critica a Habermas la iden-
tificacion que hace “del trabajo y la racionalidad instrumental, del trabajo y la produc-
cion, del trabajo y la transformacién de la naturaleza exterior”.*

Se ha visto anteriormente como para Habermas la historia de la autoconstitucion
de la especie humana debe considerar dos dimensiones: la autoproduccidon mediante
la actividad productiva y la formacion mediante la actividad critico-revolucionaria; el
concepto de sintesis deberia asumir también ambas dimensiones. Hans-Jiirgen Krahl
hace una critica aguda de esta propuesta habermasiana. Segtin Krahl:

Habermas pretende aclarar la mediacion entre produccion y la lucha de clases, pero —es
necesario decirlo de inmediato— idealiza la lucha de clases como interaccion simbdlica
mediada. Es decir, reduce los procesos de cambio revolucionario a simbdlicas acciones
lingiiisticas. Y asi, con perfecta coherencia, termina equiparando la practica revolucionaria
a la critica de la ideologia y la reflexion.*

Segun Krahl, la acusacion que Habermas le hace a Marx en el sentido de que éste
reduce la praxis social al trabajo, es porque Habermas equipara el concepto marxista
de produccion al de trabajo. Esto es posible porque Habermas entiende al trabajo sélo
como el metabolismo entre el hombre y la naturaleza, y excluye de él las relaciones
reciprocas entre los hombres. Es por eso que, al atribuirle a Marx este concepto de
trabajo, Habermas puede atribuirle al mismo tiempo un concepto estrecho de praxis.*
Segun Krahl, Marx entiende tanto en el plano de las categorias como en el de sus
andlisis materiales:

[...] por “produccidn” el trabajo y la division del trabajo. La division del trabajo es una re-
lacion intersubjetiva. Habermas, en cambio, entiende por produccién siempre y solamente
la accion instrumental entre el hombre y la naturaleza. Habermas presupone un concepto
de trabajo que es ya instrumental y lo extiende a la historia de la especie. El trabajo [...]
para Habermas siempre sigue las reglas de una “légica técnica”. Se trata de una adquisi-
cion sacada de la antropologia moderna y, justamente, de la antropologia reaccionaria, la
de Gehlen y consortes.*

Por otra parte, Krahl critica a Habermas el que conciba la distribucion de los medios
de produccién como la constitucién de la propiedad juridicamente considerada. “Ha-
bermas logra concebir la propiedad sélo en su organizacion juridica, pero no como
apropiacion de la naturaleza. En Marx, la propiedad es un concepto de produccion”.*’

42. Idem.

43. Ibidem, p. 308.

44. Krahl, Hans-Jiirgen (1980) “La introduccion de 1857 de Marx”, en Karl Marx, Introduccion general a la
critica de la economia politica, Col. Cuadernos de Pasado y Presente, nim. 1, 142 edicion, México, p. 12.

45. Ibidem, p. 13.

46. idem.

47. Idem.
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Esta concepcion habermasiana de la propiedad considerada sdlo en su organizacion
juridica, es posible porque en ella el concepto de distribucion desaparece del concepto
de produccidn.

Pero segiin Krahl, la distribucién primaria de los medios de produccion siempre
ha sido un producto de la lucha de clases; esa distribucion primaria es una forma de la
division del trabajo y ésta, a su vez, es un momento de la produccion. La lucha de cla-
ses representa una objetiva potencia econdmica en cuanto contribuye a la creacion de
una nueva division del trabajo por medio de la implantacion de una nueva distribucion
de los medios de produccion, pero ésta esta determinada por el modo de produccion
precedente, en cuyo seno se habridn engendrado nuevas formas productivas que ha-
cian necesaria la nueva division del trabajo recién creado; la distribucion primaria de
los medios de produccion es, en si misma, expresion de la forma transitoria de division
del trabajo (Krahl se refiere particularmente al proceso de acumulacién originaria del
capital).*

Al separar Habermas el concepto de trabajo del de la division del trabajo, puede
a su vez desaparecer el concepto de distribucion del concepto de produccion.

Para Habermas, la praxis se escinde en trabajo, por un lado, y divisién del trabajo, por otro.
Marx dice: la praxis se funda en la produccion, que implica esos dos momentos; la distri-
bucion no es sino forma fenoménica de la division del trabajo y, con ello, de la produccion
[...] En Habermas, el concepto de produccion desaparece porque €l separa de manera
analitica la division del trabajo y el trabajo mismo.*

Sin embargo, precisa Krahl, esto no ha sido siempre asi. Para él, este analisis s6lo es
valido para la fase de desarrollo de la sociedad en la que la mercancia se convierte
en la forma econdmica general, es decir, s6lo para la fase de transito de la sociedad
feudal a la sociedad burguesa y para ésta misma.>

Algunas consideraciones respecto del andlisis precedente son las siguientes. En
la primera tesis sobre Feuerbach, Marx afirma que la falla principal del materialismo
precedente, incluido el de Feuerbach, consiste en que s6lo concibe los objetos, la rea-
lidad efectiva, lo sensible, bajo la forma de objeto de la intuicién o contemplacion, no
como actividad humana sensorial, no como praxis, no de un modo subjetivo.’! Marx

48. Ibidem, pp. 13 ss.

49. Ibidem, p. 14.

50. Idem.

51. “La falla fundamental de todo el materialismo precedente (incluyendo el de Feuerbach) reside en
que s6lo capta la cosa [objeto u objetual] (Gegenstand), la realidad, lo sensible, bajo la forma del ob-
jeto [Objeto] (objekt) o de la contemplacion [intuicion] (Anschauung), no como la actividad humana
sensorial, como practica; no de un modo subjetivo. De ahi que el lado activo fuese desarrollado de un
modo abstracto, en contraposicién al materialismo, por el idealismo, al cual naturalmente no conoce
la actividad real sensorial en cuanto tal” (Marx, Karl (1974) “Tesis sobre Feuerbach”, en Karl Marx
y Federico Engels, La ideologia alemana, 22 edicion, tr. de Wenceslao Roces. México: Ediciones de
Cultura Popular, p. 665). Marx prosigue con el desarrollo de la tesis citada de la siguiente manera:
“Feuerbach aspira a objetos sensibles realmente distintos de los objetos conceptuales, pero no concibe
la actividad humana misma como una actividad objetiva (gegenstandliche). Por eso, en la esencia del
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critica al materialismo feuerbachiano, pues €l concibe la realidad como puro objeto y
la sensibilidad del sujeto como intuicién o contemplacion, pero no concibe lo senso-
rial como actividad sensorial humana practica.”? Para Marx, entonces, lo sensorial no
es sOlo la realidad bajo la forma de objeto, sino también la actividad humana sensorial,
la praxis humana. Lo objetual no es concebido por Marx como puro objeto situado
frente al sujeto pasivo, contemplativo; el sujeto mismo realiza una actividad transfor-
madora del mundo real a través del trabajo, de la praxis social; ésta no es s6lo praxis
material sino también praxis critico-revolucionaria.>

Marx reivindica, en contraposicion al idealismo, la prioridad ontoldgica de una
naturaleza que tiene una existencia anterior y al margen de la praxis. Sin embargo,
esto no significa que le niegue a la praxis ser el fundamento del mundo real existente
para nosotros; recuperando al idealismo clésico aleman, afirma que s6lo mediante
la praxis el hombre conoce y transforma la naturaleza, convirtiéndola en naturaleza
humanizada, social. La praxis es el fundamento y limite del conocimiento y de la na-
turaleza humanizada transformada por ella y convertida en objeto de éste.>* Pero esa
praxis no sélo transforma la naturaleza humanizandola, sino que también transforma
al propio hombre. Mediante la praxis social, mediante el trabajo realizado por el hom-
bre, él se transforma a si mismo. Marx elogia de Hegel precisamente el que conciba la
autogeneracion de la especie humana como resultado del proceso de trabajo.”

Marx define el trabajo como “independiente de todas las formaciones sociales,
condicion de la existencia humana, necesidad natural y eterna de mediar el metabo-
lismo que se da entre el hombre y la naturaleza y, por consiguiente, de mediar la vida

cristianismo s6lo se considera como auténticamente humano el comportamiento tedrico, y en cambio
la practica solo se capta y se plasma bajo su sucia forma judia de manifestarse. De ahi que Feuerbach
no comprenda la importancia de la actividad ‘revolucionaria’, de la actividad ‘critico-practica’™ (ibi-
dem, pp. 665 ss.). José Maria Ripalda hace notar, en el glosario que figura como apéndice a su edicién
castellana de la Filosofia real de Hegel (rFcE, Madrid, 1984), que éste distingue entre objeto (objekt) y
objetual (gegenstand) (cf. ibidem, p. 426); de la misma manera distingue entre objetual (gegenstand) y
cosa (Ding) (cf., ibidem, p. 371). La traduccion de Roces de la primera tesis sobre Feuerbach contiene,
desde este punto de vista, algunas imprecisiones.

52. Ibidem, p. 667 (quinta tesis).

53.  Lowy, Michael (s/f) La teoria de la revolucion en el joven Marx, 62 ediciéon. México: Siglo xx1 Editores,
pp. 170 ss.

54. Séanchez Vasquez, Adolfo (1980) Filosofia de la praxis, 22 edicién, Col. Teoria y praxis. México: Grijal-
va, pp. 156 ss.

55. “Lo grandioso de la fenomenologia hegeliana y de su resultado final (la dialéctica de la negatividad
como principio motor y generador) es, pues, en primer lugar, que Hegel conciba la autogeneracion del
hombre como un proceso, la objetivacion como desobjetivacion, como enajenacion y como supresion
de esta enajenacion, que capta la esencia del trabajo y concibe al hombre objetivo, verdadero como
real, como resultado de su propio trabajo. La relacion real, activa, del hombre consigo mismo como ser
genérico, o su manifestacion de si mismo como un ser genérico general, o su manifestacion de si como
un ser genérico general, es decir, como ser humano, sélo es posible merced a que €l realmente exte-
rioriza todas sus fuerzas genéricas (lo cual, a su vez, sélo es posible por la cooperacion de los hombres,
como resultado de la historia) y se comporta frente a ellas como frente a objetos (lo que, a su vez, sdlo
es posible de entrada en la forma de extrafiamiento)” (Marx, Karl (1984) Manuscritos de economia y
filosofia, 112 edicion. Madrid: Alianza Editorial, pp. 189 ss.). Habermas observa que en un primer mo-
mento Marx “parece limitarse s6lo a renovar el naturalismo de la antropologia de Feuerbach”, pero
“la primera tesis contra Feuerbach va mucho mas alla” (cf. Jiirgen Habermas, op. cit., p. 34).
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humana”.’ Para Marx el hombre mismo es naturaleza, pero naturaleza socializada,
resultado del desarrollo historico-social; la naturaleza es concebida, entonces, doble-
mente: es naturaleza subjetiva, humana y, por otra parte, es naturaleza objetiva, exte-
rior al hombre. Como tal, la dualidad natural es en su unidad presupuesto del proceso
de trabajo social:

Las condiciones originarias de produccién aparecen como presupuestos naturales, como
condiciones naturales de existencia del productor, exactamente igual que su cuerpo vivien-
te, el cual, por mas que €l lo reproduzca y desarrolle originariamente no es puesto por €l
mismo sino que aparece como presupuesto de si mismo; su propia existencia (corporal)
es un supuesto natural, que él no ha puesto. Estas condiciones naturales de existencia,
respecto a las cuales él se comporta como un cuerpo inorgénico que le pertenece, son ellas
mismas dobles: 1) de naturaleza subjetiva, 2) de naturaleza objetiva.”’

El trabajo, como mediador del metabolismo entre el hombre y la naturaleza es condi-
cion de existencia de la vida humana e independiente de la forma social determinada
que asuma, pero esto no significa que deba ser considerado como “el fundamento de
estructuras invariantes de sentido”.*® Por el contrario, Marx afirma que “el operar por
medio de ese movimiento (de su naturaleza objetiva) sobre la naturaleza exterior a €l
y transformarla, transforma a su vez su propia naturaleza”.”

Por otra parte, la definicion abstracta del trabajo planteada por Marx no es conce-
bida en forma ahistorica. El trabajo siempre es realizado socialmente, es decir, adopta
formas histéricas determinadas. En efecto, Marx en su andlisis del proceso de trabajo
presenta a éste en sus elementos simples y abstractos. Para ello no entendié Marx
necesario “[...] presentar al trabajador en la relacion con los demads trabajadores. Bas-
taba con exponer al hombre y su trabajo de una parte, a la naturaleza y sus materiales,
de la otra”.®

Pero para Marx el proceso de trabajo se realiza siempre bajo determinadas rela-
ciones de produccidn, por intermedio de una forma social determinada; ast, el proceso
de produccion capitalista es una unidad de dos procesos: el de trabajo y el de valori-
zacion.

El proceso de produccion es la unidad inmediata entre el proceso de trabajo y el proceso
de valorizacién, tal como su resultado inmediato, la mercancia, es la unidad inmediata
entre el valor de uso y el valor de cambio. Pero el proceso de trabajo no es mas que un

56. Marx, Karl (1975) El Capital: Critica de la economia politica, libro primero, vol. 1, 32 edicién. México:
Siglo xx1 Editores, p. 53.

57. Marx, Karl (1972) Elementos fundamentales para la critica de la economia politica, vol. 1, 92 edicion.
Meéxico: Siglo xx1 Editores, p. 450.

58. Cf. Jirgen Habermas, op. cit., pp. 36 ss.

59. Marx, Karl, El Capital, op. cit., pp. 215 ss.

60. Ibidem, p. 223. Prosigue Marx: “Del mismo modo que por el sabor del trigo no sabemos quién lo ha
cultivado, ese proceso no nos revela bajo qué condiciones trascurre, si bajo el latigo brutal del capataz
de esclavos o bajo la mirada ansiosa del capitalista, si lo ha ejecutado Cincinato cultivando un par de
yugadas o el salvaje que voltea una bestia de una pedrada”.
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medio del proceso de valorizacién, proceso que, a su vez, en cuanto tal es esencialmente
produccion de plusvalia, esto es, proceso de objetivacion de trabajo impago. De esta suerte
se halla determinado especificamente el caracter global del proceso de produccion.®!

Para que esto ocurra, las condiciones originarias de produccion que aparecian como
presupuestos naturales son separadas del productor directo; la unidad originaria entre
éste y sus condiciones de produccién y de subsistencia es escindida y es producida,
puesta como un resultado histérico. Lo que

[...] es resultado de un proceso histérico, no es la unidad del hombre viviente y actuante
[por un lado] con la naturaleza [por el otro] y, por lo tanto, su apropiacion de la naturaleza,
sino la separacién que por primera vez es puesta plenamente en la relacion entre trabajo
asalariado y capital.®

El proceso de produccion capitalista no sélo es una actividad orientada a fines, el de
la produccion de valores de uso —el metabolismo entre el hombre y la naturaleza—,
sino un proceso que se realiza bajo determinadas relaciones histdricas entre los hom-
bres, es decir, bajo las relaciones de produccion capitalistas, en las que el capitalista
controla el trabajo del obrero y se apropia de su producto.® Su finalidad no es sélo
producir valores de uso, sino valor y plusvalor; es, pues, al mismo tiempo un proceso de
valorizacion, mismo que expresa determinadas relaciones historicas de produccion.®

61. Marx, Karl (1983) EI Capital, libro 1, cap. vi (inédito), 102 edicién. México: Siglo xx1 Editores, p. 21.
62. Marx, Karl, Elementos fundamentales..., op. cit., p. 449.

63. Marx, Karl, EI Capital, op. cit., p. 224 ss.

64. Ibidem, p. 225.
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glés, presentard el articulo en este idioma, junto con la justificacion por qué desea
que sea en este idioma, para que sea atendida por el consejo editorial, el cual daré
respuesta oportuna sobre el caso.

10. Los gréficos, cuadros, mapas o cualquier otro material ilustrativo deberdn enviar-
se, por separado, en su programa original en que fueron elaborados, especifican-
do claramente su sitio de insercion en el texto. Todos los materiales ilustrativos
deben contener titulo, nimero consecutivo, explicaciones sobre los conceptos y
las referencias correspondientes.

11. Las referencias deben cubrirse como sigue:

Libro: Apellidos del autor/es, Iniciales. (Afo). Titulo del libro. Ciudad de publicacion:
Editorial.

Revistas: Apellidos del autor/es, Iniciales. (Afio). Titulo del articulo. Nombre de la
revista, nimero o volumen y (nimero), pagina que comprende el articulo dentro de
la revista.

Capitulo o articulo en libro: Apellidos del autor/es, Iniciales. (Afio). Titulo del articulo
o capitulo, en Apellidos del autor, editor o coordinador del libro Titulo del libro, (pa-
ginas que comprende el articulo o capitulo dentro del libro), Ciudad de publicacion:
Editorial.

Partes de textos electronicos, bases de datos y programas informdticos

Responsable principal (del documento fuente o documento principal). Titulo [tipo
de soporte]. Responsable(s) secundario(s) (del documento fuente)*. Edicion. Lugar
de publicacion: editor, fecha de publicacion, fecha de actualizacion/revision. [Fecha
de consulta]**. Designacion del capitulo o de la parte, Titulo de la parte, numeracion
y/o localizacion de la parte dentro del documento fuente*. Notas*. Disponibilidad y
acceso** [Fecha de consulta]**. Nimero normalizado*

Envio de los articulos

12. Los articulos deben enviarse, todos los materiales juntos, al correo electronico: o
entregar directamente en disquete o ¢p al director de la revista, Dr. Jaime Lopez
Delgadillo, edificio K, planta alta, cubiculo 12, en el cucea. Tel. 37703300, Ext.
5345 o enviar al email: expresioneconomica@cucea.udg.mx.

13. Los articulos deben enviarse o entregarse con una hoja de datos llenada, la cual
se presenta al final de los lineamientos.
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Hoja de datos

1. Titulo del articulo

2. Nombre completo del autor

3. Titulo con que desea aparezca en el articulo

4. Direccidén

Calle: Num. Colonia Cd. Edo.
Pais
Tels. Celular

Correo electronico:

5. Actividad(es) que realiza actualmente:

6. Institucion(es) en la que presta sus servicios o realiza sus estudios

7. Breve biografia (curriculo) del autor (que no exceda de 6 renglones).
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